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NO Bankensprecher Reinhard Karl iiber
aktuelle Entwicklungen im Bankwesen

Ausbildung

Durch FiRi wird an Handelsakademien Wissen aus
dem Bank- und Versicherungswesen vermittelt

F = N
| FOTO: ANDREY_| STOCK.COM - : - . - |




. NO Banken sind ein

Reinhard Karl, Bankensprecher der Wirtschaftskammer NO, iiber die Zinsdebatte, warum das

Von Walter Fahrnberger

NON: Die Bankenbranche ist aktu-
ell in aller Munde. Das beginnt bei
den Zinserhohungen und geht bis
zur Debatte iiber die Kreditricht-
linien und das Bargeld. Was sind
die groBten Herausforderungen
der Branche?

Reinhard Karl: Wir haben seit
etwas mehr als zwolf Monaten
durch die Ma3nahmen der Eu-
ropdischen Zentralbank den
starksten und schnellsten Zins-
anstieg der Geschichte erlebt.
Das ist auf der einen Seite fiir
Kreditnehmer und Kreditneh-
merinnen eine Herausforde-
rung, auf der anderen Seite se-
hen wir auch, dass Politikerin-
nen und Politiker mit Forderun-
gen an die Banken betreffend
Habenverzinsung herantreten.
Hier darf man beim Thema
»,Habenverzinsung” aber nicht
Apfel mit Birnen vergleichen.

Das heiBt, die Zinsen fiir Sparein-
lagen sind mit dem Leitzinssatz
entsprechend mitgestiegen?
Karl: Ja, aber die Debatte dreht
sich hier im Wesentlichen um
das Girokonto. Das Girokonto
ist ein Zahlungsverkehrskonto
und sehr bargeldnah. Die Bank-
kundinnen und -kunden hatten
aufgrund der Niedrigst- und
Negativzinsphase in den letzten
Jahren keine sinnvollen Veran-
lagungsmoglichkeiten am Spar-
buch vorgefunden, parkten ihr
Geld daher am Girokonto oder
investierten in andere Veranla-
gungsprodukte, bei denen ho-
here Zuwichse moglich waren,
zum Beispiel bei Aktieninvest-
ments. Wenn man sich die aktu-
elle Untersuchung des WIFO
anschaut, ist es so, dass seit Juni
2022 die Sparzinssitze entspre-
chend gestiegen sind, die Kredit-
zinssdtze sogar weniger stark.
Nur am Girokonto hat diese Er-
hohung nicht in dem Ausmaf}
stattgefunden. Aber das ist kein
klassisches Veranlagungspro-
dukt.

Das Sparbuch ist also wieder at-
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traktiver geworden. Wie kann
man einen héheren Veranlagungs-
erfolg erzielen?

Karl: Das klassische Sparbuch ist
absolut attraktiver geworden.
Wir sehen iiber den gesamten
Bankensektor, dass langerfristige
Zinsbindungen attraktive Kon-
ditionen fiir die Kundinnen und
Kunden bieten, vor allem bei
Bindungen tiber sechs Monate.
Der Sparzins-Monitor der Arbei-
terkammer Wien hat das unter-
sucht und die Werte sind auf
alle Bundesldnder tibertragbar.
Neben dem Sparbuch bieten
sich ergdnzend Wertpapier- und
Aktieninvestments an. Den auf
die individuellen Risikobedtirf-
nisse abgestimmten Mix be-
spricht man am besten mit sei-
ner Hausbank.

Welche Trends sehen Sie bei den
Veranlagungsprodukten?

Karl: Wir sehen eine ganz klare
Entwicklung, wonach sich der
Green Deal der Europdischen
Union auch in den Veranla-
gungsprodukten zeigt. Dabei
handelt es sich um Anleihen,
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bei denen gewdhrleistet ist, dass
die tiber Anleihen eingesammel-
ten Geldmittel in griine Finan-
zierungen weitergegeben wer-
den. Ebenfalls tiber alle Bank-

sektoren hinweg funktionieren
inflationsgeschiitzte Produkte
gut - also Anleihen, die einen
Inflationsschutz beinhalten. Die
Herausforderung ist im Moment
die wirtschaftliche Entwicklung.

Wie wirkt sich das auf die

Banken aus?

Karl: Wir sehen bei den Unter-
nehmen einen Riickgang bei
den Auftragseingdngen. Wir se-
hen, dass die Stimmung etwas
pessimistischer wird, was die
wirtschaftliche Entwicklung der
nédchsten Monate betrifft. Die
Wirtschaftsforschungsinstitute
zeigen auch einen tempordren
Schritt in eine negative Rich-
tung. Die Unternehmen in Nie-
derosterreich in dieser Phase zu
begleiten und zu unterstiitzen
ist die Herausforderung und
Aufgabe der Banken. Auf der pri-
vaten Seite ist die Herausforde-
rung der starke Anstieg der Ener-

,Wir sehen eine ganz
klare Entwicklung,
wonach sich der Green
Deal der Europdischen
Union auch in den Veran-
lagungsprodukten zeigt.
Dabei handelt es sich um
Anleihen, wo gewdhrleis-
tet ist, dass die tiber An-
leihen eingesammelten
Geldmittel in griine
Finanzierungen weiter-
gegeben werden®, be-
schreibt Reinhard Karl,
Bankensprecher der
Wirtschaftskammer NO
den aktuellen Trend.
Foto: Eva Kelety

giekosten gepaart mit der Infla-
tion und den erhdhten Lebens-
mittelpreisen. Das spiiren wir
bei der Sparquote. In der Pan-
demie 2020 ist die Sparquote
in Niederdsterreich noch um
9,15 Prozent gestiegen. Wir
haben jetzt ein Wachstum bei
den Einlagen im Jahr 2022 mit
knapp tiber einem Prozent. Das
heifdt, es wird immer noch
leicht gespart, aber wir sehen
auch, dass bei privaten Konsu-
mentinnen und Konsumenten
mehr Geld fiir das tagliche Le-
ben bendtigt wird.

Auch die variablen Kreditzinsen
sind gestiegen. Da gibt es politi-
sche Forderungen nach einer
Obergrenze. Ist so etwas iiber-
haupt realistisch?

Karl: Aus meiner Sicht ist das ein
Eingriff in die Privatwirtschaft.
Die uns vorliegenden Daten zei-
gen, dass iliber die gesamte Ban-
kenlandschaft hinweg zwischen
50 und 80 Prozent aller Wohn-
immobilienkredite sogenannte
Fixzinskredite haben, also mit
fix vereinbarten Konditionen.
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stabiler Wirtschaftsfaktor*

Sparbuch jetzt noch beliebter ist, Herausforderungen fiir Kreditnehmer und das Bargeld.

Das heilfst fiir diese Kundinnen
und Kunden, dass sie von den
Zinsanstiegen nicht betroffen
sind. Jene Kundinnen und Kun-
den, die bewusst eine variable
Verzinsung gewdhlt haben, ha-
ben davon viele Jahre profitiert
und hatten individuelle Griinde
fiir diese Entscheidung, etwa
um flexibel zu bleiben und den
Kredit vorzeitig riickfithren zu
konnen, da sie mit steigendem
Einkommen oder zum Beispiel
mit einer Erbschaft rechnen.
Was wir sehen, ist, dass der
Grofsteil derer, die eine variable
Finanzierung gewdhlt haben,
damit kein existenzielles Prob-
lem hat oder mit der Bank eine
individuelle Losung vereinbaren
kann.

Warum ist das so?

Karl: Wir haben nattirlich jetzt
einen sehr starken Zinsanstieg
gesehen, der in Kombination
mit den steigenden Lebensmit-
tel- und Energiepreisen die
Haushaltseinkommen sehr stark
belastet. Wir haben aber auch
gegenldufige Effekte. In Oster-
reich ist die Inflationsanpassung
der Gehilter deutlich iiber dem
europdischen Schnitt passiert.
Auch bei der nichsten Infla-
tionsanpassung bei den Kollek-
tivvertragen wird es wieder zu
einer Erhohung kommen. Das
heifdt, die nominellen Haus-
haltseinkommen steigen und
damit wird sich quasi auch der
Druck, der sich jetzt aufgebaut
hat, wieder reduzieren.

Aufgrund der viel diskutierten
KIM-Verordnung sind die Darle-
hen aber deutlich zuriickgegan-
gen. Um wie viel genau?

Karl: Von April 2022 bis April
2023 ist Osterreichweit die
Wohnkreditnachfrage um

70 Prozent eingebrochen. Das
ist regional unterschiedlich,
aber in Summe sehen wir auch
in den aktuellen Monaten einen
deutlichen Riickgang. Das hat
sicher auf der einen Seite mit
den Zinsen und den Baupreisen
zu tun, auf der anderen Seite
sind es aber auch die Rahmen-
bedingungen, die die Kredit-
Immobilien-Mafinahmen-
Verordnung im Moment aufer-
legt.

Was ist eigentlich die groBte
Herausforderung durch die neue
Verordnung?

Karl: Entscheidend ist, dass we-
der das Alter der Kreditnehme-
rinnen und der Kreditnehmer
noch die zukiinftige Einkom-
mensentwicklung berticksich-
tigt wird und dass es dadurch
vor allem den Jungfamilien
deutlich erschwert wird, Woh-
nungseigentum zu schaffen.
Dieses Wohnungseigentum ist
aber die Basis fiir den Wohl-
stand der Zukunft und auch fiir
ein gesichertes Wohnen im Al-
ter. Ob jetzt jemand 40, 45 oder
50 Prozent seines Haushaltsein-
kommens fiir die Schaffung von
Wohnraum und damit fiir die
Kreditbedienung aufwendet, ist
ein Bereich, den jeder fiir sich
selbst nach einer entsprechen-
den Beratung durch die Bank
entscheiden konnen sollte. Hier
ist eine gewisse Bevormundung
durch die Aufsicht aus meiner
Sicht tiberbordend. Ich wiirde
mir daher eine sachlichere Dis-
kussion und eine entsprechende
Evaluierung der ONB gemein-

sam mit der Finanzmarktauf-
sicht wiinschen. Was wir nicht
vergessen diirfen, ist, dass weni-
ger neuer Wohnraum weniger
Beschiftigung vom Baumeister
bis zum Tischler bedeutet und
damit insgesamt einen negati-
ven Einfluss auf die Wirtschaft
und die Arbeitsplatze hat.

Wie hoch sind aktuell die Aus-
fallsquoten bei den Krediten?
Karl: Ich habe in den letzten
Wochen mit vielen unterschied-
lichen Bankenvertretern gespro-
chen - die Ausfallsquoten bei
privaten Wohnbaufinanzierun-
gen tendieren gegen null. Es
kann sich kaum eine Bankdirek-
torin oder ein Bankdirektor dar-
an erinnern, jemals eine Wohn-
immobilie versteigert zu haben.
Wir sehen keinen relevanten
Anstieg der Ausfallsquoten im
Bereich der privaten Wohnbau-
finanzierungen.

Kommen wir zum Bargeld. Bun-
deskanzler Nehammer hat mit ei-
ner Ansage fiir Aufsehen gesorgt,
das Bargeld solle in der Verfas-
sung verankert werden. Halten
Sie einen solchen Schritt fiir not-
wendig?

Karl: Bargeld wird in Osterreich
nach wie vor stark genutzt. Da
ist Osterreich gemeinsam mit
Deutschland in Europa eine
sehr stark barzahlende Nation.
Wir haben aber auch deutliche
Zuwidchse bei den digitalen Zah-
lungsvarianten. Aus meiner
Sicht ist eine Verankerung in der
Verfassung nicht notwendig,
weil die Biirgerin und der Biirger
den Markt bestimmen.

Die SP0 in Niederdsterreich for-

dert in jeder Gemeinde einen Ban-
komaten. Ist das wirtschaftlich
iiberhaupt denkbar?

Karl: Wir haben in NiederOster-
reich die meisten Bankstellen
(781) und auch die meisten
Bankomaten (1.287) ¢sterreich-
weit (Anm.: im Jahr 2022). Das
sind 75 Bankomaten pro
100.000 Einwohnern. Die
ndchste Behebungsmoglichkeit
ist fiir 95 Prozent der Bevolke-
rung in Niederdsterreich inner-
halb von zehn Minuten Fahrzeit
erreichbar. Und daneben gibt es
mittlerweile auch die Moglich-
keiten, im Handel Bargeld zu be-
heben.

Wie wichtig sind die heimischen
Banken fiir die Wirtschaft?

Karl: Die NO Banken sind ein
stabiler Wirtschaftsfaktor. Die
Bruttowertschdpfung der nie-
derosterreichischen Banken und
Versicherungen betrédgt 1,8 Mil-
liarden Euro. Wir tragen zum
Bruttoinlandsprodukt in Nieder-
osterreich 3 Prozent bei. Die
Beschiftigtenanzahl bei den
Bankangestellten liegt aktuell
bei knapp 7.000, 4.000 sind es
bei den Versicherungen, insge-
samt also 11.000. Die Banken
haben im Jahr 2022 wieder

8,2 Millionen Euro in CSR-AKti-
vitdten gesteckt, allein in Kunst,
Kultur und Brauchtum und
Sportvereine 3,9 Mio. Euro.

Die Steuerleistung ist im Jahr
2022 um 17,8 Prozent gestiegen,
konkret haben die niederdster-
reichischen Banken rund

139 Millionen Euro an Steuern
bezahlt. Das ist auch wieder
Geld, das letztlich den Biir-
gerinnen und Biirgern zugute-
kommt.
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Die von Eric Ferstl und Kerstin Strobach im Auftrag der Wirtschaftskammer Niederdsterreich
erstellte Studie ,,Banken in Niederdsterreich 2022 zeigt, dass die niederdsterreichischen
Banken trotz der Herausforderungen durch die Corona-Pandemie eine solide Performance auf-
weisen, insbesondere in Bezug auf Kreditvergabe, Finanzstabilitdt und Kosteneffizienz.

Von Paula Kiihn

O Struktur und Entwicklung

Die Bankstellendichte ist in
Niederosterreich 2022  mit
63 Haupt- und 718 Nebenstel-
len Osterreichweit am hochsten.
Dabei ist vor allem der Raiffei-
sensektor dominant: Fast jede
zweite Bankstelle ist diesem zu-
zuordnen (46,61 %). Daneben
spielen Sparkassen (23,18 %)
Aktienbanken (17,16 %) und
Volksbanken (8,71 %) eine Rol-
le. Verglichen zu den Vorjahren
zeigt sich ein Rickgang der
Bankstellen. Waren es 2017
noch 57 auf 100.000 Einwoh-
ner, so sind es 2022 nur mehr
45,45, Studienautor Eric Ferstl
schatzt, dass hier ,primér Effizi-
enziiberlegungen ausschlagge-
bend” waren. ,Dariiber hinaus”,
sagt Ferstl, ,verlagert die zuneh-
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mende Digitalisierung die Kom-
munikationskandle verstarkt
weg vom personlichen Kontakt
hin zu digitalem Service- und
Beratungsangebot.”

Rund jeder neunte im Bank-
wesen Beschiftigte ist in Nieder-
osterreich tdtig, wobei sich von
2013 bis 2022 ein konstanter
Riickgang der Beschiftigtenan-
zahl zeigt. Dieser Riickgang setz-
te sich wédhrend der Corona-
Pandemie fort. Auch fiir
Gesamtosterreich zeigt sich ab
dem Jahr 2013 ein dauerhafter
Beschiftigtenriickgang, der je-
doch im Unterschied zu Nieder-
osterreich volatiler verlduft.

Insgesamt sind im Jahr 2022
im Osterreichischen Bankwesen
64.957 Personen beschaftigt.
Niederosterreich liegt mit 6.976
Beschiftigten bzw. einem Anteil
von rund 11 % an dritter Stelle,
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hinter Wien (21.919 Beschaftig-
te, rund 34 %) und Oberoster-
reich (10.195 Beschiftigte, rund
16 %). Die Beschéftigten im nie-
derdsterreichischen Bankwesen
machen rund 1,07 % der un-
selbststindigen Beschiftigten in
Niederosterreich aus.

O Performance

Das Betriebsergebnis niederos-
terreichischer Banken macht im
Jahr 2022 644 Millionen Euro
aus - mit einem stetigen Anstieg
seit 2016. Die Produktivitit, ge-
messen am Betriebsergebnis pro
Beschiftigtem, betrdgt im Jahr
2022 92.400 Euro mit einer
durchschnittlichen jdhrlichen
Steigerungsrate von 18,36 % in
den letzten sechs Jahren. Die
Cost-Income-Ratio liegt im Jahr
2022 bei 0,58 und tibertrifft den
osterreichischen Durchschnitt.

Die Kosteneffizienz verbesserte
sich seit 2016 kontinuierlich.

Die Nettozinsmarge betrdgt
2022 1,59 % und liegt damit
deutlich tiber dem &sterreichi-
schen Durchschnitt. Die ver-
steuerte Gesamtkapitalrentabili-
tdt liegt bei 0,70 %.

Uber 55 % der bestehenden
Forderungen entfallen auf Un-
ternehmen. Das Wachstum der
bestehenden Kredite an Unter-
nehmen in NiederoOsterreich ist
seit 2006 mit durchschnittlich
7,04 % p.a. im Bundeslinderver-
gleich am hochsten. Es ist in
Niederosterreich hoher als jenes
der bestehenden Kredite insge-
samt und des nominellen Brut-
toregionalprodukts, womit sich
zeigt, dass Niederdsterreichs
Banken wirtschaftliche Aktivita-
ten tiberdurchschnittlich unter-
stiitzt haben. Selbiges gilt auch

Unser Geld - Unsere Vorsorge
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Niederosterreich ist Verlass

fiir die Zeit wiahrend der Coro-
na-Pandemie. Im Jahr 2020 er-
folgte die Unterstiitzung insbe-
sondere durch Kreditstundun-
gen, Vorfinanzierung von Kurz-
arbeit und Haftungen.

Im ersten Jahr der Corona-
Pandemie 2020 lag das Wachs-
tum der Einlagen trotz riicklau-
figer Einkommen auf einem
sehr hohen Niveau (Niederos-
terreich 9,15 %, Osterreich
8,59 %). Die Finanzeinlagen nie-
derosterreichischer Banken set-
zen sich zu 66 % aus Einlagen
ohne Bindung und zu 34 % aus
Finlagen mit Bindung zusam-
men. Dabei sind tiberwiegend
private Haushalte mit rund
80 % die Eigentiimer.

O Regionalwirtschaftliche
Bedeutung
Niederosterreichische Banken

spielen fiir die regionale Volks-

wirtschaft eine zentrale Rolle.

So forderten Banken auch wih-

rend der Corona-Krise das Wirt-

schaftswachstum, indem der

Anteil an Forderungen am Brut-

toregionalprodukt ,relativ stabil

und hoch” blieb, wie Ferstl be-
tont. Die Banken engagieren
sich auch in Corporate Social
Responsibility (CSR) mit Ausga-
ben von fast 8,2 Millionen Euro.
Auflerdem wird auf den Green
Deal und die Lehrlingsausbil-
dung Wert gelegt.

Und: Niederosterreichs  Fi-
nanzdienstleister tragen 2021 et-
wa 3 % zur Bruttowertschop-
fung bei - mit einem {iber-
durchschnittlichen Wachstum
im Vergleich zu Osterreich. Die
Produktivitit  ist  gestiegen,
bleibt aber unter dem Osterrei-
chischen Durchschnitt.

Die Finanzkrise 2008 beein-
trachtigte den Bankensektor
und sorgte fiir hohe Unsicher-
heit. Dass der Anteil der Forde-
rungen am Bruttoregionalpro-
dukt bis heute dennoch stabil
bleibt, belege, so Ferstl, , die Ver-
lasslichkeit des Hausbanken-
prinzips in der Region” und sei
vor allem 2020 sichtbar gewe-
sen, als Niederosterreichs Ban-
ken ,trotz negativem Wachstum
die Wirtschaft ausreichend mit
Liquiditdt versorgten”.
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Eric Ferstl erstellte gemeinsam mit Kerstin Strobach die Studie

»Banken in Niederosterreich 2022, Ein Ergebnis: ,,Die zunehmende Digita-
lisierung verlagert die Kommunikationskandle verstarkt weg vom persénli-
chen Kontakt hin zu digitalem Service- und Beratungsangebot.“

Foto: www.pletterbauer.net
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CSR-then 2022
der NO Kreditinstitute

CSR (Corporate Social Responsibility) ist die freiwillige Wahrnehmung
sozialer und 6kologischer Verantwortung durch Unternehmen.

S
q_/_l il

Gesamt
8.172.746 €

2.253.282 € 1.647.583 € 1.203.155€ 897.391€ 862.642€ 563.002€ 562.392€ 183.300 €
Sport Karitativ,  Kommunal, Jugend Bildung, Sonstige Umwelt
Soziales Infrastruktur, Wissenschaft, Leistungen
Sicherheit Forschung

Quelle: WKNO; lllustration: ideldesign/tassel78/shutterstock.com; NON-Grafik: Esberger



»Banken und Versicherungen sind
starke und verlassliche Partner*

WKNO-Président Wolfgang Ecker im Interview zur Rolle der Banken, zum
digitalen Euro und warum es in der Finanzwelt so viele Vorschriften gibt.

Von Christiane Buchecker

NON: Herr Prasident, gleich zu
Beginn eine Frage, die derzeit in
aller Munde ist: Hauslbauer und
Immobilienkdufer sind massiv
verunsichert wegen der hohen
Zinsen und Bestimmungen, die
immer wieder in einem Atemzug
mit der KreditimmobilienmaBnah-
men-VO (KIM) genannt werden -
worum geht es dabei?

Wolfgang Ecker: Bereits seit Au-
gust 2022 gibt es diese KIM-Ver-
ordnung. Die Finanzmarktauf-
sicht FMA will damit Risiken bei
Krediten fiir Wohnimmobilien
moglichst klein halten. Die
KIM-Verordnung schreibt vor,
dass mindestens 20 Prozent der
gesamt benotigten Summe
selbst aufgestellt werden muss
und die monatliche Rate des
Kredits tiber die Restsumme
nicht hoher sein darf als 40 Pro-
zent des Nettoeinkommens.
Diese Regeln sind fiir unsere
Banken verbindlich. Dass damit
aber die Schaffung von Eigen-
tum sowie in weiterer Folge
auch leistbares Wohnen deut-
lich erschwert werden, ist Klar.
Das hat grof3e Auswirkungen
auf die Bauwirtschaft, das Bau-
nebengewerbe und in Folge auf
viele weitere Branchen. Wir
merken schon jetzt, wie dieser
wichtige wirtschaftliche Motor
ins Stocken gerdt. Hier werden
wir dringend Gegenmafinah-
men benotigen, wie zum Bei-
spiel Investitionsanreize im Be-
reich Sanierung.

Wo ordnen Sie die Banken und
Versicherungen im wirtschaftli-
chen Gefiige ein, welche Rolle
und welche Aufgaben schreiben
Sie ihnen zu?

Ecker: In erster Linie sind sie
starke und verldssliche Partner
der Wirtschaft — unterm Strich
und ganz einfach formuliert:
ohne Versicherung keine Vor-

sorge und ohne Banken kein
wirtschaftlicher Aufschwung.
Beides brauchen wir - als Gesell-
schaft genauso wie die Wirt-
schaft. Das Prinzip der Haus-
bank ist dabei die tragende Sdu-
le: Die anhaltende Beziehung zu
einer Bank fiihrt ndmlich nicht
nur dazu, dass man seine Berate-
rin oder seinen Berater gut
kennt - sie bedeutet vielmehr
eine vertrauensvolle und 16-
sungsorientierte Kommunika-
tion aufgrund der langjahrigen
Zusammenarbeit. Und das ist
einfach gut fiir die Finanzen,
seien es private oder geschaftli-
che.

ESG taucht immer wieder als Dis-
kussionsthema auf: Environmen-
tal, Social and Corporate Gover-
nance meint in der Wirtschaft die
Qualitdt der Unternehmensfiih-
rung, auch in Bezug auf Umwelt
und Soziales. Was ist das und was
hat das mit der Finanzwelt zu
tun?

Ecker: Nachhaltigkeit hat fiir
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Wolfgang Ecker,
Prasident der
Wirtschaftskam-
mer Niederdster-
reich: ,,Ohne Ver-
sicherung keine
Vorsorge und oh-
ne Banken kein
wirtschaftlicher
_ Aufschwung.”

| Foto: Anja
 Grundbdck

unsere Betriebe in den letzten
Jahren stark an Bedeutung ge-
wonnen. Da spielt auch die Ta-
xonomie-Verordnung der EU
eine grof3e Rolle. Unternehmen
berticksichtigen mehr und mehr
die Auswirkungen ihres Han-
delns auf die Umwelt und legen
Wert auf eine gute Beziehung zu
ihren Mitarbeitern, Kunden
oder Lieferanten. Das betrifft
Arbeitsbedingungen genauso
wie Gesundheit und Sicherheit
am Arbeitsplatz sowie das Enga-
gement in der Gemeinschaft.
Die Art und Weise, wie und
nach welchen ethischen Grund-
sdtzen ein Unternehmen ge-
flihrt wird, ob es also als ver-
trauenswiirdig angesehen wird,
ist ein weiterer Punkt, der fiir
die ESG-Bewertung wichtig ist.
Auch fiir Investoren werden all
diese Faktoren immer wichtiger,
da sie finanzielle Risiken und
Chancen beeinflussen kénnen
und so eine immer grofRere Rol-
le fiir den Erfolg wirtschaftlicher
Unternehmungen sind. Immer
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mehr Investoren setzen daher
auf Unternehmen, die ESG-Fak-
toren berticksichtigen. Das be-
deutet fiir Unternehmen, dass
sie die dafiir notwendigen Infor-
mationen erheben und an ihre
Bank tibermitteln miissen, wih-
rend die Banken diese Daten
verwalten und interpretieren
miissen, um fiir ein Rating zu
sorgen. Dieser Mehraufwand
wird von Anlegern erwartet, da
sie nicht mehr nur finanzielle
Gewinne wollen, sondern auch
einen positiven Beitrag zu einer
nachhaltigen Entwicklung. Das
fihrt dazu, dass langfristige
Risiken minimiert und Chancen
gefordert werden und damit
auch eine nachhaltigere Wirt-
schaft gefordert wird.

Ein oft diskutiertes Thema ist die
Notwendigkeit von Bargeld vor
allem in Bezug auf den so genann-
ten digitalen Euro. Was halten Sie
davon?

Ecker: Dreh- und Angelpunkt ist
aus Sicht der Wirtschaft die
groftmogliche Entscheidungs-
freiheit. Das heif3t konkret, dass
man an Bargeld kommen muss,
wenn man es braucht. Auf der
anderen Seite soll niemand ge-
zwungen werden, nur mit Bar-
geld oder bargeldlos zu zahlen.
Dabei zu bedenken sind aber die
Rahmenbedingungen fiir derar-
tige Entscheidungen, wie etwa
der Wegfall der Registrierkassen-
pflicht, wenn man sein Geschaft
bargeldlos aufzieht, oder im an-
deren Fall die Einhaltung von
Regeln zur Verhinderung von
Geldwische bei Bargeldverkehr.
Konkret am Beispiel des digita-
len Euro bedeutet es: Er muss ei-
nerseits sicher sein und anderer-
seits diirfen Aufwand und
Kosten fiir dieses Zahlungsmit-
tel nicht einfach den Banken,
den Konsumenten oder den
Unternehmen umgehangt wer-

den.



»ochdaden werden groBer

Der WKNO-Fachvertreter fiir Versicherungsunternehmen, Stefan Jauk, spricht iiber
die Herausforderungen, die Naturkatastrophen mit sich bringen.

Von Tanja Barta

NON: Wetterextreme haben in den
letzten Jahren auch in Osterreich
immer mehr zugenommen.
Zdhlen diese mittlerweile zur
Normalitat?

Stefan Jauk: Die Statistik spricht
hier eine eindeutige Sprache:
Hitzewellen, Starkregen, Uber-
schwemmungen, Diirren und
Stiirme treten spiirbar héaufiger
auf. Was noch vor 20, 30 Jahren
als 100-jahrliches Hochwasser
bezeichnet wurde, findet nun
alle paar Jahre statt. Und auch
die Schdaden werden immer gro-
Ber. Das ist leider zur Realitdt
geworden. Wir miissen uns also
anpassen. Etwa indem wir Friih-
warnsysteme entwickeln und
Mafinahmen treffen, um uns
besser vor Extremwetterereignis-
sen zu schiitzen. Dazu zdhlt
auch ein passender Versiche-
rungsschutz.

Inwiefern haben Versicherungen
ihr Angebot rund um Naturkata-
strophen angepasst bzw. muss
noch mehr angepasst/erneuert
werden?

Jauk: Derzeit konnen Schiaden
durch ,Erweiterte Naturgefah-
ren” versicherungstechnisch
nur bis zu einer durchschnittli-
chen Deckungssumme zwi-
schen 5.000 und 10.000 Euro
iibernommen werden. Das liegt
vor allem daran, dass sich die
Nachfrage haufig auf betroffene
Immobilien konzentriert. Ohne
neue gesetzliche Regelung kon-
nen wir allerdings leider keine
wesentliche Verbesserung fiir
die Betroffenen erzielen. Und
Zahlungen aus dem Katastro-
phenfond decken leider nur ei-
nen Bruchteil der tatsdchlichen
Schédden. Deshalb setzen wir
vermehrt auf Praventionsmaf3-
nahmen und Risikominderung,
um Schiden zu reduzieren. Wir
brauchen jedenfalls eine stirke-
re Zusammenarbeit zwischen
Versicherungsunternehmen, der
Politik und der Wissenschaft,
um bestehende Modelle fiir Risi-
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ken und Schadensprognosen zu
optimieren.

Welche Vorkommnisse, verur-
sacht durch Naturgefahren, wur-
den Versicherungen im bisheri-
gen Jahr am haufigsten gemeldet?
Jauk: Diesen Sommer folgte ein
Extremwetterereignis dem
ndchsten, von extremer Hitze
hin zu Unwetter, Hagel und Mu-
renabgdngen war alles dabei.
Die Folgen der Unwetter haben
heuer vor allem Menschen in
Kérnten und der Steiermark ext-
rem getroffen. Sie verloren ihre
Héuser durch Murenabgéinge
und die Landwirtschaft kampft
mit drastisch reduzierter Ernte
durch Hagel und Stiirme. Die
Risiken werden noch immer
stark unterschatzt. Und die
Schadenshohe hat sich mittler-
weile auf hohem Niveau einge-
pendelt. Jahrlich verzeichnen
wir Osterreichweit fast eine Mil-
liarde Euro an Schédden.
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Viele Landwirte oder auch Unter-
nehmen kdnnen sich eine Versi-
cherung gegen Naturkatastrophen
oft nicht leisten. Was miisste man,
auch seitens der Politik, tun, um
eine solche bezahlbar zu machen?
Jauk: Wie bei jeder Versicherung
gilt: Je mehr Menschen ins Sys-
tem einzahlen, desto giinstiger
wird einerseits die Pramie und
desto umfassender kann das je-
weilige Risiko abgesichert wer-
den. Es ist also das Ziel der Versi-
cherungswirtschaft, eine fiir alle
tragbare Losung zu einem sozial
vertrdglichen Preis zu schaffen.
Das hilft nicht nur den Betroffe-
nen, sondern entlastet auch
Bund, Lander und Gemeinden.

Der steirische WKO-Prdsident Jo-
sef Herk forderte nach den schwe-
ren Unwettern in diesem Jahr eine
Pflichtversicherung gegen Natur-
katastrophen. Was sagen Sie zu
dieser Forderung?

Jauk: Ich sehe das genauso. Fiir

Stefan Jauk,
Fachvertreter
fiir Versiche-
rungsunterneh-
men, fordert,
dass gesetzliche
Rahmenbedin-
gungen der Rea-
litdt angepasst
werden.

Foto:

Philipp Monihart

eine Osterreichweite Versicher-
barkeit verschiedener Naturge-
fahren miissen gesetzliche Rah-
menbedingungen der Realitdt
angepasst werden. Wichtig wire
etwa, zur bereits gesetzlich gere-
gelten Feuerversicherung eine
Naturkatastrophendeckung hin-
zuzufiigen. Durch diese Anpas-
sung des Versicherungsvertrags-
gesetzes wdren wir in der Lage,
einen flichendeckenden Versi-
cherungsschutz zur Verfiigung
zu stellen.

Zur Person

Stefan Jauk ist Fachvertreter fiir
Versicherungsunternehmen bei
der Wirtschaftskammer Nieder-
osterreich.

Seit September 2021 ist er Gene-
raldirektor der Niederdsterreichi-
sche Versicherung AG, zuvor war
er hier als Vorstandsdirektor t&-

tig.
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sogehtzukunft.at - die Jobinitiative der Banken und Versicherungen

O sogehtzukunft.at

,»50 geht Zukunft“ — unter diesem
Motto hat Niederosterreichs Ban-
ken- und Versicherungswirtschaft
eine Initiative zum Gewinnen neu-
er Mitarbeiterinnen und Mitarbei-
ter gestartet. ,,Wir zeigen mit der
Kampagne, dass Niederdsterreichs
Banken und Versicherungen at-
traktive, vielfaltige und zukunfts-
sichere Arbeitspldtze bieten — und
es einfach eine gute berufliche
Entscheidung ist, eine Ausbildung
in Banken und Versicherungen zu
beginnen®, betont dazu Reinhard
Karl, der Obmann der Sparte Bank
und Versicherung der Wirtschafts-
kammer NO (WKNO).

Die Kampagne punktet mit beson-
derer Authentizitat und setzt ziel-
gerichtet am Puls und am Medien-
verhalten der Jugend an. Junge
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter
von Banken und Versicherungen
berichten via Youtube, Instagram,
Facebook iiber ihren Beruf und ih-
re Erlebnisse in der Arbeitswelt.

Foto: Shutterstock.com/sebra

,,Sie lassen damit miterleben, dass
Jobs in Banken und Versicherungen
abwechslungsreich und niemals
eintdnig sind. Es gibt immer neue
Herausforderungen, und es stehen
viele Wege offen®, so Karl.

Sparen fiir die Zukunft

Weltspartag bei den Niederdsterreichischen Sparkassen.

Dr. Peter
Prober,
Obmann des
Landesver-
bandes der
NO Spar-
kassen

Foto: KommR
Werner Kraus

Die Energiekosten sind viel ho-
her als erwartet, das Kind
braucht Nachhilfe, das Auto ist
defekt. Wer eine Geldreserve
hat, kann solchen Situationen
entspannt entgegensehen.

Der Weltspartag soll die Be-
deutung des Sparens in das Be-
wusstsein rufen. Gerade in Zei-
ten von Teuerungen ist dies
wichtiger denn je. Seit Genera-
tionen laden die NO Sparkas-
sen ihre Kundinnen und Kun-
den zum Weltspartag ein und
gestalten diesen ,Feiertag des
Sparens” als Tag der offenen

Tir. Dabei feiern kleine und
grofie Sparer:innen zusammen
mit ihrer Sparkasse und erhal-
ten als Dankeschon fiirs Sparen
ein kleines Geschenk. ,Heute
sparen fiir ein besseres Mor-
gen” war der Griindungsgedan-
ke der Sparkassen vor mehr als
200 Jahren. Dabei ist die Idee
dahinter genau die gleiche ge-
blieben: Menschen jeder sozia-
len Herkunft die Chance zu ge-
ben, sich etwas Eigenes aufzu-
bauen.

Warum ist Sparen wichtig?

Sparen kann an einen Zweck
gebunden sein, etwa fiir eine
grole  Anschaffung. ,Wer
schon frithzeitig lernt, wie
man ein finanzielles Guthaben
aufbaut, hat es spater finanziell
leichter — etwa wenn es darum
geht, ungeplante Ausgaben be-
gleichen zu konnen und fiir
schwierige Zeiten vorzusor-
gen“, erkldrt Dr. Peter Prober,
Obmann des Landesverbandes
der NO Sparkassen. Werbung
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Dein Job (ein Thema: Anti-Durch-
hanger-Mittel), Arbeit mit Sinn (ein
Thema: Arbeiten in der Bank oder
Versicherung: Der erste Schritt in
die Finanzwelt), Lernen fiirs Leben
(ein Thema: 5 Tipps: So bleibst du
2023 auf der finanziellen Uberhol-
spur), Dein Arbeitsplatz (ein Thema:
Biiro-Outfit — Looks, mit denen du
immer richtig liegst) und Digital Life
(ein Thema: ChatGPT im Finanzwe-
sen: Braucht es bald keine Men-
schen mehr?) sind die Bereiche, die
behandelt werden.

Reinklicken, es zahlt sich aus:
www.sogehtzukunft.at

https://www.financiallifepark.at:

https://aws.ibw.at:

it A0

O Weitere spannende und
informative www-Seiten sind:

www.bankenverband.at: https://www.oenb.at:

Niederdsterreichische o

SPARKASSENS
A

Sparen»
Yor die. T
Zukunft..—~

Fang heute damit an.

e —

Viele Angeot€onit Wder Filiale.
~ sparkasse.at/weltspartag
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Die Mehrheit der Befragten einer neuen Studie schatzt ihr aktuelles Finanzwissen als ,,befriedigend* ein.
Foto: Shutterstock.com/Unitone Vector

Finanzbildung von morgen

Junge Menschen verfiigen iiber eine geringe Finanzbildung, so eine neue Studie des IMC Krems.
Der Ausbildungsschwerpunkt Finanz- und Risikomanagement (FiRi) wirkt dem entgegen.

Von Sophie Kronberger

Die Studie ,Zwischen Konsum
und Sparen - Unser Umgang
mit Geld im Generationenver-
gleich” der Fachhochschule
IMC Krems zeigt, dass 85 Pro-
zent der Teilnehmenden ihre
aktuelle finanzielle Lage als sehr
positiv oder eher positiv wahr-
nehmen. In den jungen Genera-
tionen, ndmlich den Generatio-
nen Y (geb. 1980 bis 1993) und
Z (geb. 1994 bis 2010) geht nie-
mand davon aus, dass sich die
Situation verschlechtern wird.

Finanzielle Sorgen und
wenig Finanzbildung

Allerdings gibt es durchaus
auch finanzielle Sorgen in allen
Generationen, besonders bei
den Jungen. Die Studie zeigt zu-
dem deutliche Defizite bei der
Finanzbildung in den Schulen
auf. 48 Prozent der Befragten ge-
ben an, dass sie in der Schule
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nicht ausreichend tiber das The-
ma Finanzen gelernt haben. Le-
diglich neun von insgesamt 212
Befragten beurteilen ihre Schul-
bildung mit der Note ,Sehr
gut”. Die Mehrheit schitzt ihr
aktuelles Finanzwissen als , be-
friedigend” ein. Als wichtigste
Informationsquellen fiir Finanz-
wissen zdhlten allen voran In-
ternetrecherchen und die per-
sonliche Beratung durch Fami-
lie, Freundinnen oder Freunde.
Der Umgang mit Geld ist bei
der Mehrheit der Befragten
wohliiberlegt. Gerade mal 13
Prozent sind bei den Ausgaben
sehr spontan. Die Mehrheit von
61 Prozent iiberlegt sich Ausga-
ben genau, ist aber bereit, sich
auch mal etwas zu gonnen.
Mehr als zwei Drittel der Befrag-
ten wiirden einen geschenkten
Geldbetrag von 10.000 Euro
nicht sofort ausgeben, sondern
lieber anlegen. Ausgaben fiir
tagtdgliche Bereiche wie Lebens-
mittel oder Wohnen fallen den
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Befragten am leichtesten, aber
auch Hobbys und Urlaub haben
einen hohen Stellenwert.

Des Weiteren zeigt sich, dass
die Generationen Y und Z mit
Geld etwas lockerer umgehen
als die Generationen X (geb.
1965 bis 1979) und Babyboo-
mer. Beim Schuldenmachen
und Geldverleihen sind die Be-
fragten insgesamt eher vorsich-
tig. Obwohl 71 Prozent der Be-
fragten eine Kreditkarte nutzen,
iberziehen nur sechs Prozent
regelmaflig ihr Konto. Das Aus-
leihen von Geld, insbesondere
an die eigene Familie oder
Freunde, wird als sehr unange-
nehm empfunden, obwohl nur
wenige schlechte Erfahrungen
gemacht haben.

FiRi sorgt fiir
Nachwuchs-Finanzprofis

Die Studie des IMC Krems
zeigt vor allem, dass Finanzbil-
dung, schon in der Schule un-

terrichtet, eine grof3e Bedeutung
hat.

Und genau da setzt FiRi (Fi-
nanz- und Risikomanagement)
an, eine Spezialisierung an Han-
delsakademien, wo fundiertes
Wissen aus dem Bank- und Ver-
sicherungswesen vermittelt
wird.

Derzeit wird FiRi in Vorarl-
berg, Tirol, Salzburg, Oberoster-
reich, Niederosterreich und
Wien unterrichtet. Die Ausbil-
dung wurde in Vorarlberg in in-
tensiver Kooperation der Schu-
len mit den Banken und Versi-
cherungen gemeinsam erarbei-
tet und gestaltet.

In Niederosterreich gibt es
FiRi an vier Schulen: Schiiler
und Schiilerinnen der HAK
Zwettl, HAK Wiener Neustadt
und HAK St. Polten sowie am
AULB Stockerau (HAK-Aufbau-
lehrgang) konnen diese Zusatz-
qualifikation - ein Zertifikat,
das von der Wirtschaftskammer
vergeben wird - erwerben.
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Der Obmann-Stellvertreter der
WKNO-Sparte Bank und Versi-
cherung, Rainer Kuhnle, erklart:
»~Am Ende dieses dreijahrigen
Schwerpunkts hat man nicht
nur ein Zertifikat tiber die er-
worbenen Kenntnisse und Fa-
higkeiten in Handen, tiber den
Mehrwert in der Ausbildung hi-
naus ist damit auch der Grund-
stein fiir einen signifikanten
Vorteil am Arbeitsmarkt gelegt,
da der Lehrgang den Schilerin-
nen und Schiilern direkte Ein-
blicke in Organisationsstruktu-
ren und Arbeitsabldufe bietet.”
Die HAK St. Polten bietet den
Schwerpunkt seit vier Jahren an,
in dieser Zeit haben 21 Schiiler
und Schiilerinnen das FiRi-Zerti-
fikat erhalten. Doch das Interes-
se wdchst. 46 junge Menschen
befinden sich derzeit in der Aus-
bildungsschiene, wie HAK-St.-
Polten-Direktor Thomas Huber
erzahlt. Das Wissen sei sowohl
beruflich als auch privat rele-
vant. Beruflich, wenn man in
den  Finanzdienstleistungsbe-
reich einsteigen mochte, aber

auch in jeder anderen Branche
brauche man Mitarbeiter und
Mitarbeiterinnen, die speziali-
siert sind auf Finanzmanage-
ment und Risikomanagement,
erklart er. , Die FiRi-Absolventen
haben auch einen echten Vor-
teil fir ihr Privatleben, weil je-
der mit Banken zu tun hat, sein
Geld moglichst optimal veranla-
gen mochte und eine Versiche-
rung braucht”, betont Thomas
Huber.

Gefragte
Finanz-Profis

Die  Finanzwirtschaft  be-
kommt Mitarbeiter, die bereits
viel Spezialwissen mitbringen,
und grundsatzlich wird das Inte-
resse fiir die Branche bei den
jungen Leuten geweckt. Im Ver-
sicherungsbereich lernen die
Schiiler die Unterlagen der Bil-
dungsakademie der Osterreichi-
schen Versicherungswirtschaft
(BOV), die jeder Versicherungs-
mitarbeiter auch lernen muss.
,Die Absolventinnen und Absol-

venten mogen besonders den
Praxisbezug inklusive Work-
shops”, so der Direktor. Ein Vor-
teil von FiRi ist auch, dass Ferial-
jobs und -praktika vermittelt
werden. Durch den Austausch
mit Experten aus Banken und
Versicherungen kommt es zur
Vernetzung, auch fiir spitere be-
rufliche Tatigkeiten, aber auch
im Privatleben.

,Fur mich ist die FiRi-Ausbil-
dung besonders im privaten Be-
reich von Vorteil gewesen, im
beruflichen Bereich als Betriebs-
priferin ebenfalls ein bisschen.
Aber ich kann mir vorstellen,
dass es, wenn man bei der Versi-
cherung/Bank tdtig ist, auf jeden
Fall sehr hilfreich sein kann*,
sagt Absolventin Nina Felber.

Das kann auch HAK-Absol-
vent Daniel Stacherl bestdtigen,
der in der Sozialversicherung
der Selbststindigen/Kreditver-
waltung des Landes Niederdoster-
reich tdtig ist und regelmifig
von seinem FiRi-Wissen profi-
tiert.
www.firi.at

FiRi-Facts

O Zusatzqualifikation auf
dem Arbeitsmarkt

O Vorteile von FiRi:

- Topaktuelle FiRi-Lehrunterlagen
- Fachvortrdge durch Experten
aus Banken und Versicherungen
- Praxisseminare direkt vor Ort

- Ferialjobs und Praktika in Ban-
ken und Versicherungen

O Themen sind unter anderem:
Funktion von Banken, Finanzie-
rungsarten, Wesen des Bauspa-
rens, Wertpapiere, Haftpflichtver-
sicherung, KFZ-Rechtsschutz und
Unfallversicherung

O Um das FiRi-Zertifikat zu er-
reichen, muss zu Semesterende
jeweils ein schriftlicher Test be-
standen werden.

Zudem muss eine Diplomarbeit
verfasst und ein Fachgespréch
mit Vertretern von Banken und
Versicherungen absolviert wer-
den.

An vier Schulen in Niederdsterreich wird der Aushildungsschwerpunkt FiRi angeboten. Aktuelle Lernunterlagen im Finanz- und Versicherungsbereich sind

Teil des Angebots.

Unser Geld - Unsere Vorsorge
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Foto: Shutterstock.com/Fizkes
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Die Zukunft gestalten

Ebenso beliebt wie attraktiv ist die Lehre zum Bankkaufmann und zur Bankkauffrau.
Die NON sprach dariiber mit Lucia Hasler, Leiterin des Personalressorts der
Sparkasse NO Mitte West AG.

,Die Banklehre bietet eine breite
und fundierte Ausbildung sowie

interessante Karrieremdglichkei-
ten®, erkldrt Lucia Hasler.

Foto: Gerald Lechner

Von Gaby Schitzle

NON: Wie schaut eine Banklehre
aus? Welche Inhalte bekommt
man in Theorie und Praxis vermit-
telt?

Lucia Hasler: Die Lehre dauert
drei Jahre und findet im dualen
System statt, das heif3t als prakti-
sche Ausbildung im Betrieb und
als Unterricht in der Berufsschu-
le. In der Filiale macht ein Lehr-
lingsausbilder mit der Praxis
vertraut, in den zehn Wochen
Berufsschule pro Lehrjahr ste-
hen die Bereiche Bankbetriebs-
wirtschaft, Rechnungswesen,
Kundenberatung, Kreditge-
schiéft, Zahlungsverkehr, Wert-
papiere und Borse, Devisenhan-
del, Risikomanagement sowie
Unternehmensfithrung und
-organisation auf dem Lehrplan.
Dazu kommen die Facher
Deutsch, Englisch und Mathe-
matik.

Welche Eigenschaften muss man
fiir diesen Beruf mitbringen?
Hasler: Die Bewerber sollten vor
allem offen und kommunikativ
sein. Die Begeisterung fiir diesen
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Beruf sollte spiirbar sein, ebenso
die Freude am Kontakt mit Kun-

den. Wer dann noch Interesse
an wirtschaftlichen Zusammen-
hidngen und aktuellen Finanz-
themen hat, ist fiir uns der per-
fekte Kandidat/die perfekte Kan-
didatin. Natiirlich freuen wir
uns iiber gute Schulnoten, eine
positive Ausstrahlung, Motiva-
tion und Zielorientierung.

Wie begehrt ist diese Lehre?

Ist der Andrang groR?

Hasler: Die Banklehre bietet eine
breite und fundierte Ausbildung
sowie interessante Karrieremog-
lichkeiten. Dass sie begehrt ist,
zeigt sich in den letzten Jahren
im Ansteigen der Bewerberzah-
len. Dabei kommen die Lehrlin-
ge aus ganz unterschiedlichen
Bildungseinrichtungen. Ein
Grof3teil besucht den polytech-
nischen Lehrgang, um den
Pflichtschulabschluss zu absol-
vieren, hier bekommen die
Schiiler bei berufspraktischen
Tagen erste Einblicke. Auf3erdem
nimmt die Sparkasse NO Mitte
West an Informationsveranstal-
tungen an Schulen teil.
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Welche Angebote werden

den zukiinftigen Lehrlingen
gemacht?

Hasler: Der Lehrling steigt bei
uns mit einem attraktiven
Grundgehalt ein. Er bekommt
von uns ein Business-Outfit zur
Verfligung gestellt. Zusitzlich zu
den Benefits, die allen Mitarbei-
tern zur Verfligung stehen, gibt
es zum Beispiel einen Lehrlings-
ausflug, fiir gute Leistungen in
der Berufsschule winken als
Lohn Pramien und einmal im
Jahr helfen die Lehrlinge einen
Tag lang in einer sozialen Ein-
richtung mit, um neue Perspek-
tiven kennenzulernen. Neben
den Weiterbildungsangeboten
bieten wir als Ziel auch die
Ubernahme an.

Welche Weiterbildungs-, Auf-
stiegs- und Karrieremoglichkeiten
gibt es?

Hasler: Diese sind bei uns sehr
vielfdltig und individuell auf
den Mitarbeiter abgestimmt.
Ausschlaggebend sind Interesse
und Qualifikation. Eine Ent-
wicklung vom Lehrling zum Fi-
lialleiter mit Fithrungsaufgaben

s

Fotof&ut tock.com/lovely.

ist ebenso moglich wie eine
Fachkarriere. Die Bezahlung
richtet sich jeweils nach Qualifi-
kation und Position des Mitar-
beiters.

Wie schaut die abschlieBende
Priifung aus?

Hasler: Der Berufsschulabschluss
zu Bankkaufmann bzw. Bank-
kauffrau wird durch eine erfolg-
reich abgelegte Lehrabschluss-
prifung erreicht. Diese besteht
aus einem theoretischen und ei-
nem praktischen Teil. Vorher
besuchen die Auszubildenden
Priifungsvorbereitungskurse, in
denen priifungsrelevante Inhal-
te trainiert werden. Bei erfolgrei-
chem Bestehen der Priifung er-
halten die Auszubildenden
dann das offizielle Zeugnis.
Zusammengefasst ldsst sich sa-
gen, dass wir Mitarbeiterinnen
und Mitarbeiter suchen, die un-
ternehmerisch denken, sich per-
sonlich und fachlich weiterent-
wickeln mochten und gern Ver-
antwortung tibernehmen. Wir
freuen uns auf junge Menschen,
die mit uns die Zukunft gestal-
ten mochten.
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Wohnimmobilienpreise
in Niederosterreich:
,Weder Hotspot noch Schlusslicht®

Raiffeisen-Chefanalyst Gunter Deuber analysiert den heimischen Wohnimmobilienmarkt
mit Fokus auf Niederdsterreich. Fazit: In Osterreichs gré3tem Bundesland gibt es

erhebliche Preisunterschiede auf Bezirksebene.

Gunter Deuber: ,,Niederosterreich zahlt bei den Wohnimmobilienpreisen im
Bundesldndervergleich weiterhin zu den giinstigeren Regionen.”
Foto: RBI/M. Schreiber

NON: Wie beeintrichtigen die
Zinswende und die KIM-VO die
Preisentwicklung am heimischen
Wohnimmobilienmarkt? Gerit
dieser zunehmend unter Druck?
Gunter Deuber: Der Osterreichi-
sche Wohnimmobilienmarkt
hat sich heuer trotz der genann-
ten Herausforderungen als sehr
widerstandsfahig erwiesen.
Nach einem deutlichen Riick-
gang der Preise Ende 2022 sind
diese im ersten Halbjahr 2023
nur noch leicht gesunken. Die
Prognose fiir die kommenden
Monate und das Jahr 2024 lau-

tet: etwas starkere Preisrtick-
ginge, aber kein dramatischer
Sturzflug. Selbst nach einer an-
genommenen nominalen Preis-
korrektur von bis zu minus
zehn Prozent wird Wohneigen-
tum immer noch spiirbar teurer
sein als vor der Pandemie.

Gilt diese Preisentwicklung fiir
alle Wohnimmobilien?

Deuber: Wir beobachten grund-
sdtzlich eine Zweiteilung am
Markt: Wahrend neue Wohnun-
gen sich teils noch verteuern
oder zumindest preisstabil sind,
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werden gebrauchte Wohnungen
schon deutlich gilinstiger. Diese
Schere der Preisentwicklung
diirfte erst einmal noch weiter
aufgehen.

Wie steht es um die Leistbarkeit
von Eigenheimen in Niederdster-
reich?

Deuber: Die Leistbarkeit von
Wohnimmobilien ist in Nieder-
osterreich weit weniger ange-
spannt als in anderen Bundes-
ldndern. Man kann von einem
klaren Wettbewerbsvorteil fiir
den regionalen Immobilien-
markt sprechen. Das Haus im
Griinen ist nur im Burgenland,
in Kdrnten und in der Steier-

Der Weltspartag

Foto: Shutterstock.com/Alexandert

Der Weltspartag ist nicht immer
am 31. Oktober: Manchmal wird
der Weltspartag auf den letzten
Arbeitstag davor verschoben,
wenn der 31. Oktober auf das
Wochenende fallt. Sinn dahinter
ist ja, dass die Banken und Spar-
kassen gedffnet haben.

Der Weltspartag wurde 1924 am
Internationalen Sparkassenkon-
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mark erschwinglicher. Grund-
satzlich ist der Immobilien-
markt des Ostlichen Bundeslan-
des in seiner Gesamtheit ,,un-
auffdllig”, er ist weder preisli-
cher Hotspot noch Schlusslicht.
Interessant wird es jedoch beim
Blick unter die Oberfldche. Die-
ser offenbart ein grofles regiona-
les Gefdlle. Denn nirgendwo
sonst schwanken die Preise von
Haus, Wohnung oder Grund auf
Bezirksebene derart wie in Nie-
derosterreich. Ganz nach dem
Motto: grofdes Land, grof3es
Preisgefille. Letzteres wird gera-
de auch durch das Gravitations-
zentrum Wien und Umland
mitbestimmt.

gress in Mailand beschlossen. Da-
vor war das Weltsparkasseninstitut
gegriindet worden. Der damalige
Direktor Filippo Ravizza war an der
Griindung des Weltspartages be-
teiligt. Schon damals war es der
urspriingliche Sinn des Tages,
Menschen auf der ganzen Welt

den Wert des Sparens nédherzu-
bringen.
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Von Norbert Oberndorfer

Nach einem jahrelangen Riick-
gang erlebt das Bausparen seit
letzten Herbst ein ,Revival“. Die
traditionelle Anlageform ge-
winnt in Zeiten der Krise und

14

Das Bausparen

Die 6sterreichischen Bausparkassen verzeichnen so hohe Wachstumsraten wie zuletzt vor zehn
Jahren. Angetrieben wird der Bausparer-Boom durch Vorsorgegedanken, Krise und héhere Spar-
zinsen. Jeder zweite Niederdsterreicher spart aktuell mit der traditionellen Anlageform an.

steigender Sparzinsen besonders
als Vorsorge und zur Absiche-
rung an Attraktivitdt. ,Die Stei-
gerungsquoten sind fiir uns alle
uberraschend. Das letzte Jahr
war sensationell fiir uns Bau-
sparkassen”, sagt  Christian
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Reingruber, aktuell Vorsitzender
des Bausparkassenverbandes Os-
terreich (BVO). Allein im vierten
Quartal 2022 stieg die Zahl der
,Bausparer” bei den vier Bau-
sparkassen um 14 Prozent im

Vergleichszeitraum. Das sind

Foto: Shutterstock.com/Digital Storm

iiber 133.800 neu abgeschlosse-
ne Bausparvertrage. Und der
Bausparboom setzt sich weiter
fort: Im Janner und Februar
2023 stieg die Zahl der Neuver-
trdge sogar um 75 Prozent bzw.
iiber 107.000 abgeschlossene

Unser Geld - Unsere Vorsorge



ist wieder gefragt

Bausparvertrdge gegeniiber dem
Vergleichszeitraum im Vorjahr
an. Insgesamt besitzen etwa 3,3
Millionen  Osterreicherinnen
und Osterreicher einen Bauspar-
vertrag. Ein Viertel plant, in den
ndchsten zwei Jahren einen wei-
teren bzw. neuen Bausparer zu
erdftnen.

Krise und Zinswende als
Hauptgriinde fiir Boom

Ein Grund fiir den neuen Bau-
spartrend ist die europdische
Zinswende: Seit Juli 2022 hat
die Europdische Zentralbank
(EZB) schrittweise die Leitzinsen
erhoht, mit dem Ziel, die Infla-
tion zu ddmpfen. Durch die
Leitzinserhohung hat sich auch
der Einlagenzins, der die Spar-
zinsen fiir Verbraucher maf3geb-
lich bestimmt, auf 2,5 Prozent
erhoht. Davor lag der Einlagen-
zins seit 2012 bei null Prozent
bzw. sogar im Negativzinsbe-
reich.

Davon profitieren Sparer und
Vorsorger. Weitere Griinde fiir
das ,Revival“ sind Krise und
Teuerung. ,Angesichts der unsi-
cheren Marktlage greifen immer
mehr auf diese bewdhrte und si-
chere Sparform zuriick”, so
Reingruber.

Ein Drittel kann oder
will nicht sparen

Im Auftrag des Bausparkassen-
verbands hat das Marktfor-
schungsinstitut Integral im No-
vember 2022 eine Studie mit
tausend Osterreicherinnen und
Osterreichern (davon 187 NO-
Landsleute) im Alter von 18 bis
75 Jahren durchgefiihrt, um die
Meinungen und Griinde zum
Bausparen zu erheben. Befragt
wurde in Form von Online-In-
terviews.

Die grofie Mehrheit (77 Pro-
zent) der befragten NiederOster-
reicherinnen und Niederoster-
reicher spart regelmifiig Geld
an, um auf Unerwartetes vorbe-
reitet zu sein (71 Prozent), weil
es ein Gefiihl der Sicherheit gibt
(83 Prozent) beziehungsweise
um auch Geldreserven im Alter

Christian Reingruber, Vorsitzender des Bausparkassenverbandes

Osterreich (BVO).

zu haben (40 Prozent). Bei je-
nen, die nicht sparen konnen
oder wollen, gab ein Grofteil
der NO-Landsleute (71 Prozent)
an, dass sie kein Geld zum Spa-
ren hitten. Rund ein Viertel
spart nicht, weil sie der Mei-
nung sind, dass sich das in der
inflationsbedingten  Situation
nicht auszahlt (28 Prozent). Fast
jeder Zehnte sieht keinen Bedarf
zum Sparen.

RegelmalRiges Sparen &
bessere Verzinsung

Der Wunsch nach regelmaf3i-
gem Sparen, die Einschétzung,
dass Bausparen eine risikolose
Anlageform ist, und der Vorsor-
gegedanke treibt die meisten an,
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Foto: Elisabeth Cichon

einen Bausparer abzuschliefien.
Auch die bessere Verzinsung ei-
nes Bausparers gegeniiber einem
y»normalen” Sparbuch, Bequem-
lichkeit, dass man sich sechs
Jahre um nichts kiimmern
muss, die Bausparpramie sowie
ein konkretes Sparziel bzw. eine
zukiinftige Wohnfinanzierung
spielen dabei eine Rolle.
Abgeleitet aus der Motivation
lassen sich laut Integral-Studie
drei Gruppen ableiten:
O 18 bis 29-Jahrige, die eine
Wohnraumfinanzierung  bzw.
ein konkretes Anschaffungsziel
(Genossenschaftsbeitrag,  Ein-
richtung, Kiiche ...) mithilfe ei-
nes Bausparers ansparen wollen.
O Personen mit Kindern im
Haushalt, die von den kiinftigen
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Finanzierungsvorteilen fiir die
Familie bzw. der staatlichen
Bausparprdmie profitieren wol-
len.

Q Uber 60-Jihrige, die als Vor-
sorge unerwartete, grofiere Aus-
gaben wie etwa den Ausbau der
Wohnung bzw. einen Treppen-
liftt damit absichern wollen.

Bausparidee geht auf
Wohnungsnot zuriick

Die Bausparidee entstand An-
fang des 20. Jahrhunderts vor al-
lem aufgrund der akuten Woh-
nungsnot. Durch das Zusam-
menwirken vieler Sparer sollte
Kapital angesammelt werden,
um zinsglinstige und langfristi-
ge Wohnbaudarlehen vergeben
zu konnen. Dieser Grundgedan-
ke gilt nach wie vor. Neben
Wohnraumfinanzierungen Kka-
men in den vergangenen Jahren
die Bereiche Pflege und Bildung
hinzu, fiir die Bausparern zins-
giinstige Darlehen zur Verfi-
gung stehen.

Das von den Kunden ange-
sparte Kapital wird von den vier
osterreichischen Bausparkassen
im Interesse des Gemeinwohls
in Form von Darlehen den Be-
reichen Wohnen, Pflege und
Bildung zur Verfiigung gestellt.
So soll vor allem die Bauwirt-
schaft angekurbelt und fir die
Sicherung tausender Arbeitsplat-
ze gesorgt werden.

Uber den
Bausparkassenverband

Der Bausparkassenverband Os-
terreich (BVO) beobachtet gesell-
schaftliche und wirtschaftliche
Entwicklungen in Hinblick auf ih-
re Implikationen fiir das Bauspar-
system, bringt sich bei gesetzli-
chen Vorhaben aktiv ein und in-
formiert umfassend iiber die Ent-
wicklung und Bedeutung des
Bausparens.

O Raiffeisen Bausparkasse

O Wiistenrot Bausparkasse

O sBausparkasse

O start:bausparkasse
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