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Wirtschaftskammerwahlen 2020
im Bereich der Wirtschaftskammer Niederosterreich

Geschaftsstelle der Hauptwahlkommission
bei der Wirtschaftskammer Niederosterreich
Wirtschaftskammer-Platz 1

3100 St. Polten

E wahl@wknoe.at

F 02742/851-13198

WAHLKARTENANTRAG
fur Einzelunternehmen

Vor- und Zuname Geburtsdatum Mitgliedsnummer

Zustelladresse

PLZ und Ort

beantragt die Ausstellung einer WAHLKARTE fur die Ausibung
samtlicher Wahlrechte bei den WIRTSCHAFTSKAMMERWAHLEN 2020

O Senden Sie mir die Wahlkarte per Post zu. Das Risiko des verspateten Einlangens trage ich. *)

O Die Wahlkarte wird personlich abgeholt. Ein amtlicher Lichtbildausweis ist vorzulegen. *)

Unterschrift

*) Zutreffendes bitte ankreuzen!

Bitte nicht ausfiillen!

Wahlunterlagen versendet am .....................

Wahlunterlagen personlich abgeholt am ..........

Unterschrift



BESTPOSITION _ ' 3

KommR

Herbert Lackner
Obmann des Gremiums
Direktvertrieb in der
WKNO

Briefwahlkarte beantragen und
einfach wahlen!

Liebe Direktberaterinnen, geschitzte Direktberater!

Von 2.- 4. Marz 2020 findet in Niederosterreich die Wirtschaftskammerwahl statt. Wir wissen, dass Ihre Zeit sehr kostbar ist.
Deshalb unterstitzen wir Sie, Ihre Stimme schnell und einfach abzugeben. In unserer sich immer schneller verdndernden digitalen
Welt braucht es eine starke, flexible und auf Wachstum orientierte Interessenvertretung.

Vieles wurde erreicht: Die Geringfligigkeitsgrenze bei Neuanschaffungen wurde auf € 800,-- erhéht, die Umsatzgrenze bei EPU auf
€35.000,-- angehoben. Wir haben die Grundumlage fiir Mitglieder gesenkt und steigern trotzdem unsere Weiterbildungs- und
Marketingleistungen, um Kolleginnen und Kollegen fit fiir ihr Business zu machen. Mein Dank gilt an dieser Stelle den Ausschuss-
mitgliedern des Gremiums, die ihre wertvolle Zeit und ihr Know-how einbringen, um die Branche innovativ weiter zu entwickeln.

Sie haben die Wahl, in drei einfachen Schritten die Entwicklung der Branche mitzutragen:

1. Wahlkartenantrag - siehe links Seite 2 - ausfiillen 2. unterschreiben 3. an die Hauptwahlkommission der WKNO senden

E wahl@wknoe.at F 02742/851-13198

Sie erhalten dann automatisch ab Ende Janner 2020 per Post Ihre Briefwahlkarte. Beachten Sie bitte, dass der abgedruckte Wahlkarten-
antrag nur flr Einzelunternehmen gilt. Den Wahlkartenantrag fir juristische Personen (Gesellschaften und sonstige Rechtstrdger)

kénnen Sie online unter https://wahlkartenantrag.wko.at ab 22. November beantragen.
Herzlichstlhr , /

KommR Herbert Lackner

\

7 . X
: Die Wunderwelt Direktvertrieb

Wenn du es traumen kannst,
kannst du es auch tun

~

www.derdirektvertrieb.at/noe




DIREKT BETRACHTET

>

Fotos: Michael Bergauer

EPU-Erfolgstag: Ein Feuerwerk an
Inspiration und Motivation

onirer Zukunftsforscher und ein blinder B
dann konnen die mehr als 3000 Einper-

Wenn ein ehemaliger Kampfpilot, ein visi
Bergsteiger ihre Erfahrungen preisgeben,
sonenunternehmerInnen nur das tun, was

a3 y
die niederosterreichischen Direktbera- VO' l es H aus bEi m | m p u l S-
terInnen bereits lingst machen: Aus sich herauswachsen. . . o o m
Auch die niederosterreichischen Direktberaterlnnen prasentieren sich im Rahmen rEfe rat P ,D | g lta | lSle ru ng

dieses von der WKNO ausgerufenen ,,Feiertages der Einpersonenunternehmen“. . . . .
. . . . . . Am 31.10.fand in der Wirtschaftskammer Niederost-
Viele DirektberaterInnen nutzten die Gelegenheit zu einem Informationsaustausch b ein I lsreferat mit Michael Reiter statt, d
mit Obmann KommR Herbert Lackner (ganz links im Bild) und seinem Stellvertreter er.relc' eu,l mpu sre ?r? L AR B e? s.a > der
. . die Wichtigkeit der digitalen Welt nachhaltig in den
Johann Kabicher. Aber auch zahlreiche Untenrehmerlnnen aus anderen Branchen Kipfen der Besucherl Kern konnt
interessierten sich fiir die Titigkeit eines Direktberaters und waren von den berufli- ZOPFen ;r d esg?b erinnen ‘:San Le“21 onnte.
chen Perspektiven in dieser Handelsform positiv iiberrascht und von den Leistungen ur rell;()ep es Dbmanns unl d tes Zn es}%r}smg{)n s
des Gremiums fiir dessen Mitglieder begeistert. Hier passiert echtes Mitgliederservice Ivzaren RW Tssog:n angeme E oL auch Xl;t' mirlln
mit hochstem Nutzwert fiir einen Traumberuf in der Handelsbranche mit Zukunft. lo}rln (rln a erZ .1t1m.nLer, noc hllmén er se dr a 1];” wi
Save the date: Der Fachtag am 13. Februar 2020 - siehe Seite 6! S1C ‘ etr neuen Zeit nicht verschiielien und war be-
geistert.

Wieder 6 zertifizierte Direktberaterinnen

EPU-Tag in der Vosendorfer Pyramide, Frauenpower im WIFI St. Polten.
Gremiumsgeschaftsfithrer Mag. Michael Bergauer eilte vom Gipfeltreffen der Ein-
personenunternehmerInnen zu den ,Gipfelstiirmerinnen des Lehrgangs sDirektver-
trieb - Chance fiir die Zukunft, um den Absolventinnen des letzten Lehrgang des
Jahres die Zertifikate zu iiberreichen. Gut geriistet fiir ihr Business Direktvertrieb
starten die 6 Damen in ein erfolgreiches Geschiftsjahr 2020. Der Titel ,,ausgezeich-
nete/r Direktberater/in kann iibrigens auch im Firmen A-Z eingetragen werden, der
niichste WIFI Kurs findet am 6. und 7. Mérz im WIFI Amstetten statt.

Wir gratulieren und wiinschen alles Gute!

Foto:WKNO/Direktvertrieb

DIREKTVERTRIEB DIGITAL

Digitalisierungsworkshops 2020: Fit machen fiir die Zukunft!

30.1.2020 - WIFI Médling 27.02.2020 - WIFI St. Polten
Instagram Basic: Facebook Expert
Wie erstelle ich einen Instagram Account? Wie erstelle ich eine Facebook Unternehmensseite?

6.2.2020 - WKNO St. Pélten 12.03.2020 - WIFI Médling
YouTube Expert Werbung auf Social Media

Wie bekommt mein YouTube Kanal Welche Vorteile, welche Kanale?

12.02.2020 - WIFI Médling 26.03.2020 - WKNO St. Pélten
Instagram Expert Social Media auswerten

Wie erstelle ich eine Instagram Unternehmensseite? Reportings, Analytics & Algorithmus

ie beschrinkten Plitze sind fast vollstindig vergeben. Option: Lassen Sie sich auf Warteliste setzen fiir etwaige Buchungsausfille!



BESTCHARITY

Das Engagement ist ungebrochen stark!

GroBen Dank an die NO-Direktberaterlnnen, die durch diverse Aktivititen
Praventionsworkshops an Volksschulen fiir ,die miwe” maglich machen.

Am Bild, Mitte:
Gaudroit Michael

von die mowe, rechts
daneben DV-Be Silvia
Bointner, rechts dane-
ben Fr. Direktor Brun-
ner-Sauerzopf und das
Lehrerteam der VS
Kirchberg/ Wagram

Foto: Rebecca Figl-Gattinger
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Faschingsgilde 16.1.: Sl 4 U
Erm a Bi gte Ti ckets Vor kurzem startete nun der Gewaltpriventions-Workshop an der Volksschule

Kirchberg, welcher durch die Erlose bei einer ,,messedhnlichen Veranstaltung® des Landes-
Auch heuer unterstiitzt die ,Oberndorfer gremiums Direktvertrieb in Kirchberg am Wagram mit 25 Ausstellern und etwa 250
Faschingsgilde Herzogenburg wieder die Besuchern € 790,-- realisiert werden konnte.
Direktberater NO und deren Motto mobil -
modern — menschlich um das Projekt
,Mowe“ zu finanzieren.
Fiir die am Donnerstag, 16.Janner 2020 um
18:00 Uh, stattfindende Generalprobe, wurden
uns wieder 50 Karten zur Verfiigung gestellt.
Mit insgesamt fiinf Faschingssitzungen begei-
stert die ,Oberndorfer Faschingsgilde Herzo-
genburg “ die Region. Rund 40 aktive ,,Narren"
verzaubern die Giste aus ganz Niederosterreich

im stadteigenen Volksheim und werden auch S .
heuer wieder die Lachmuskeln der Zuseher Die 35. Scheckiibergabe der NO. Direktberater erfolgte an die Volksschule Gollersdorf,

strapazieren.Die Karten sind zum Preis von € die damit einen Workshop im Wert von € 1.000,-- durchfiihren kann.

10,- bei den Bezirksvertrauenspersonen Regina Jeder Workshop wird fiir drei Adressaten angeboten, fiir Padagogen, Eltern und auch Kin-
Track (0676 4073774) und Erich Track (0676 der, um sie mit dem Thema vertraut zu machen bzw. altersaddquat zu sensibilisieren.
5067567) telefonisch zu reservieren und vor Ort Der Verein die mowe leistet Aufklarungsarbeit, um Kinder und Jugendliche vor Gewalt,
bei Veranstaltungsbeginn zu bezahlen. sexuellem Missbrauch und Misshandlungen zu schiitzen.

Am Foto:
. Obmann des Landesgremiums
| Direktvertrieb NO, Herbert
[ Lackner, Direktberaterin
J Martina Schaden, Biirgermeister
Josef Reinwein, DV der Volks-
schule Gollersdorf, Michaela
Sommerer, sowie Bezirksver-
= trauensperson Gerlinde Kayser
! -‘ Bis &3} -~ = und Bruni Nadler

Foto: Sylvia Stark

direktberater@die8.com
Sie erhalten gratis den

Briefwahikarte beantragen und
einfach wihlen!

Briefwahlkarte
gen

T " WIRTSCHAFTSKAMMER NIEDEROSTERREICH
fach {# . ot NET prasenie Der Direktvertrieb
it 2 W % 0 5 !

= Wanderwelt” 55 v I Direkte Erreichbarkeit:

-' -g[|)r2eé(tvertneb - 4 www.derdirektvertrieb.at/noe

Sabine Wimmer
Telefon: +43 2742 851 19342
E-Mail: sabine.wimmer@wknoe.at

. " . Geschéftsfiihrer:
Das interaktive Mag. Michael Bergauer
Modern. Web-Magazin mit : Bezirksvertrauenspersonen in den Bezirken

[V 15 C M allen Businesslinks. \ > siehe letzte Seite!



BESTEVENT

Direktberater leben ihren
Traum. Am Donnerstag,

13. Februar 2020 ladt Sie das
Gremium Direktvertrieb
herzlich zu einer Traumreise
mit dem Motivationsexper-
ten Steffen Kirchner ein.
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,Dreamitor leave it" beim Fachtag

M an stelle sich vor: ein Le-
ben ohne Traume. Nur
Fakten, nur Realitit, nur Dinge,
die der Fall sind. Keine Traume,
keine Fantasien, keine Wiinsche,
keine Sehnsiichte. Es gibt Tréu-
mer und Realisten. Traumer ste-
hen zu ihren Traumen, Realisten
nicht. Traumer haben ein Traum-
auto, ein Traumziel und ... einen
Traumberuf? Traumer fliegen
immer wieder weg - um immer
wieder anzukommen.

Einstellung, Veranderungslust,
Leistungsfreude sind der Code.
Erfolg ist heute mehr denn je
von der inneren Einstellung ab-

hingig, Die Fahigkeit, seine
Sichtweise zu verdndern und
groflen Herausforderungen eine
positive Bedeutung geben zu
konnen, ist der entscheidende
Faktor fiir Einzelpersonen und
Teams, um auf Dauer erfolgreich
sein zu konnen.

Steffen Kirchner zeigt, wie man
sich aus der Mittelmafigkeit an
die Spitze katapultiert. Er zeigt
auf, dass die Verdnderung, die
man am meisten scheut, oft zu
den groflen Durchbriichen fiihrt.
Er zeigt, wie Sie mit einer klei-
nen Anderung der mentalen
Einstellung tiber sich hinaus-
wachsen konnen.

Steffen Kirchner iiberrascht am
13. Februar 2020 beim Fachtag
in Brunn am Gebirge

Steffen Kirchner ist einer der ge-
fragtesten Motivationstrainer &
Vortragsredner fiir die Themen
Motivation, Teamfithrung und
Verdnderungsmanagement im
deutschsprachigen Raum. Der
frithere  Hochleistungssportler
und Manager berdt heute als
Performance-Coach internatio-
nale Spitzensportler, Fiihrungs-
krifte und diverse Stars aus der
Showbranche. Sein duflerst be-
geisternder und inspirierender
Vortrag macht Lust auf Verénde-
rung und Erfolg, er trifft den

WKO GLOBAL

Nagel auf den Kopf. Er zeigt auf
rhetorisch pointierte und nach-
denklich stimmende Weise auf,
dass Erfolg kein Zufall ist, son-
dern klaren Spielregeln und dem
konkreten Handeln jedes Ele-
ments im Netzwerk folgt.

Und was haben Seifenblasen
mit Traumen zu tun?

Lassen Sie sich tberraschen,
tiberpriifen Sie, ob Sie Ihren
Traumberuf ausiiben, wie der
Einstieg in den Traumberuf ge-
lingt, oder welcher Denkfehler
Sie von Threm Traumberuf ab-
hilt. Anmeldung unter
www.derdirketvertrieb.at/noe

Golden Card sorgt

=%

ung, Lieferservice inklusive. Da ist noch jemand,
mit dem man reden kann, in Osterreich, in der
Region, in der Néahe des Kunden. Kein auslindi-

sches Callcenter, sondern ein inldndischer Unter-
nehmer, der auch in Osterreich Steuern zahlt,
garantiert vertrauensvolle ,Chefberatung®.
Direktberater sind Warenvermittler, keine
Hindler! Sie schlieflen den Kaufvertrag im Auf-
trag des Produktherstellers bzw. Groffhandlers
ab und erhalten eine Bonifikation.

Vorsicht, einige Direktvertriebsunternehmen
zwingen Direktberatern aber Hiandlervertrége
auf, der Nachteil: Verlust des Kleinstunterneh-
mertums und diverse Haftungen!

flir Vertrauen

Die Direktvertriebskarte steht fiir Qualitit und
eine aktive Gewerbeberechtigung und

ist Symbol fiir die Vorteile des Direktvertriebs.
Vertrauensvorschuss beim Kunden:

Die solide Ausbildung durch den WIFI-Kurs
»Direktvertrieb - Chance fiir die Zukunft mit
Zertifikat sowie die Golden Card sind vertrau-
ensbildende Instrumente beim Kunden.
Mobiler, moderner, menschlicher Hybrid:

W ko8

Als DirektberaterIn verbinden Sie die stationare
Offline-Welt mit der digitalen Online-Welt wie
in keiner anderen Handelsform.

Direktberater punkten mit den immer stirker
werdenden Bediirfnissen der Konsumenten nach
kompetenter Beratung und personlicher Betreu-



Foto: Fotolia.com

17.-19. April 2020 - VAZ-St Pdlten
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BESTMARKETING

Wenn sich Direktberater mit ihren vielfaltigen Qualitatswaren auf Niederdsterreichs groRter Wirtschaftsmesse WISA 2020

prasentieren, dann ist das der Briickenschlag zwischen digitalem Onlinehandel und stationarem Offlinehandel, mit nur einem
groRen Unterschied: Direktberater sind mobil, modern, menschlich und immer personlich dem Kunden nahe. Direktberater treffen
an 3 Tagen auf etwa 40.000 potentielle Kunden, steigern Bekanntheit und Umsatz. Vom 17.-19. April 2020 im VAZ-St. Polten.

Direktvertrieb ist eine wahre ,Wunder-
welt” Mehr als 6.000 Wiener und Nie-
derdsterreichischen Direktberatern wird erst-
mals die Moglichkeit geboten, sich bei der
WISA 2020 einem breiten Konsumentenpu-
blikum zu présentieren. Der Auftritt der ein-
zelnen Direktberater spiegelt die Vielfalt an
Markenprodukten und das Beratungsknow-
how im Direktvertrieb wider. Mit einem
stimmungsvollen Gesamtkonzept und einem
professionell-zeitgeistigen Auftritt soll sich
die Handelsform Direktvertrieb mit all seinen
Vorteilen des Home-Shoppings nachhaltig in
den Kopfen der Konsumenten verankern und
die Positionierung jedes einzelnen Direktbe-
raters als eigenstindige ,Marke™ sichern.

Das Gremium iibernimmt 65% der Kosten
und fordert Roll ups im Werte von € 570,--

wisa

MESSE
ST PITEN
17.- 19. APRIL 2020

Wund

Anmeldung bis 11.12.2019

WK™
: Erméfigtes Ausstellerangebot

erweh

DIREKTVERTRIE

Die wundervalle Shoppingmeile dei M) - Lucitberstirinen

aur 65% gefiirderten

gangen, und die Roll-Up-Werbemittel im
Werte von EUR 570,-- gehéren obendrein Th-
nen als ausstellendes Mitglied.

Man kann sich damit bei seinen 6ffentlichen
Auftritten in seinem regionalen Umfeld ganz
einfach und ohne Aufwand die eigene 3 x 2m
Wunderwelt gestalten.

Nihere Infos und Download der Anmelde-
unterlagen : www.derdirektvertrieb.at/noe

Anmeldung bis 11. Dezember 2019 fiir
eine fix & fertige Designerkoje. Einfach nur
hinkommen und Produkte prasentieren!

Anmeldung als Aussteller bis 11. 12. 2019 -
mit 65% Forderung des Gremiums Direktver-
trieb - rechtzeitig sichern!

Direktberater, die an dieser wundervollen

Shoppingmeile teilnehmen wollen, kostet die

All-inklusive-Designerkoje nur EUR 650,--
netto (Normalpreis 1.790,--), dabei wird auf
die individuellen Gestaltungswiinsche einge-




BESTPROMOTION

Die erfolgreiche Aktion fiir
den osterreichischen Handel
gehtihn die 12. Runde, und
auch Sie als Direktberaterin
in einer der erfolgreichsten
Handelsformen profitieren
davon.

Laden Sie lhre Kunden ein
zum 03-Christmas Shopping
und sagen Sie ihnen:

Einkauf beim irektberater t ein Gewinn!

Foto: Fotolia.com

Vom 2. bis 23. Dezember 2019
werden Rechnungen gezo-
gen und die Gewinner erhal-
ten den Betrag des Weihnachts-
einkaufs zurtick. Alles, was Sle
tun missen, ist lediglich lhre
Kunden dariiber zu informie-
ren. Leiten Sie ihnen einfach
die  Shopping-Postcard  per
Mail weiter, Sie erhéhen damit
Ihre Chance fiir einen Zusatz -
umsatz. Denn was wird lhr
Kunde tun, wenn Sie ihm ein
tolles Weihnachtsangebot aus
Ihrem Warensortiment prasen-
tieren und er den Einkaufswert
auch noch zuriickgewinnen
kann? Richtig, er wird zum 03-
Christmas Shopper!

Die Shopping Postcard finden
Sie zum download unter
www.der handel.at

Die Sujets zu den diversen Wer -
bematerialien haben wir im
Download-Bereich fiir Sie zu-
sammengefasst.

Die Aktion hat in den vergan-
genen Jahren dazu beigetra-
gen, dass der heimische Einzel-
handel gut im Weihnachtsge-
schéft retissieren konnte.

Im Jahr 2018 wurde vom &ster-
reichischen Einzelhandel ein
Umsatz von 1,53 Mrd. Euro er-
reicht.

Die Aktion ist gut gelernt und
die osterreichischen Christkin-
deln freuen sich, bereits zum

WKO GLOBAL

So nen
auch Sie lhren
Weihnachts-
einkauf ... )

zwolften Mal die Rechnungen
ihrer ~ Weihnachtsgeschenke
bei O3 einzuschicken und mit
ein bisschen Gliick den Rech-
nungsbetrag zurlickzugewin-
nen.

-

geht um Geschiftsmodelltransformation:

Nutzen Sie die Chance, es ist
eine fiir Sie kostenlose Verkauf
forderungsaktion mit hoch-
stem Bekanntheitsgrad, die
auch das Image der Handels-
form Direktvertrieb fordert.

Der Handel muss sich
neu erfinden!

»Chancen der Digitalisierung im Handel er-
kennen und Mut zur Verinderung machen”
lautet das Motto der neuen Kooperation
#WIRsind HANDEL.

Auf Einladung von WKO-Handelsobmann Peter
Buchmiiller und WKO-Bundesspartengeschifts-
fithrerin Iris Thalbauer sprach der renommierte
Schweizer Handelswissenschafter Professor Tho-
mas Rudolph (beide im Bild oben) bei der jiing-

sten Spartenkonferenz der WKO-Bundessparte
Handel zur Zukunft des Handels.

Fiir Innovation anstatt Disruption pladiert der
renommierte Schweizer Handelswissenschafter
Thomas Rudolph: ,,In Zeiten der Digitalisierung
muss sich der stationire Handel neu erfinden, es

Foto: WKO

,Dieses Modell zielt darauf ab, bestehende Kun-
den im Boot zu halten, obwohl sich das Unter-
nehmen neu erfinden und neue Angebote ein-
fithren muss.“ Neben dem Fokus auf die Kosten
(,,Brauche ich noch alle Geschifte?", ,Muss ich
glinstigere Mieten aushandeln?“) muss der Han-
del seine Ertragsmodelle iberdenken und sich
fragen, womit man in Zukunft gewinnverspre-
chende Umsitze generieren kann.”

Anmerkung: Die WKO wird diese vielverspre-
chende neue Kooperation mit dem renommier-
ten Forschungsinstitut der Universitit St. Gallen
weiter ausbauen. www.derhandel.at



In Zusammenarbeit mit

EEE WIE WI. A W K O

lllllllllllllllllllllll



BESTPRACTICE

Der Schutzverband gegen unlauteren Wettbewerb

setzt sich im Interesse der Wirtschaft fiir einen fairen Wett-
bewerb und die Chancengleichheit aller Unternehmer ein.
Wer als Gewerbescheininhaber eine Regel verletzt,

dem kann eine Abmahnung drohen. Und das kostet Geld.

KommR Roman Buttura
> Ombudsmann Wien

H eute informiere ich Sie tiber
ein wichtiges Thema, das
speziell fir Neueinsteiger und
Thre zukiinftigen Geschiftspart-
ner wichtig ist. Wenn man im
Direktvertrieb startet, gibt es wie
Sie wissen, einige Punkte, die zu
beachten sind. Heute mochte ich
iber die Gewerbeberechtigung
schreiben.

Die Gewerbeberechtigung fiir
den Direktvertrieb ist einfach
und leicht in wenigen Minuten
anzumelden.

Es handelt sich um ein soge-
nanntes freies Gewerbe.

In diesem Zusammenhang gibt
es manchmal Unklarheiten dar-
tiber, ab wann man eine Gewer-
beberechtigung bendtigt.

Eine Gewerbeberechtigung muss
bei gewerbsmafiger Ausiibung
einer Tétigkeit, die der Gewerbe-
ordnung unterliegt, vorhanden
sein. Eine Tétigkeit wird ge-
werbsmif3ig ausgeiibt, wenn sie
selbstandig, regelmifig und in
Ertragserzielungsabsicht betrie-
ben wird.

Wenn man daher im Direktver-
trieb  selbstindig tdtig sein
mochte, ist gleich vom Start weg
die Gewerbeberechtigung erfor-
derlich, unabhingig davon, ob
bereits Gewinn erwirtschaftet
wird oder nicht.

Aussagen, wonach man bis zu
einem Einkommen von € 700,-
pro Jahr keine Gewerbeberech-
tigung braucht, sind nicht
richtig!

Als Gremium Direktvertrieb ist
es uns in den letzten Jahren auch
gelungen, die Rahmenbedingun-
gen fiir Direktberater wesentlich
zu verbessern.

Dazu gehort auch die sogenann-
te Kleinstunternehmerregelung,
mit der man sich von Pensions-
und  Krankenversicherungsbei-
tridgen befreien kann.

Wenn Sie als Einzelunternehmer
Thre selbstindige Tatigkeit nur
im geringen Ausmaf} ausiiben,
haben Sie die Moglichkeit, eine
Ausnahme von der Pensions-
und Krankenversicherung nach
dem GSVG zu beantragen (miis-
sen Sie aber nicht). Sie erfiillen
die Voraussetzungen, wenn Thre
Einkiinfte aus der Selbstindig-
keit im Jahr max. EUR 5.361,72
(Wert 2019) und Umsitze aus
samtlichen unternehmerischen
Tatigkeiten im Jahr max. EUR
30.000,-- betragen.

Diese Umsatzgrenze fiir Klein-
unternehmer wird endlich ab
1.1.2020 auf EUR 35.000,-- ange-
hoben! (Achtung, betriftt nicht
die GSVG Ausnahmeregelung!)

Auch der faire Wettbewerb
muss an erster Stelle liegen!

Die Einhaltung iiberwacht unter
anderem der Schutzverband ge-
gen unlauteren Wettbewerb.

Er setzt sich im Interesse der
Wirtschaft fiir einen fairen Wett-
bewerb und die Chancengleich-
heit aller Unternehmer ein.

Er interveniert bei Wettbewerbs-
verstoflen und trégt durch die
Fithrung von Wettbewerbspro-
zessen bis zum OGH zur Rechts-
fortbildung bei.

Zu einem fairen Wettbewerb
gehort auch, dass alle Unterneh-
merlnnen die gewerberechtli-
chen Spielregeln einhalten.
Grundsitzlich dienen nach stin-
diger Judikatur zum UWG (Ge-
setz gegen unlauteren Wettbe-
werb) gewerberechtliche Vor-
schriften, welche die Ausiibung
einer Tétigkeit an bestimmte
Voraussetzungen, —insbesondere
an eine Gewerbeanmeldung
kniipfen, regelmifig auch dem
Schutz des lauteren Wettbe-
werbs, so dass deren Uberschrei-
tung unlauter im Sinne des § 1
UWG ist.

Durch eine solche Ubertretung
wird ein sachlich nicht gerecht-
fertigter Wettbewerbsvorsprung
gegeniiber den gesetzestreuen
Mitbewerbern erreicht.

Es gilt der Grundsatz ,Beraten
statt Strafen”

Nach dem Grundsatz ,Beraten
statt strafen sind alle Abmah-
nungen an eingetragene Unter-

nehmer bei einem erstmaligen
Verstofy kostenfrei. Falls aller-
dings gar keine Gewerbeberech-
tigung vorliegt oder wiederholt
das Gewerberecht verletzt wird,
kommt es zu einem kostenpflich-
tigen Einschreiten oder als ulti-
mativem Schritt zu einer Klags-
filhrung nach dem UWG.
Weitere  Informationen  zur
Tatigkeit des Schutzverbandes
und zum  Wettbewerbsrecht
(stammt aus den 20ger Jahren!)
finden sich auf der Homepage
www.schutzverband.at.

Ich werde mich auch weiterhin
fiir fairen Wettbewerb einsetzen.
Fragen zu diesem Thema richten
Sie bitte an das Landesgremium
Wien des Direktvertriebs oder
an das Landesgremium Nieder-
osterreich.

Mail: direktvertrieb@wkw.at

Empfehlungen fiir interessante
Events:

»Datenschutz - Zukunftsfragen
und aktuelle Judikatur wird
am 16. Dezember 2019 das The-
ma einer Veranstaltung in der
Wirtschaftskammer ~ Osterreich
sein.

»Wettbewerbsrecht - fit fiir die
Zukunft"

Fachdiskussion  voraussichtlich
Anfang 2020, BMDW | Gobelin
Saal | Stubenring 1 | 1010 Wien

Foto: Fotolia.com



Trend-Guide fiir EPU:
Das 360 Grad Lerntool
fiir lhre Zukunft

Die Zukunft ist ein hochspannender
und zugleich mit Unsicherheit und Fra-
gezeichen behafteter Raum.

Der Trend-Guide kombiniert das Wissen
tiber die entscheidenden Trends der Zu-
kunft mit einem personlichen Zugang
und ist damit eine konkrete Hilfe fir da
Arbeiten im unternehmerischen Alltag.
Schritt fiir Schritt werden Antworten auf
folgende zentrale Fragen gegeben:

Wo steht mein Unternehmen im Zu-
kunftsraum?

Wie kann ich als EPU Trend-Kompetenz
aufbauen: Im Unternehmen, privat und
gesellschaftlich? Was sind entscheidende
Stréme des Wandels - wie kénnen gesell-
schaftliche Verdnderungen erkannt und
konkret genutzt werden?

Die Trends sprechen fiir Ein-Personen-
Unternehmen. Die Gesellschaft organi-
siert sich neu und zwar in flexiblen Netz-
werken und Beziehungsfeldern statt in fi-
xen Strukturen. Das kommt EPU zugute,
denn Beweglichkeit ist gefordert - und
die liegt ja in der DNA jede Ein-Perso-
nen-Unternehmers, er kann den Wandel
optimal nutzen, wenn sie seine Muster
verstehen und das Navigieren mit Trends
beherrschen. Denn das bedeutet: die Per-

spektive immer wieder wechseln, die
Strategien adaptieren und variieren, sich
den Trends entsprechend neu aufstellen.
www.unternehmerervice.at

WEITERBILDUNG:

Last Minute Check
vor dem Jahresende

Setzen Sie sich vor dem Jahreswechsel mit [hren
Zahlen 2019 kurz auseinander, wie hoch wird der
voraussichtliche Umsatz und Gewinn 2019 sein?
Warum ist dies wichtig:

Sozialversicherung:

Haben Sie sich aus der Pflichtversicherung der
gewerblichen Wirtschaft wegen Kleinunterneh-
merIn ausnehmen lassen, dann darf der Umsatz
nicht mehr als € 30.000,-- und der Gewinn 2019
nicht mehr als € 5.361,72 sein. Ist eine der bei-
den Grenzen hoher, so fallen Sie in die Pflicht-
versicherung.

Sind Sie Kleinunternehmerin bei der Um-
satzsteuer, so darf der Umsatz nicht mehr
als €30.000,-- sein.

Beachten Sie, dies ist eine Nettogrofie, dh. bei
Warenverkauf erhoht sich die Grenze um 20 %.
Innerhalb 5 Jahren darf die Grenze einmalig bis
zu 15 % hoher sein und Sie fallen noch nicht in
die Umsatzsteuerpflicht.

Die Kleinunternehmergrenze erhoht sich ab
2020 auf € 35.000,--.

Was konnen Sie machen um den Gewinn
2019 runterzudriicken?

Thre Partnerunternehmung bitten, die Provi-
sion Dezember erst im Janner zu iiberweisen.

Sie konnen Vorziehkiufe/Ausgaben titigen,
wie etwa Vorfithrware, Biiromaterial, Werbe-

leistungen w.a. Kauf von geringwertigen Wirt-
schaftsgiitern, dh. langlebige Wirtschaftsgiiter
unter € 400,-- (ab 2020 erhéht sich die Grenze

WIFI-Kurs 2020

,Direktvertrieb - Chance fiir die Zukunft”
Rasch anmelden - starke Nachfrage 2019!

WIFI Amstetten: 6.-7. Marz 2020
WIFI St. Polten: 12.-13. Juni 2020

Mag. Gudrun Schubert
Steuerberaterin,
Wirtschaftspriferin, eingetragene
Mediatorin,Trainerin in gewaltfreier
Kommunikation, Coach im
beruflichen Werdegang

auf € 800,--), da im Jahr 2019 Betriebsausgabe,
Akontozahlungen fiir Fortbildung leisten

Beachten Sie weiters, dass Sie das Handelsver-
treterpauschale, 12 % Pauschale fiir Bewir-
tungsspesen, Arbeitszimmer und Tagesdidten in
Anspruch nehmen kénnen.

13 % Gewinnfreibetrag:

Abzug vom vorlaufigen Gewinn, bis maximal

€ 3.900,- nicht vergessen. Dartiber hinaus sind
Investitionen 2019 nétig, jedoch nur moglich,

wenn kein Handelsvertreterpauschale.

Registrierkasse:

Ist der Barumsatz (wobei Bankomat und Kre-
ditkarteneinzug auch als Barumsatz gilt) iiber
€7.500,-- und der Gesamtumsatz iiber

€ 15.000,-- alles pro Jahr, so sind Sie verpflichtet
eine Registrierkasse zu fithren.

Am Ende des Kalenderjahres miissen Sie den
signierten Monatsbeleg vom Dezember aus-
drucken, priifen und aufbewahren.

Diese Uberpriifung ist bis spitestens 15.2.2020
zu machen, entweder manuelle mit der BMF-
Belegscheck-App oder automatisiert.

Alles Gute und schone Feiertage wiinscht Thnen
Gudrun Schubert

www.die-steuerberaterin.at

Dauervon9-17 Uhr
, s Der WKNO-Bildungsscheck im Werte von € 100,-- kann 3 Jahre angespart werden!

Alle Informationen zur Férderung des Lehrgangs unter: www.derdirektvertrieb.at/noe WIFI Kurs Direktvertrieb - Forderung

WIFI-Kursférderung durch das Gremium nur bei Buchung aller 4 Module!




BESTCHANGE

Unternehmen, die sich nicht
mit Digitalisierung beschaf-
tigen, werden von der Land-
karte verschwinden.

Damit genau das nicht
passiert, coacht und fordert
die WKO gerade kleine
Unternehmen auf dem Weg
in die digitale Welt.

Initiative KMU digital verlangert:

Der Weq zu mehr Erfolg in der Webworld

D er Weg wird kein leichter
sein, dieser Weg wird steinig
und schwer, doch das Leben da-
nach bietet so viel mehr. Noch ein
paar Schritte und dann bist du
da, mit dem Schliissel zu dieser
Tiir ...

Wahrscheinlich wollte uns der
groffartige Xavier Naidoo schon
vor zehn Jahren ins Bewusstsein
rufen, dass wir mit diesem
Schliissel durch die Tiir die digi-
tale Welt betreten sollen.
Rechtzeitig, mit allen Risken und
Chancen. Und diese sind vielfal-
tig. Der Kunde von heute méchte
das Beste aus dem digitalen On-
linehandel und dem stationédren

Offlinehandel, soferne diese im
Netz sichtbar und im besten Fall
die Artikel dort auch gleich be-
stellbar sind.

Der osterreichische Handel hat
also durchaus die Chance, mit
Tradition und qualitativ hoch-
wertigen Produkten digital ge-
geniiber Mitanbietern aus dem
Ausland zu bestehen.

Die Anzahl der Geschfte steigt
erstmals wieder an

Die letzte Strukturanalyse im
Einzelhandel zeigt, dass in
Osterreich sowohl die Zahl der
Geschifte als auch die Verkaufs-
flachen 2018 - erstmals seit 2012

Ihr Landesgremium DIREKTVERTRIEB

Wir holen MEHR fiir Sie raus:

www.mehr-wirtschaft.at

.
e#ess Wachstumsbranche am Puls der Zoit.
* Hochwertige Produkie und beste Beratung ohne
Ladendffnungszeiten, das ist der Direktvertrieb.

WIFI-Kurse, umfassendie Digitalsierungsworkshops,
Steverschulungsseminare u.v.m. sind die Leistungen
flr unsere Mitgleder. Trotz Senkung der Grundumiage
sogar mit steigender Qualitit und Quantitit, Die
Oftfentichkeitsarbeit geschieht nun auch auf einer
Facebookseite, ein Tel davon sind auch immer wieder
Scheckibergaben an den Veren Kinderschutzzentren
Die MOWE" - gegen Gewalt an Kindemn. Ales gemas
unserem Credo: mobl.modem.menschiich.

- wieder gestiegen sind. Umso
mehr gilt es nun, dieses Engage-
ment und den Unternehmermut
zu belohnen, und zwar mit For-
derungen, die der digitalen Fit-
ness der einzelnen Unternehmer
dienen.

,Reisefiihrer Digitalisierung”

fiir EinPersonenUnternehmen

Das praxisnahe Booklet, das die
Wirtschaftskammer ~ Osterreich
gemeinsam mit dem WIFI Un-
ternehmerservice und dem Zu-
kunftsinstitut Osterreich heraus-
gebracht hat, soll die Digitalisie-
rungs-Fitness der Unternehmen
steigern. Auf 60 Seiten wird in

diesem Reisefithrer Digitalisie-
rung praxisnahe und kompakt
veranschaulicht.

Und mit der Wissensplattform
#HANDEL digital bieten sowohl
die WKO als auch die Landes-
kammern eine Vielzahl von Ser-
vices an, die auf dieser Wissens-
plattform  (www.derhandel.at)
standig aktualisiert zusammen-
gefasst werden.

Prasident Mahrer und Ministe-
rin Udolf-Strobl sind sich einig:
Die Initiative KMU digital wird
auch 2020 weiter gefordert.
Nihere Infos finden KMU unter
www.kmudigital.at

Foto: Fotolia.com
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BESTSERVICE

Impulsreferat Digitalisierung und
Social-Media-Workshops ein voller Erfolg

Am 31.10. fand in der Wirt-
schaftskammer Niederdster-
reich ein Impulsreferat mit Mich-
ael Reiter statt, der die Wichtig-
keit der digitalen Welt nachhaltig
in den Kopfen der Besucherln-
nen verankern konnte.

Zur Freude des Obmanns und
des Landesgremiums waren 120
Personen angemeldet und der
Saal fast vollstandig gefiillt.
Unser Keynote-Speaker Michael
Reiter ist Facebook Certified
Professional / Online-Marketing-
Experte und seit 1998 in der Me-
dienbranche titig.

Bereits seit 2008 halt er Vortrige
und Workshops tiber neue Me-
dien und Technologien, berit
Unternehmen im strategischen
und nachhaltigen Einsatz von di-
gitaler Kommunikation und be-
gleitet diese beim zielgerichteten
Aufbau ihrer New Media Kanle.
,Durch das hohe Tempo der Di-
gitalisierung fragen sich viele
kleine Betriebe und EPU’s  wie
Sie in digitalen Welt wahrge-
nommen werden konnen‘ so
Reiter.

AATT G [ T=

,Digital sichtbar sein - mit Face-
book, Instagram, Google &

Co. einfach mehr Kunden
erreichen”

Das war der knackige Titel des
Impulsreferates, mit aktueller
Sta-tistik, fesselnder Kurzweilig-
keit und Humor beleuchtete
Michael Reiter die Wichtigkeit
des digitalen Auftritts und auch
einige ,dos and dont’s* im Um-
gang mit diversen Social-Media-
Kanilen.

Nach dem Impulsreferat erfuh-
ren alle, die Lust auf die Umset-
zung in diesem spannenden Be-
reich bekommen haben, welche
néchsten Schritte sich das Lan-
desgremium dazu iiberlegt hat.

Unser Trainer Alexander Raffei-
ner gab einen Ausblick auf die
nachsten Workshops und deren
Inhalte.

Auch ein Anmeldeformular zu
diesen 10 Workshops wurde bei
der Veranstaltung aufgelegt, an
den WIFI-Standorten St. Polten
und Modling  werden von
20.11.2019 bis 2.4.2020 in 10

q

Modulen verschieden Themen
bearbeitet. ,,Handyvideos drehen
und schneiden’, ,Youtube Basic*
und ,Youtube Expert® werden
genauso angeboten wie Face-
book-Workshops oder Themen
wie Kommunikation und Blog".

Mag. Alexander Raffeiner:
»Bereits jetzt kann gesagt wer-
den, dass das Workshop-Ang-
bot (Termine Seite 4) sehr gut
angenommen wurde.”

Die beschrinkten Plitze sind
fast vollstindig vergeben.

Alle Informationen dazu fin-
den Sie unter www.derdirekt-
vertrieb.at/noe

Das Landesgremium Direkt-
vertrieb bietet bereits seit
2017 diverse Social-Media
Workshops mit unserem
Trainer Alexander Raffeiner
an, um die Direktberaterln-
nen fit fiir die Digitalisierung
zu machen. Direktberater
beherschen das Navigieren
mit Trends.

Obmann KommR Herbert
Lackner:

»Als Direktberaterin und Direkt-
berater ist der personliche
Kontakt und die Niihe zum Kun-
den eine der grofiten Stiirken.
Social Media bedeutet nun auch
neue Kandle und Chancen, um
sich und die Produkte zu prdisen-
tieren, die Kunden zu informie-
ren und zu beraten. Besonders
freut mich die grofSartige Annah-
me unseres Angebots durch unse-
re DirektberaterInnen, es zeigt,
dass wir bedarfsorientierten
Mehrwert fiir die Branche schaf-
fen. In diesem Bereich bleiben wir
daher am Driicker*.



BESTFUHRPARK

Die klassische Limousine
ist zuriick. Und als sportli-
ches Coupe gibt sich dieser
Franzose nicht nur ladylike.
Wem der baugleiche
Renault Megane als Hatch-

back zu bieder oder als
Kombi zu geschaftig ist,
der fahrt dieses chice,
elegante Coupe.

Mehr Blicke, mehr Likes.

Das Direktverismdell

D ieses schone Renault Méga-
ne Grand Coupé steht zwar
in Osterreich nicht am Renault-
Programm, dennoch ist es in
Osterreich erhiltllich.

In keinem gldsernen Autosalon
mit tiberbordendem Overhead-
aufwand, sondern im Direktver-
trieb, mit einer glasklar transpa-
renten personlichen Dienstlei-
stung am Kunden.

Der Nischenanbieter ,Classic
Dream Car® bringt dieses ausge-
wihlt schéne Modell nach Oster-
reich und liefert es, versteuert
und anmeldefertig, vor die Hau-
stiire.  Fiir ~Garantieleistungen
und Service steht die bekannte
und bewéhrte Kompetenz der
osterreichischen Renault-Werk-
statten.

Egal ob Diesel oder Benziner:

Es gilt ein Preis ab € 19.990,
Das Credo lautet , Autosparen’
Wozu mehr Geld ausgeben und
vielleicht auf etwas anderes ver-
zichten? Diese Limousine ist
kaum vergleichbar, dhnlich aus-
gestattete Autos kosten mehr. Ein
exclusives Auto mit 5 Jahren Ga-
rantie, ein unschlagbarer Preis-
vorteil und ein schoner Blick-
fang.

Neben den Ausstattungslinien
Limited und Intens werden ein
Dieselmotor (Blue cDi 115 PS)
sowie zwei TCe Benzinmotoren
mit 115 PS und 140 PS angebo-
ten. Letzteren gibt es auch mit
dem sensationellen Aut. 7-Gang
Doppelkupplungsgetriebe. Tech-
nisch ist das Coupe baugleich

mit seinen Megane-Briidern, na-
tirlich sind tiber das ohnedies
hohe Ausstattungsniveau der Li-
nie Intens auch allerlei Assis-
tenzsysteme orderbar. Und: Das
Kofferraumvolumen von 503 Li-
ter ist auf bis zu 987 Liter erwei-
terbar.

Edition Pure Superior Austria
kostet € 21.990,--

Dieses Sondermodell in weif3,
als 115 PS Turbo-Benziner, um-
fasst neben der tippigen Intens-
Ausstattung zusétzlich: 18 Zoll
Design-Alufelgen, ~ Sitzheizung,
dunkle Scheiben, Navigation mit
8,7 Display mittig, Winterrdder.
Fragen Sie nach dem Geschifts-
modell als Vertriebspartner!
freude@autosparen.at
www.autosparen.at

Reisetipp:

4

Von Erholungsforschern
wird empfohlen, lieber kiir-
zer, dafiir 6fter weg zu fah-
ren. Bienvenida Mallorca in
der Auszeitdestination.

In zwei Flugstunden konnen
Sie ,,der Konig von Mallorca“
sein. Dabei kann es schon sein,
dass Sie Jiirgen Drews, Peter
Maffay oder Daniela Katzen-
berger am Flugsteig treffen, an-
sonsten aber weit und bereit
kein deutscher ,,Ballermann® in
Sicht. Der ist eine Randerschei-
nung, denn Mallorca bietet Na-
tur, Kunst und Kultur in voller
Bliite an allen Ecken der Insel.
Ganz zu schweigen von der
pulsierenden Hauptstadt Pal-
ma, der man unbedingt zumin-
dest einen Tag widmen muss.
Mit einer Grofle von 98 mal 78
Kilometern ist Mallorca die
grofite spanische Insel, es gibt
mehr als 180 Strande und Ba-
debuchten auf der Insel, zer-
kliiftete Felskiiste, imposante
Bergmassive.

Ein Tipp: Die Mandelbliite im
Februar! Fliige mit Laudamoti-
on sind giinstig buchbar {iber
Wwww.ryanair.com

MandelblUte. Radeln. Palma. Paella. Sonne. Meer. T[Bélance de la vida.

CASA TORO

Tages-/Wochenpreis auf Anfrage!




Koﬁe.rraur.n bis 98?.Liter Benzin oder Diesel. .
Wie ein Kombi!

Ein Preis!
\V g -

Autosparpreis'

«20.990,--

So: 85 kW/115 PS Blue dCi Oder so: 130kW/140 PS TCe

Kraftstoffverbrauch kombiniert: 4,4 - 6,6 1/100 km, C02-Emissionen kombiniert: 127-146 g/km. Preis inkl. ges. MwSt. und NoVA. Tageszulassung.

Ausstattung INTENS” | Highlights: Keyless go System - schliissellos 6ffnen & starten!
Exterieur: 16"-Alufelgen, LED-Tagfahrlicht, elektr. Aussenspiegel anklapp- /heizbar, Einparkhilfe hinten uvm.
Interieur: Lederlenkrad, Sitze Stoff-/Kunstleder, Klimaautomatik, Multimediasystem R-Link (MP3, USB, Bluetooth) uvm.

5 Jahre Garantie!

4t utystar . EDC
e Edition Bea PR
Upgrad 11TCe 140 PS + 7-Gang AUt

- etrie _
First Lady" oo 8500
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+ 18 Zoll Alufelg g 72 + Multimedia online
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=
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+ Head up Display * .

Fahrspuras
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CLASSIC DREAM CAR  FREUDE

2 Event-Tickets inklusive! AUTOSALONLINE | ! s

Fah g - Abbildung zeigt Sonderausstattunglen), diverse Sonderausstattungspakete gegen Aufpreis je nach Ausstattungslinie und Verfligbarkeit erhaltlich. Kraftstoffverbrauch kombiniert:

Foto: Symbolfotos RENAULT Europe

Dieselmotor Blue dCi-115 PS 4,4 - 45 11100 km, CO2-Emissionen: 127-134 g/km. Benzinmotor TCE 140 P5 5,5 - 6,8 1/100 km, CO2-Emissionen: 137-1459 g/km. Die Werte dienen alleine Vergleichszwecken und beziehen sich weder auf ein einzelnes konkretes

Fahrzeug noch sind sie Bestandteil des Angebotes. Barzahlungspreise € 20.990,~bzw. € 26.990,~ sind unverbi
Emissionsmessung nach dem WLTP Messverfahren.) zzgl. Uberstellungskosten € 280, und zzgl. € 120~ Systemaktivierungsgebiihr, Preisinderungen vorbehalten, Angaben ohne Gewishr.

mpfohlene, nicht kartell. Richtpreise inkl. ges. MwSt. und NovA (Berechnung auf Basis 10/2019-NoVA kann sich verandern aufgrund der neuen
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Auflage: 72.640 Exemplare im Erscheinungsverbund mit den BEST Medientiteln BEST EXPERT fiir KMU und BEST KLASSE fiir die
osterreichischen Pflichtschulen

,Wenn wir gemeinsam Flagge zeigen, sind wir
die groBte Einkaufsplattform Ostosterreichs
mit Giber 5.000 mobilen, modernen und

lll

menschlichen Filialen!

WK O]}

WIRTSCHAFTSKAMMER NIEDEROSTERREICH
Der Direktvertrieb

Fir Direktberater: www.derdirektvertrieb.at/noe
Direktberater werden. Das Unternehmerservice

Facebook-Gruppe ,Direktberater Niederdsterreichi 1
www.facebook.com/DirektvertriebNOE/

. Fur Konsumenten: www.diedirektberater.at
Direktberater finden. Der bequeme Einkaufsvorteil

You Tuhé- www.youtube.com ,Landesgremium
Niederosterreich Direktvertrieb”

" 1) . ' \ \
Ulrike Hafenscher  Franz Pollak Brunhilde Nadler Lukas Fohringer Helga Huber

Wr. Neustadt

Andreas Welnberger Ger nde Kayser

Gmiind, Zwettl
0664/92 17 535
office@zeitundgeld.at

0664/736 23 791
ulrike.hafenscher@aon.at

Erich Track
Krems
0676/506 75 67
erich.track@gmx.net

Regina Track

St. Pélten

0676/407 37 74
regina.track@gmx.at

Waidhofen, Horn
0676/878 33 000
andy.weinberger@speed.at

Rebecca Figl-Gattinger
Tulln

0680/2000527
rebeccafiglgattinger@gmail. com

Génserndorf
0676/878 35 530
b.nadler@aon.at

St

Margarete Mitterbock
Lilienfeld

0664/106 63 36
mjm.business@aon.at

Hollabrunn, Mistelbach
0664/736 52 588
gerlinde kayser@aon.at

Johann Kabicher
Neunkirchen
0664/3012 012

johann kabicher@gmx.at

Amstetten
0660/314 84 84
lukas@vff-fohringer.at

Melk
0676/640 0
helgahuber@yahoo.de

Mobil.
Modern.
Menschlich.




