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Amstetten und Herzogenburg auf Produkte und Direktberater-Know how!




Der Direktvertrieb WKNO iibergab an die VS Waidhofen/Ybbs ei-
nen Scheck iiber € 1000,- fiir einen Priventionsworkshop gegen
sexuelle Misshandlung und Gewalt in den Familien.

Der Workshop beinhaltet mehrere Module fiir Eltern, Padagoginnen
und Kinder. Die Durchfiihrung organisieren gemeinsam mit der
Schulleitung die Kinderschutzzentren ,die Moéwe". Frau VD Ruth Sala-
mon bedankt sich fiir die groziigige Spende der Direktberater und
betont die Wichtigkeit der Priventionsarbeit, insbesondere im Be-
reich Internet-Mobbing. Der Obmann des Gremiums Direktvertrieb
KommR Herbert Lackner erwahnt, dass mit groBer Freude der 31.
Praventionsscheck tibergeben wurde und betont gleichzeitig das
groRe Engagement seiner Kolleginnen und Kollegen, die sich seit Jah-
ren fiir die gute Sache einsetzen.

Foto oben v.l.n.re:. Roswitha Aspalter, Martina Buchinger, Mag. Judith
Riegler, Heidrun Kohlbauer, VD Ruth Salamon, Herbert Lackner.

Wenn ich mich jetzt
Jdigitalisiere”, finde und
binde ich schneller Kunden
an mein Business!

A VLV 1
Modul 1 ,First Steps”

\/(

27. November im WIFI Madling
11. Dezember im WIFI St. Polten

Direktvertrieb
-Chance fiir die Zukunft”

JDer Direktvzﬂt'\eb
jst mein Leben und

‘i meine Kunden

- prol\t:etendavonl‘ ]

Der Run auf diesen Lehrgang, als Riistzeug fiir den erfolgreichen
Direktberater, hilt unvermindert an. Sichern Sie sich rechtzeitig
lhren Platz fiir 2019 unter www.derdirektvertrieb.at/noe.
Direktberater, die alle vier Module absolvieren, erhalten eine For-
derung in Hohe von 50% der Lehrgangskosten vom Landesgremi-
um zuriickerstattet.

vertrieb, die alle vier Module ab-
solviert haben, erhalten eine For-
derung in Hohe von 50% der
Lehrgangskosten vom Landes-
gremium Direktvertrieb ricker-
stattet.

Beim WIFI Lehrgang ,Direktver-
trieb - Chance fiir die Zukunft” in
Modling gab es wieder profunde
Wissensvermittlung in vier Mo-
dulen. Immer mehr Menschen
suchen nach modernen Ver-
triebswegen und buchen den
Lehrgang. Nach Abschluss der 4
Module wird jenen Teilnehmerin-
nen, die ein aufrechtes Gewerbe
im Direktvertrieb haben das Zer-
tifikat ,Ausgezeichnete/r Direkt-
berater/in” iberreicht. Herzlichen
Gliickwunsch!

Mitglieder des Gremiums Direkt-

WIFI-Kurs St. Polten mit Zertifikatverleihung

Beim WIFI Lehrgang ,Direktver-
trieb-Chance fiir die Zukunft” in
st.Polten waren Kollegen von fiinf
verschiedenen Direktvertriebsun-
ternehmen angemeldet.

Viel Wissen wird aus den Praxiserfah-
rungen der aktiven Direktberater
vom Lehrgang mitgenommen. Nach Abschluss der 4 Module wurden
die Zertifikate ,ausgezeichnete(r) Direktberaterlnnen” tiberreicht.
Mitglieder des Gremiums Direktvertrieb die alle vier Module absolviert
haben, erhalten eine Férderung von 50% vom Landesgremium.
Nichster Lehrgang: 8.-9. Marz 2018 WIFI Gmiind

Anmeldung unter: www.derdirektvertrieb.at/noe

Foto oben v.l.n.re. Herbert Lackner, Maria Aschauer, Melanie Pernikl,
Barbara Stiowicek, Markus Robert Péllendorfer, Katharina Kisser, Rena-
te Mayrhofer, Martin Steinkleiber, Gudrun Sonnleitner, Eva Maria
Jagsch )Foto: Bergauer)




KommR

Herbert Lackner
Obmann des Gremiums
Direktvertrieb in der

WKNO

Die Magie von Weihnachten

Tue Gutes und rede dariiber. Wir Direktberater und Direktberaterinnen
haben einen guten Grund Uber unsere Erfolgsstory ,lhr Direktberater hilft
direkt+menschlich - den Kinderschutzzentren ,die Méwe" in der Offentlichkeit
bei jeder Gelegenheit zu sprechen. Es heifit: ,Eine nicht kommunizierte
Leistung ist wie eine nicht erbrachte Leistung.’ Deshalb dirfen wir nicht mide
werden, unsere Erfolgsgeschichte immer wieder zu erzahlen.

Foto: Gerlinde Kayser

First steps” in die Social Media Welt absolvierten -
Vinr: Ladner Silvia, Schniirl Karin, Referent Werner
stenzel, Duchkowitsch Christian und Martina, . :
Alexander Raffeiner, Bruni Nadler am 23 Oktober Mehr als € 72.000,- verbuchen wir aktuell auf unserem Méwe Spenden-
in Mistelbach mit Mag. Alexander Raffeiner. konto. Wir werden dadurc.h.u“nseren Slogar.1 mobil.modern.MEngHL!CH,

Es wurden die verschiedenen Social-Media-Kanéle auf mehr als gerecht. Authentizitdt und Echtheit ist heute mehr denn je eine

h d ihr Einsatzgebiet hin beleuchtet. gefragte Eigenschaft im Privat- und auch im Wirtschaftsleben.

ihren Rutzen Uf.‘l . i ?1 Is Direktberater etwa Jemandem etwas vorzugaukeln hat in der digitalisierten Welt keinen Platz.
lherger;r?(riin' \:\rlxizangkljrzznew ';dear andere moderne Me- Schon mit dem Kauf einer Styx Schokolade um € 3,50 besteht die Moglichkeit,
d?;ﬁ? (\jVie’|egtgr’nan ein Facebook-Profil, eine Seite \L;nsgr gemeinsames Projekt zu unterstiitzen. .

i d wie nutzt man dieses fiir die on jeder verkauften SchokoladF geht o!er Bgtrag von € 2,.- direkt auf das

oder eine Gru.ppe anun Méwe Spendenkonto. Bestellmdglichkeit bei unseren Bezirksvertrauens-
flenhtiot : f di personen - siehe Seite 8 - und unter www.derdirektvertrieb.at/noe.

Es tauchtehn U F‘ii.ge; decti]\-zlrr;teéhnrgﬁzr:if)feis'lcjvxllor‘teet Sobald der néchste Tausender gesammelt ist, findet ein weiterer Préaventions-
wie gewohnt praktisch un

i i workshop gegen sexuelle MiBhandlung und Gewalt in den Familien in einer
wurden. Das Feedback der Teilnehmer: Volksschule statt.

; i i in Mistelbach!”
JEin lehrreicher und genialer Abend in Mis Echtheit ist eines der Geheimnisse der Direktberater und Direktberate-

: i i i sten links unten! " ] ] ; i R )
Weitere Termine 2019 siehe im Ka rinnen. In einer Welt, in der Einkauf immer anonymer wird, ist da noch ein
mobiler, moderner, menschlicher Nahversorger, mit dem man sprechen kann.
Uber Produkte des téglichen Bedarfs, (iber das Wetter, liber Gesundheit und

SteS M ltg | Ied ¢ Schénheit, Giber Gefiihle und tiber die Magie von Weihnachten.
Bis zum Stichtag 31. September konnten wir 660 Wir wiinschen lhnen und lhrer Familie ein besinnliches Weihnachtsfest

Neugriindungen im Direktvertrieb verzeichnen. ’ und einen fréhlichen Jahreswechsel, Ihr
Immer mehr frische Unternehmergeister erkennen die

Chance dieser Handelsform und wollen Konsumepten
iber die Viefalt und Qualitét der Produkte aufklaren.
Herzlich willkommen in unserer zukunftstrachtigen

Branche!

b2b-Vorteile a la Y WEB - MAGAZIN

Kein lastiges Herumsurfen mehr auf der Suche nach Links zu Infoquellen!

Alle Infos & Unternehmenshilfen auf einen Blick. € Die Wirtschaftskammns Nisdoréstar

MObiI. Modern, Multikanal. V. reich sorgt sich um durchschlagskréaf-
/ f tige Interessenspolitik fiir lohnendes
Wirtschaften im Land.
www.die8.com/magazine/18DBnoe4
sorgt sich um nutzwertorientiertes
Service und bietet das Riistzeug fiir
tagliches best practice-Unternehmer-
tum in der Wachstumsbranche
Direktvertrieb.

Sabine Wimmer

Telefon +43 2742 851 19342
E-Mail sabine.wimmer@wknoe.at
GF: Mag. Michael Bergauer

Sie senden uns eine E-Mail an direktberater@die8.com.



BESTMARKETING

KURZ & BUNDIG

JPassiveinkommen”im
Direktvertrieb nicht schad-
lich fiir Wochengeldbezug
bei Gebietskrankenkassal

Hintergrund fiir diese Rechtsan-
sicht war die Anfrage einer Di-
rektberaterin im Landesgremi-
um Direktvertrieb Nieder-
osterreich. Die Direktberaterin
ist neben dem Direktvertrieb
auch unselbststindig erwerbs-
tatig und wollte wissen, ob das
»Passiveinkommen" aus ihrer
Downline schidlich fiir einen
Bezug von Wochengeld von der
Niederosterreichischen Gebiets-
krankenkasse (NOGKK) sei.
Nach Anfrage bei der NOGKK
wurde von dieser folgende
Rechtsansicht mitgeteilt:
Wahrend des Bezugs von Wo-
chengeld (8 Wochen vor und 8
Wochen nach der Entbindung)
besteht ein ,,absolutes Beschifti-
gungsverbot®. Eine selbststadndi-
ge Tatigkeit kann aber nun auch
bei Berticksichtigung des abso-
luten Beschaftigungsverbots zu
Einkiinften wihrend dieser Zeit
fithren, wobei in diesen Fillen
eine genaue zeitliche Zuord-
nung der Einkiinfte nicht leicht
moglich sein wird. ,,Passivein-
kommen" steht daher dem Be-
zug von Wochengeld nicht ent-
gegen. Diese Rechtsansicht ist
fiir unsere DirektberaterInnen
sehr erfreulich.

b2b-Vorteile a la

disYndie

Kinderschutz hat einen Namen

Mein Gremium Direktvertrieb
holt MEHR fiir Kinder raus!

T

Spendenkonto IBAN: AT54 2011 1800 8090 0001 BIC: GIBAATWWXXX

Das Gremium fordert regionale DV-Ausstellungen

Produktshows des Direkt-
vertriebs bei messeahnli-
chen Events sind wichtiger
Teil des Marketings und
sind gefragt. Das beweisen
die Aussteller- und Besu-
cherzahlen.(Fotos Seite 2)

Die 1. messedhnliche Veran-
staltung des Landesgremi-
ums Direktvertrieb 6ffnete
um 11 Uhr die Pforten im
Rathaussaal in Amstetten!
Das Angebot der 14 DirektberaterInnen war vielfiltig, viele neue und innovative Produkte wurden erginzt
durch kompetente Beratung! Gute Laune und viel Spaf’ - sowohl bei den Kunden als auch Direktberatern
machten diesen Tag zu einem erfolgreichen Tag. Gremialobmann Stv. Johann Kabicher sowie Geschftstiih-
rer Mag. Michael Bergauer nahmen einen positiven Eindruck mit, ebenso wie Regina und Erich Track vom
Ausschuss des Landesgremiums Direktvertrieb. Die beiden organisierten auch die néchste Veranstaltug in
Herzogenburg. Und das Feedback vieler Aussteller war unisono: néchstes Jahr bitte wieder!

Ebenso grofl war das Interesse an der am 29.09.2018 im Volksheim Herzogenburg durchgefiihrten Ver-
anstaltung. Schon vor der offiziellen Er6ffnung durch Biirgermeister RegR. Franz Zwicker dréngten die er-
sten Besucher in das Volksheim. 23 Direktberaterlnnen présentierten dem interessierten Publikum ihre
hochwertigen und niitzlichen Produkte aus vielen Bereichen des taglichen Lebens. Insgesamt ca. 300 Besu-
cher stromten in den Saal, um die von den engagierten Bezirksvertrauenspersonen Regina und Erich Track
(St. Polten/Krems) organisierte Veranstaltung zu besuchen. Dabei nutzten sie ausgiebig die Moglichkeit, un-
verbindlich Produkte kennen zu lernen, zu testen, sich zu informieren und zu probieren. Aufgrund des
grofien Erfolges der Veranstaltung wurde von den ausstellenden DirektberaterInnen, aber auch vom Publi-
kum der Wunsch gedufiert, die Ausstellung nachstes Jahr zu wiederholen.

Am 13. Oktober war die Bezirksstelle der Wirtschaftskammer Niederosterreich am Hauptplatz in Tulln
der Treffpunkt fiir interessierte Besucher an der Direktberater-Produktshow. Organisatorin war Frau Re-
becca Figl-Gattinger, ihres Zeichens Ausschussmitglied und Bezirksvertrauensperson des Landesgremiums
Direktvertrieb. Sie schaffte es, an der Veranstaltungsstatte mit 17 Ausstellern ein bunt gemixtes Produktport-
folio mit unzéhligen Waren des taglichen Bedarfs aufzubauen, welches den Besuchern einige Aha-Erlebnisse
bescherte.

»unglaublich, wie viele wichtige, notwendige, qualitativ hochwertige und tolle Waren es im Direktvertrieb so
gibt’, war das ,,Feedback® der vielen Besucher. Ein Ansporn, das Eventformat auszubauen!

+ BESTMONEY

Oberndorfer Faschingsgilde Herzogenburg: 50 Eintrittskarten fiir die
Generalprobe am 17. Janner 2019 zu Gunsten von ,die mowe”.

Auch heuer unterstiitzt die ,Oberndorfer Faschingsgilde Herzogenburg® wieder die Direktberater NO
und deren Motto mobil-modern-menschlich - und das Projekt mit die mowe zur Finanzierung von
Priventiv- workshops an Schulen. Fiir die am Donnerstag, 17. Janner 2019 um 18 Uhr stattfindenden Ge-
neralprobe wurden uns wieder 50 Karten zur Verfiigung gestellt. Mit insgesamt fiinf Faschingssitzungen
begeistert die ,Oberndorfer Faschingsgilde Herzogenburg “ die Region. Rund 40 aktive ,Narren® verzau-
bern die Gaste aus ganz Niederosterreich im stadteigenen Volksheim und werden auch heuer wieder die
Lachmuskeln der Zuseher strapazieren. Président Prof. Mag. Erich Bock: ,Wir sind besser als ,,Narrisch gu-
at “und der ,Villacher Fasching € iiber den Erfolg und den Einsatz seines Teams. ,Unsere Tanzer bringen
eine tolle Show auf die Bithne, die vielen Akteure prasentieren immer wieder tolle Sketches und unsere Ge-
sangseinlagen werden alle live gesungen’, unterstreicht er die Highlights der Veranstaltungen. Die Karten
sind zum Preis von € 10,- bei den Bezirksvertrauenspersonen Regina Track (0676 4073774) und Erich
Track (Telefon 0676/ 5067567) telefonisch zu reservieren und vor Ort zu bezahlen.




BESTCHARITY

Motorradtour fiir ,die mowe™

aus 3 Bundeslandern!

Ein Bericht von KommR Roman Buttura.

Begeisterte, motorradfahrende Frauen und Min-
ner folgten meinem Aufruf zu einer gemeinsamen
Charity Biketour. Ziel war es, Geld fiir Préaventiv-
Workshops in Schulen zu sammeln, das den ,,die
mowe" Kinderschutzzentren iibergeben wird.
Bereits am Treffpunkt zum Start der Tour, dem
Parkplatz beim Kultursaal in Vosendorf, spiirte man
die Begeisterung der Teilnehmer.

Gemeinsam mit dem LGO NO des Direktvertriebs,
KommR Herbert Lackner, konnte ich auch viele Di-
rektberater aus Wien und Niederdsterreich unter
den Teilnehmern begriifien. Grofiartiges Wetter war
fir den ganzen Tag angesagt. Eine schone Tour
durch 3 Bundeslander fiir eine gute Sache lief} das
Herz aller hoher schlagen.

Nach einer kurzen Besprechung der Route wurde
plinktlich gestartet. Das erste Ziel war Morbisch im
Burgenland. Als Road Captain fithrte ich die Biker
tiber wunderschéne, malerische Straflen nach Him-
berg, Reisenberg, Hof am Leithagebirge, Donners-
kirchen, Oggau, Rust und nach Morbisch am Neu-
siedlersee. Dort angekommen wurden wir schon er-
wartet.

Es war der Tag, an dem die freiwillige Feuerwehr
in Morbisch den Friihschoppen veranstaltete.

Entsprechend grof8 war die Aufmerksamkeit und die
Begeisterung. Es warteten bereits die Teilnehmer aus
dem Burgenland, unter ihnen auch der LGO Burgen-
land des Direktvertriebs, KommR Johannes Bauer,
und einige Direktberater aus dem Burgenland. Nach

Tue Gutes, iss Schoko
und rede dariiber!

»Eine nicht kommunizierte
Leistung ist wie eine nicht er-

einer kurzen Besprechung der Route fiir die neuen
Teilnehmer starteten die bereits 30 Motorrader unter
der Begleitung der Musikkapelle in Morbisch!

Wow, war das ein toller Start in Morbisch!

Die Strecke fiihrte uns iiber Oslip, Schiitzen in Rich-
tung Eisenstadt nach Sankt Georgen. Danach wieder
tiber das Leithagebirge nach Loretto, Unterwalters-
dorf, Ebreichsdorf, Leobersdorf und nach Hirten-
berg. Dort war der geplante Mittagsstopp. In einem
wunderschonen schattigen Gastgarten des Gasthau-
ses ,,Zum Goldenen Hirschen® stirkten wir uns fiir
den letzten Teil der Strecke. Nun fithrte uns die
Strecke tiber Bad Voslau, Baden, Pfaffstitten, Gun-
tramsdorf nach Wien in den 21. Bezirk. Hier war
das Ziel der Ausfahrt. Die Obfrau des LG Wien des
Direktvertriebs, Elisabeth Buttura, und ihre Stellver-
treterin Margareta Bauer erwarteten uns bereits mit
einigen Gasten beim Strandlokal ,Zum goldenen
Anker® bei der Alte Donau. Ein schoner Abschluss
einer gelungenen Ausfahrt.

Zahlreiche Direktberater aus Wien waren zum
Ziel gekommen und unterstiitzen diese Charity.
Gemeinsam konnten wir € 800,- sammeln und den
»die mowe" Kinderschutzzentren iibergeben, ganz
nach dem Slogan der Direktberater: mobil, mo-
dern, menschlich.

Die teilnehmenden DirektberaterInnen und die Re-
daktion dankt Roman Buttura fiir sein Engagement!

WEITERBILDUNG:

WIFI-Kurs 2019
,Direktvertrieb - Chance
fiir die Zukunft”

Steuertippi "
Familienbonus Plus ab
1.1.2019, was tun?

Es st dies ein Absetzbetrag in Hohe
von € 1.500,-- pro Kind und Jahr bis
zum 18. Lebensjahr. Als Kind gilt steu-
erlich, wenn Familienbeihilfe fiir dieses
bezogen wird. Die Steuerlast reduziert
sich im Jahr um max.€ 1.500,--. Nach

dem 18. Geburtstag steht ein reduzier-
ter Familienbonus in Hohe von € 500,-
pro Kind und Jahr zu, sofern Familien-

bethilfe bezogen wird. Im Gegenzug
entfallen jedoch der derzeitige Kinder-
freibetrag (entweder ein Elternteil
€440,-- oder beide je € 300,--) und die
Absetzbarkeit der Kinderbetreuungs-
kosten (bis zum 10. Lebensjahr max.
€2.300,--). Der Bonus kann entweder
durch Steuererklarung, Arbeitnehmer-
veranlagung oder beim Arbeitgeber in
Anspruch genommen werden. Das
Formular E30 ist auszufiillen und ent-
weder beim Arbeitgeber oder beim
Finanzamt abzugeben (siehe Web:
wwwbmfgvat Formulare).

Der Familienbonus kann 50:50 aufge-
teilt werden. Auch bei getrennt leben-
den Eltern kann 50:50, dh. jeder € 750,-
- bzw. fiir Kinder tiber 18 Jahre jeder

€ 250,-- geteilt werden. Da der Famili-
enbonus die Steuer vermindert, somit
keine Auswirkung fiir Steuerpflichtige
hat, die keine Steuer bezahlen, gibt es
fiir Alleinerzieher und Alleinverdiener-
insbesondere fiir Geringverdienende
eine Mindestentlastung, dh. Negativ-
steuer von € 250,-- pro Kind und Jahr.

Mag. Gudrun Schubert www.die-steuerberaterin.at

brachte Leistung. Deshalb
diirfen wir nicht miide werden,
unsere Erfolgsgeschichte im-
mer wieder zu erzihlen. Mehr als € 72.000,- verbuchen wir aktuell auf unse-
rem Mowe Spendenkonto. Schon mit dem Kauf einer Styx Schokolade um
€ 3,50 besteht die Moglichkeit, unser gemeinsames Projekt zu unterstiitzen.
Von jeder verkauften Schokolade geht der Betrag von € 2,- direkt auf das
Mowe Spendenkonto.

Bestellmdglichkeit bei unseren Bezirksvertrauenspersonen und Aus-
schussmitgliedern - siehe Seite 8 - oder auf unserer Homepage.

www.derdirektvertrieb.at/noe

Vorschau 2019: Save the date!

' WIFI Gmiind: 8.-9. Marz

R WIFI St. Polten: 14. - 15. Juni
\ _' Dauervon 9-17 Uhr

Der WKN(")-BiIdungsscheck im Werte von € 100,--
kann 3 Jahre angespart werden!

Alle Informationen zur Férderung des Lehrgangs unter:
www.derdirektvertrieb.at/noe WIFI Kurs Direktvertrieb - Forderung

WIFI- Kursforderung nur bei Buchung aller 4 Module!
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Giiltige Anzeigenpreisliste Janner 2019.

Das Magazin erscheint 4x jahrlich als Printausgabe und Webmagazin.

Auflage: 72.640 Exemplare im Erscheinungsverbund mit den BEST Medientiteln BEST EXPERT fiir KMU und BEST KLASSE fiir die

osterreichischen Pflichtschulen

,Wenn wir gemeinsam Flagge zeigen, sind wir
die groBte Einkaufsplattform Ostosterreichs
mit tiber 5.000 mobilen, modernen und
menschlichen Filialen!”

W KO I

WIRTSCHAFTSKAMMER NIEDERGSTERREICH
Der Direktvertrieb

Fir Direktberater: www.derdirektvertrieb.at/noe
Direktberater werden. Das Unternehmerservice

Facebook-Gruppe ,Direktberater Niederosterreich”
www.facebook.com/DirektvertriebNOE/

. Fur Konsumenten: www.diedirektberater.at
Direktberater finden. Der bequeme Einkaufsvorteil

N www.youtube.com ,Landesgremium
(11| Tube

Niederosterreich Direktvertrieb”

* 5 3 o, ! \
Ulrike Hafenscher  Franz Pollak Andreas Weinberger  Brunhilde Nadler Lukas Fohringer Helga Huber
Wr. Neustadt Gmiind, Zwettl Waidhofen, Horn Ganserndorf Hollabrunn, Mistelbach ~ Amstetten Melk
0664/736 23 791 0664/92 17 535 0676/878 33 000 0676/878 35 530 0664/736 52 588 0660/314 84 84 0676/640 00 32
ulrike.hafenscher@aon.at  office@zeitundgeld.at  andyweinberger@speedat  b.nadler@aon.at gerlinde kayser@aon.at  |ukas@vff-fohringer.at helgahuber@yahoo.de

£ | ‘ Mobil.

E v Modern
T Menschlich.

Regina Track Erich Track RebeccaFigl-Gattinger| Margarete Mitterbock  Johann Kabicher
St. Polten Krems Tulln Lilienfeld Neunkirchen
0676/407 37 74 0676/506 75 67 0680/2000527 0664/106 63 36 0664/3012 012
regina.track@gmx.at erich.track@gmx.net rebeccafiglgattinger@gmailcom  mjm.business@aon.at johann.kabicher@gmx.at

www.derdirektvertrieb.at/noe



