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Die Interessensvertretung des

Direktvertriebs feierte 25-jahriges -
Bestehen. Und gekommen sind DIREKTVERTRIEB — CHANCE FUR

die Besten. KommR Peter krasser DIE ZUKUNFT

Wir haben keine Miihen SRR
” " irektvertrie . . . . @
gescheut, um unseren Gésten Informieren Sie sich jetzt tiber das

eine abwechslungsreiche Mischung aus promi-
nenten Referenten mit den unterschiedlichsten
Themen zu bieten. Hochrangige Spitzenfunktionare
der Wirtschaftskammern, politische Europa-Vertreter
aus Brissel und wichtige Kooperationspartner des

Direktvertriebs folgten unserer Einladung und . N .
zollen uns mit Ihrer Anwesenheit Anerkennung 8. September — NiederGsterreich

und Respekt". 3. Oktober — Oberdsterreich

. Branchenreport 9. Oktober — Kérnten

3. November - Tirol
Der neue Branchenreport ist da!
6. November — Burgenland

8. November — Wien
10. November — Steiermark

Osterreichweite Kursangebot

Die nachsten Termine gehen an den Start:

Auf 32 Seiten mit vielen Grafiken
und Analysen gibt er interessierten
Direktberatern Einblick in die
Branche und ist das
Kommunikationsmittel Nr. 1 fir
die Gremien Direktvertrieb, wenn
es um mediale Arbeit oder Kooperationen mit
Behdrden und Organisationen geht.

(Alle Angaben ohne Gewabhr)

Mehr Information finden Sie im Internet

Der neue Branchenreport von Prof. Dr. Michael ifi
Zacharias kann im Webshop der WKO zu einem www.wifi.at
Druckkostenbeitrag bezogen werden. Mehr Infos
unter www.derdirektvertrieb.at
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www.wifi.at

Alle Termine finden Sie unter wifi.at
20. Juni  Burgenland EPU-Workshop: Erfolgsfaktoren fiir EPU, Vortragender: Hans Lackner LG Seite 13
22. Juni  Burgenland EPU-Workshop: Die Kunst, alles unter einen Hut ..., mit Konrad Stuparits LG Seite 13
26. Sept. Burgenland EPU-Workshop: Was ICH will, schaffe ich! Vortragende: Doris Kastovsky LG Seite 13
28. Sept. Burgenland EPU-Workshop: Die Kunden im Fokus und die Zahlen im Griff! mit K. Stuparits LG Seite 13
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Wir sind 25 geworden!

Interessensvertretung des Direktvertriebs feierte 25-jahriges
Bestehen. Osterreichische Direktberaterinnen mit Standing
Ovations beim TOP-Event des Jahres

u nter tosendem Applaus
und Standing Ovations
entlieB Jorg Lohr, ehemaliger
deutscher Handballnationalspieler
und Europas Persdnlichkeitstrainer
Nr. 1, die rund 3.000 Direktbe-
raterlnnen und Freunde des
Direktvertriebs in den Abend des
29. April 2017. Aus allen Ecken
Osterreichs waren die Teilnehmer
des Gipfeltreffens angereist, um
das 2b5-jahrige Jubilaum der
Gremien des Direktvertriebs der
Wirtschaftskammer Osterreich im
groBartigen Ambiente der
Salzburgarena zu feiern.

Wir haben keine Miihen gescheut,
um unseren Gdsten eine abwechs-
lungsreiche Mischung aus promi-
nenten Referenten mit den unter-
schiedlichsten Themen zu bieten.
Hochrangige Spitzenfunktionadre
der Wirtschaftskammern, politische
Europa-Vertreter aus Briissel und
wichtige Kooperationspartner des
Direktvertriebs folgten unserer
Einladung und zollen uns mit Ihrer
Anwesenheit Anerkennung und
Respekt, betonte KommR Peter
Krasser, Bundesgremialobmann
des Direktvertriebs. ,Ich bedanke
mich besonders bei allen Mit-
arbeitern und Funktionaren fir die
Unterstitzung bei der aufwendigen
Organisation dieses Events, beson-
ders bei KommR Erwin Stuprich als
Koordinator.“

Die Veranstaltung, durch die die
charmante Moderatorin Bettina
Kerschbaumer-Schramek fiihrte,
startete nach einer herzlichen
BegriiBung der Anwesenden und
Ehrengaste durch Obmann Krasser
mit einem Rundumblick auf den
Direktvertrieb. Der Prasident der
gastgebenden Wirtschaftskammer
Salzburg KommR Konrad Steindl,

der Bundesspartenobmann des
Osterreichischen Handels KommR
Peter Buchmiiller und der Europa-
parlamentsabgeordnete MEP Dr.
Paul Riibig brachten dem Publikum
ihre persénliche Sichtweise auf die
Erfolgsstory des Direktvertriebs

nahe. Nicht nur im Bundesland
Salzburg, sondern im ganzen 6ster-
reichischen Handel ist der Direkt-
vertrieb als alternativer Vertriebs-
zweig nicht mehr wegzudenken.
Ebenso in Europa und noch mehr
in der ganzen Welt ist der Direkt-
vertrieb ein wachsender Wirt-
schaftsfaktor.

Im Anschluss prasentierte die
Vizeprasidentin der Wirtschafts-
kammer Osterreich Mag. Ulrike
Rabmer-Koller, welche Leistungen
und Erfolge die Wirtschaftskam-
mern fir die DirektberaterInnen als
Ein-Personen-Unternehmen und
speziell fur Frauen im Direkt-
vertrieb erbringen. Bilrokratie-
abbau sowie Unterstitzung im
Sozialversicherungs- und Steuer-
recht sind wesentliche Punkte, die
sich die Wirtschaftskammern auf
die Fahnen geschrieben haben.
Besonders erfreut zeigte sie sich

Rund 3.000 Direktberaterinnen
und Direktberater sowie Freunde
des Direktvertriebs feierten das
25-jahrige Bestehen der Gremien
des Direktvertriebs der Wirtschafts-
kammer Osterreich in der
Salzburgarena. Mit Shuttlebussen
aus ganz Osterreich konnten die
Besucher zu dieser einzigartigen
GroBveranstaltung anreisen, wo
Top-Referenten fiir einen spannen-
den Nachmittag sorgten.
Persdnlichkeiten aus Politik und
Wirtschaft zollten dem
Direktvertrieb Respekt und
Anerkennung.

von der Tatsache, dass ca. 75 %
der im Direktvertrieb Tétigen
Frauen sind, was die gute Verein-
barkeit von Beruf und Familie in
dieser Branche deutlich macht.

In seinem Statement machte der
damalige Staatssekretar im
Bundesministerium und heutige
Wirtschaftsminister Dr. Harald
Mahrer Interessierten am Direkt-
vertrieb Mut, den Start in die
Selbststéndigkeit zu wagen. Rund
60 Prozent aller heimischen
Unternehmen sind Ein-Personen-
Unternehmen (EPU), also Chef und
Mitarbeiter in einer Person. Mahrer
machte klar: ,,Der GroBteil der EPU
entscheidet sich bewusst fir die
Selbststandigkeit, um sich ein
erfilltes Arbeitsleben mit
Entscheidungsfreiheit zu verwirk-
lichen. Dies spiegelt sich in den
TOP-Grindungsmotiven  wieder:
flexiblere Zeiteinteilung, Selbst-
verwirklichung oder die bessere
Vereinbarkeit von Beruf und
Familie.“ Mahrer bescheinigt dem
Direktvertrieb auch in Zeiten
zunehmender Digitalisierung eine

Fortsetzung Seite 04
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stabile Zukunft,
eine Ware von menschlicher Hand
oder von Robotern gebaut wird, der
Direktvertrieb stillt die Sehnsucht
des Menschen nach vertrauens-

,denn egal, ob

vollem zwischenmenschlichem

Kontakt."

Mit besonderem Beifall wirdigten
die Veranstaltungsteilnehmer die
Leistungen von verdienstvollen
Funktionaren, welche mit der
Goldenen Ehrennadel des Direkt-
vertriebs ausgezeichnet wurden:
Sonia Sagmeister, Obfrau des
Landesgremiums Salzburg, Karl
Breuer, Obmann des Landes-
gremiums Oberosterreich, Wolfgang
Emberger, Obmann des Landes-
gremiums Tirol und Johann Siller
als dessen ehemaliger Stellvertreter.
Einen Hohepunkt stellte die
Verleihung des Goldenen Ehren-
rings des Direktvertriebs an
KommR Erwin Stuprich dar.

Eingebettet in die Wohlklange der
Geigerinnen des Rondo Vienna
prasentierte Prof. Dr. Michael
Zacharias, langjahriger wissen-
schaftlicher Begleiter der Gremien
des Direktvertriebs, die neuesten
Fakten und Zahlen aus einer kirz-
lich erfolgten Branchenumfrage, an
welcher Uber 1.700  aktive
DirektberaterInnen teilnahmen. Mit
besonderer Freude erfuhren die
Gremien Direktvertrieb aus den
Rickmeldungen, dass die Mit-
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Prof. Dr. Michael
Zacharias hélt die
Laudatio auf KommR
Erwin Stuprich, der vom
Bundesgremium den
Goldenen Ehrenring des
Direktvertriebs tiberreicht
bekommt.

V.l.n.r: Prof. Michael
Zacharias, KommR Erwin
Stuprich und Bundes-
gremialobmann KommR
Peter Krasser.

Foto: cityfoto.at,
Roland Pelzl

glieder eine Gesamtzufriedenheit
mit der Arbeit ihrer Interessen-
svertretung von 82% (sehr zufrie-
den bzw. zufrieden) zeigen.

Die Digitalisierung ist auch im
Direktvertrieb kein Fremdwort. Der
Internet-Marketing-Experte Sanjay
Sauldie gab fir jedermann ver-
sténdliche Impulse flr strategische
Online-Positionierung und Internet-

marketing. Bildhaft zeigte er
Beispiele bekannter innovativer
Unternehmen auf. Neueste digitale
Trends lassen sich auch bei kleinen
Firmen umsetzen, wenn man die
wesentlichen GesetzmaBigkeiten
des digitalen Marketings kennt, die
auf den menschlichen Grund-
bedirfnissen: Aufmerksamkeit —
Anerkennung - Selbstdarstellung
aufbauen.

Einen unterhaltsamen Spiegel hielt
der temperamentvolle Korper-
sprache-Experte Stefan Verra dem

Publikum vor. Gerade die non-
verbale Sprache ist ein wesent-
licher Faktor im Verkaufsgesprach
oder bei der Warenprésentation und
sie entscheidet im ersten Augen-
blick Uber Sympathie oder Anti-
pathie, noch bevor das erste Wort
gesprochen wird. Das bewusste
Erkennen von Signalen des
Gegentlibers und das Eingehen auf
dessen  Bedlrfnisse ist ein
Geheimnis erfolgreicher Direkt-
beraterlnnen.

,Mobil.modern.menschlich* lautet
der Slogan des o0sterreichischen
Direktvertriebs. Mobilitat haben die
zahlreichen zum Event angereisten
Gaste mehr als deutlich gemacht.
Modernitat zeigt das riesige
Potenzial, das sich an den rasant
wachsenden Umsatzen weltweit
zeigt. Die Menschlichkeit im
Direktvertrieb hingegen offenbart
sich nicht nur in der Kom-

Die musikalische Begleitung
tibernahmen an diesem Nach-
mittag Barbara Helfgott mit den
Geigerinnen des Rondo Vienna
und sorgten mit ihren schwung-
vollen Melodien in den kurzen
Pausen ebenfalls fir Aufmerk-
samkeit.

Foto: cityfoto.at,
Roland Pelzl

munikation mit den Menschen,
sondern vor allem an sozialen
Projekten, wie die Kooperation mit
dem Kinderschutz-Verein ,,Die
Mowe* oder dem Verein
»Selbstbewusst, an welche die
Veranstaltungsteilnehmer  groB-
zligig spendeten.

Ich wiinsche lhnen weiterhin viel
Erfolg und einen schénen Sommer

lhr
Peter Krasser
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GIPFELTREFFEN
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Unter dem Motto ,,Mit den Besten fiir die Besten“ stand das Gipfeltreffen
des Direktvertriebs am 29. April 2017 anlasslich des 25-jahrigen Jubilaums
in der Salzburgarena. Rund 3.000 Besucher folgten der Einladung der WKO
Interessenvertretung des Direktvertriebs und erlebten ein Event der
Sonderklasse mit den besten Vortragenden aus Europa: Prof. Dr. Michael

Zacharias, Internet-,Guru” Sanjay Sauldie, Korpersprache-Experte Stefan
Verra und Persdnlichkeitstrainer Jorg Lohr.
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Personlichkeitstrainer
Jorg Lohr begeisterte
mit einem Feuerwerk
an Motivation

und Inspiration.

Fotos: cityfoto.at

‘ Den Besuchern
am Mega-Event
»Gipfeltreffen
Direktvertrieb*

wurde der

lhr DirektBerater / Branchenreport
obil. modern. menseviy kostenfrei

Elnen unterhaltsamen Spiegel
hielt der temperamentvolle
Ko_rpersprache-Experte Stefan
‘lerra dem Publikum vor.

Direktvertriebs-Funktionadre der WKO, die unermiidlich im Einsatz fir ihre Mitglieder
da sind. Die Ergebnisse der Studie des Branchenreports , beweisen* das eindrucks-
voll: 82 % aller Mitglieder sind mit ihrer Vertretung zufrieden bzw. sehr zufrieden.

Bettina Kerschbaumer-Schramek beim Talk mit (1) Konrad Steindl, Président der
Wirtschaftskammer Salzburg, Paul Riibig, Mitglied des Europaischen Parlaments (m)
und Peter Buchmiiller, Obmann Bundessparte Handel (r)

Bundesobmann-Stellvertreter Erwin Stuprich zeigte
sich hoch zufrieden und freute sich (ber die zahlreich
erschienenen Ehrengéste. ,,Wenn sich bei unserem
Gipfeltreffen Entscheidungstréger aus Politik

und Wirtschaft, wie BM Harald Mahrer,

die Vizeprésidentin der WKO Ulrike Rabmer-Koller,
MEP Paul Riibig , Prasident Konrad Steindl, Obmann
Peter Buchmiiller ein Stell dich ein geben, zeigt das
deutlich die enorme Bedeutung des Direktvertriebs
in der heimischen Wirtschaft“. Hier am Foto mit den
Spitzenfunktiondren aus Salzburg.

Geradé'glie nonverbale Sprache
wko B iiberreicht. ist:ein wesentlicher Faktor im
7 Verkaufsgesprach.
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Die Digita
Direktve

Der Internet-Marl
Sanjay gab fiir jeder-
mann versténdliche Impulse fiir
strategische Online-Positio-
nierung und Internetmarketing.

[T

Mit besonderem Stolz (iberreichte der Bundesgremialobmann des Direkt-
vertriebs Peter Krasser im Rahmen des Gipfeltreffens das erste druckfrische
Exemplar des neuen Branchenreports Direktvertrieb 2017 an

Peter Buchmiiller, Bundesspartenobmann der Bundessparte Handel.

Branchenumfrage.

L

Fiir besondere Verdienste um Otmar Korner,

die Branche erhielten Sonia Geschaftsfihrer des

Sagmeister, LGO Salzburg, Bundesgremiums

Wolfgang Emberger, LGO Tirol, Direktvertrieb mit Barbara

Karl Breuer, LGO Oberésterreich  Postl, GF Landesgremium

und Johann Siller die Goldene Oberdsterreich
Ehrennadel des Direktvertriebs.

Erwin Stuprich wurde der BM Harald Mahrer machte

Goldene Ehrenring von BGO Interessierten am

Peter Krasser (r) (iberreicht. Direktvertrieb Mut, den

Laudator war Start in die Selbststandig-

Michael Zacharias (1). keit zu wagen. Rund

60 % aller heimischen

Unternehmen sind Ein-

Personen-Unternehmen

(EPU), also Chef und

Mitarbeiter in einer Person. 4

Die Menschlichkeit im Direktvertrieb offenbart sich nicht nur in der Kommunikation mit den Menschen,
sondern vor allem an sozialen Projekten, wie die Kooperation mit dem Kinderschutz-Verein
"Die Mowe" und dem Verein "Selbstbewusst", an welche die Veranstaltungsteilnehmer groBziigig spendeten.

Die Vizeprasidentin der
Wirtschaftskammer Osterreich
Ulrike Rabmer-Koller betonte,
welche Leistungen und Erfolge
die Wirtschaftskammern fiir die
Direktberater als
Ein-Personen-Unternehmen
und speziell fir Frauen im
Direktvertrieb erbringen.




KommR Peter Krasser,
Bundesgremialobmann
Direktvertrieb, freute sich tiber
den Besucher-Ansturm in der
Salzburgarena.

,Wir haben keine Miihen gescheut, um unseren Gasten eine abwechslungsreiche
Mischung aus prominenten Referenten mit den unterschiedlichsten Themen zu bieten.
Hochrangige Spitzenfunktionére der Wirtschaftskammern, politische Europa-Vertreter aus
Brissel und wichtige Kooperationspartner des Direktvertriebs folgten unserer Einladung
und zollen uns mit Ihrer Anwesenheit Anerkennung und Respekt”, betonte Peter Krasser,
Bundesgremialobmann des Direktvertriebs. , Ich bedanke mich besonders bei allen
Mitarbeitern und Funktiondren fiir die Unterstiitzung bei der aufwendigen Organisation
dieses Events, besonders bei Erwin Stuprich als Koordinator.*

Sabine Holzer und Hans Harrer,

Sanat der Wirtschaft )
Begeisterte Besucher

der 25-Jahr-Feier in der Salzburgarena

Links: BM Harald Mahrer mit oberédsterreichs
Geschiftsfiihrerin Barbara Postl und
Barbara Thaler, Vizeprasidentin WK Tirol

Paul Riibig, Mitglied des
Européischen Parlaments

Burgenldndische Spartenobfrau Andrea Gottweis
und Johannes Bauer mit seinen Stellvertretern
in prominenter Gesellschaft

Konrad Steindl, Préasident
der Wirtschaftskammer Salzburg

Ulrike Rabmer-Koller mit LGO Oberésterreich Karl Breuer (/)
und BGO-Stellvertreter Erwin Stuprich

Barbara Thaler und
Wolfgang Emberger
mit ,, seinem*
Team aus Tirol

v




Paul Riibig mit Susanne und Hermann Piihringer,
Kammerdirektor-Stv., WK-Oberdsterreich

Peter Buchmiiller, Obmann Bundessparte Handel

Besucher bekamen den druckfrischen Branchenreport 2017

Margarete Mitterbock, LGO-Stv. Niederdsterreich

mit Gatten
Sylke Weigelt-Okrasa und Karin Neiber

vom Bundesgremium Direktvertrieb

V.I.n.r: Hermann Piihringer, Paul Riibig, Ulrike Rabmer-Koller, Harald Mahrer, V.I.n.r: Konrad Steindl, Sonia Sagmeister, Joh. Héflmaier, Julia Peham-Zver,
Barbara Postl, Erwin Stuprich, und Karl Breuer Peter Buchmiiller, Sissy Szuchar und Michael Zacharias

Neue Medien erfolgreich Direkt aus dem

Landesgremium

auch geschaftlich nutzen STEIERMARK

Mit zwei WIFI-Seminaren bot
das Landesgremium Steier-
mark interessierten  Mitgliedern
Einblick in die Moglichkeiten der
sozialen Medien, vor allem auch

was die sinnvolle Nutzung im
geschéaftlichen Bereich betrifft.

KommR

Peter Krasser
Landesgremialobmann
Steiermark

Neben den grundséatzlichen Uber-
legungen, wozu Social Media,
welche Plattformen zur Verfligung
stehen, welche davon fir den
Direktvertrieb  tberhaupt Sinn
machen, ging es vor allem um die
Umsetzbarkeit im Direktvertrieb
und um die sinnvolle Nutzung von
Facebook.

Teilnehmerinnen an einem der beiden Seminare des
Direktvertriebs am WIFI Graz.

Seminarleiter DI Dr. Gerald Binder

konnte als Experte der Neuen
Medien wertvolle Tipps geben und mmm@
Der Direktvertrieb

ermunterte die Teilnehmerlnnen,

DI Dr. Gerald Binder, selbststandiger Trainer . ) .
Social Media auch im geschaft-

und Berater fiir Medien, Kommunikation und

Projektmanagement. Seit 2011 unterrichtet er
Social Media am WIFI Graz und unterstiitzt
KMUs bei ihren ersten Schritten in die

Social Media-Welt.

lichen Umfeld zu nutzen

richtig.
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Karl Breuer
Landesgremialobmann
Oberosterreich

WKIO

Der Direktvertrieb
AFTSKAMMER OBEROSTERREICH

Hessenplatz 3
4010 Linz

Tel: 05 90 909/4332
Fax: 05 90 909/4339

Mittagstalk

Direkt aus dem Landesgremium
OBEROSTERREICH

mit Prof. Dr. Michael M. Zacharias

,Die neuesten Trends im Direktvertrieb* Sonderauswertung Oberdésterreich

A m 1. Juni 2017 war Prof.
Dr. Michael M. Zacharias,
emeritierter Professor der Hoch-
schule Worms, zu Gast im Direkt-
vertrieb und prasentierte vor rund
70 Direktberaterinnen und Direkt-
beratern die neuesten Trends im
Direktvertrieb in Oberdsterreich im
Vergleich zum Bundesdurchschnitt.

Der bereits legendére Mittagstalk
fand im WIFI Linz, Panoramasaal, statt.

Basis dieser Sonderauswertung ist
der im Auftrag des Bundes-
gremiums Direktvertrieb der WKO
von Prof. Dr. Michael M. Zacharias
erstelle Branchenreport Direktver-
trieb 2017, der in einer
Zusammenfassung als Broschire
fir Gesamt-Osterreich verdffent-
licht wurde.

Der aktuelle Branchenreport soll
jede Direktberaterin und jeden

Direktberater bei F
der taglichen Arbeit
unterstiitzen: einer-
seits im Gesprach
mit  Kunden als
Information und
Hinweis auf die
Reichweite der
Verbreitung und
Nachhaltigkeit die-
ses Vertriebsweges,
andererseits insbe-
sondere zur An-
sprache potentieller Interessenten,
die darin eine Chance fir den
Einstig in ein attraktives Berufsfeld
erkennen kdnnen.

Im Anschluss an den Vortrag konn-
ten die Teilnehmer das Gehorte am
Netzwerkbuffet diskutieren.

Zur Person:

Prof. Dr. Michael M.
Zacharias zahlt zu den
renommiertesten Wissen-
schaftlern im Direkt-
vertrieb. Seit Anfang
der 90er Jahre be-
schaftigt er sich an der
Fachhochschule Worms
mit diesem Thema. In
einer Reihe von natio-
nalen und internationa-
len  Studien  sowie

Branchenkenner und Herausgeber der Studie
Prof. Dr. Michael M. Zacharias beim Mittagstalk

Publikationen Uber diesen dynami-
schen Vertriebsweg hat er vielen
Menschen neue Berufschancen
aufgezeigt. Er ist ein gefragter
Redner auf Veranstaltungen der
Branche.

Menn ich mich
aufmache fiir

meden

Prof. Dr. Michael M. Zacharias (r) mit dem Organisationsteam der
Veranstaltung (v. I.): Obmann Karl Breuer, Bundesobmann-Stuv.
Erwin Stuprich und Geschéftsfiihrerin Barbara Postl.

Uberreichung der WIFI-Zertifikate

Im Rahmen des Mittagstalks am 1. Juni 2017 gratulierte der OO Direktvertrieb
rausgezeichneten* Direktberaterinnen und Direktberatern

E in Héhepunkt im Rahmen

des Mittagstalks am war die
Uberreichung der Zertifikate an die
Absolventinnen und Absolventen
des Branchen-Lehrganges , Direkt-
vertrieb — Chance fir die Zukunft®
durch Professor Dr. Michael M.
Zacharias gemeinsam mit Obmann
Karl Breuer und Bundesobmann-
Stv. KommR Erwin Stuprich.

DIREKTVERTRIEB.BIZ JUNI 02/2017

,VYon einem ausgezeichneten
Direktberater profitieren nicht nur
die Kunden, sondern sie leisten
auch einen wesentlichen Beitrag
zur Imagesteigerung der Branche.
Daher ist es uns ein besonderes
Anliegen, die Teilnehmerzertifikate
im Rahmen dieser Veranstaltung zu
Uberreichen“ so Landesgremial-
obmann Karl Breuer.

Zusatzlich gratuliert das Landes-
gremium Direktvertrieb den
Ausgezeichneten in Form eines per-
sonlichen kostenlosen Inserates in
den TIPS, Oberdsterreichs groBter
Wochenzeitung.

Fortsetzung Seite 11



Im Rahmen des Mittagstalks am 1. Juni 2017 gratulierte der OO Direktvertrieb
,ausgezeichneten” Direktberaterinnen und Direktberatern.

V.I.: Karl Breuer, Barbara Postl, Laudator Prof. Michael Zacharias und Erwin Stuprich (r)
freuen sich mit den ,,ausgezeichneten* Direktberaterinnen und Direktberatern.

Verleihung der Goldenen Ehrennadel

an den Tiroler Johann Siller

I m Rahmen des kirzlich in der
Salzburgarena stattgefunden

GroBevents ,,25 Jahre Direkt-
vertrieb* mit mehreren Tausend
Teilnehmerlnnen, durften neben
spannenden Vortragen auch

Ehrungen lang verdienter Mitglieder
nicht fehlen.

Dabei wurden auch zwei Tiroler
Funktionare der ersten Stunde aus-
gezeichnet. Neben Landesgremial-
obmann Wolfgang Emberger erhielt
Johann Siller als ehemaliger
Landesobmann-Stellvertreter sowie
langjahriges engagiertes Ausschuss-
mitglied die Goldene Ehrennadel
des Direktvertriebs. Uberreicht
wurde diese vom Bundesgremial-
obmann KommR Peter Krasser
unter Applaus der rund 3.000
Géste.

Hervorzuheben ist Johann Sillers
auBerordentliches Engagement, das
er seit 1990 im Gremium gezeigt
hat, wobei er sich auch auf Bundes-
ebene sowie im EPU-Ausschuss flir
die Belange der Branche eingesetzt
hat.

Die Absolventen des
WIFI-Lehrganges sind:

BAUER Anita, Altminster

BOHM Jacqueline, Aurolzmiinster
COTA Karolina, Hartkirchen
FELBER Elke, Pucking

KOGLER Peter Alexander, Alkoven
LEITNER Birgit Helga, Leonding
MALZNER Giinter, Buchkirchen
PRIGLHOFER Manuela, Eberstalzell
RIENER Karl, St. Peter/Au
ROSSGATTERER Rebekka
WEIERMAYER Mario, Pucking

Wir gratulieren sehr herzlich!

Fiir sein auBergewdhnliches Engagement erhielt

Johann Siller die Goldene Ehrennadel des Direktvertriebs.

Der geborene Stubaier lernte den
DV im Jahre 1985 kennen und
hatte stets das Wachstumspotenzial
vor Augen. Aktive Mitgestaltung und
eine Verbesserung der Rahmen-
bedingungen fir alle Direktberater,
waren ihm immer ein groBes
Anliegen.

Deshalb sind wir uns sicher, dass er
auch weiterhin in die Zukunft von
Menschen investieren und dadurch
weitere eigenstandige, mutige und
kreative Unternehmer férdern wird.

Foto: Blickfang Photographie

Wir danken Hans recht herzlich fir
seine besonderen Verdienste und
hoffen, dass er uns mit seinen
Ideen und seiner Begeisterung
erhalten bleibt. Im Zuge dessen
freuen wir uns {ber das axtive
Mitwirken seiner Frau Gertraud
Siller im Ausschuss des Gremiums.
Denn Networking heiBt fir beice ...
in die Zukunft von Menschen zu
investieren!
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Johannes

Bauer
Landesgremialobmann
Burgenland

WK O|I]

Der Direktvertrieb
WIRTSCHAFTSKAMMER BURGENLAND

Robert-Graf-Platz 1
7000 Eisenstadt

Tel: 05 90 907/3320
Fax: 05 90 907/3315

Immer mehr Direktberaterinnen
und Direktberater im Burgenland

Steigende Mitgliedszahlen im Landesgremium Burgenland

D ass der Direktvertrieb ein
hoéchst attraktives Beschafti-
gungsfeld mit sehr guten Verdienst-
moglichkeiten ist, beweisen die
stetig steigenden Mitgliedszahlen
im Landesgremium Burgenland.
Gab es Ende 2016 noch insgesamt
558 Direktberaterinnen im
Burgenland, so stieg deren Anzahl
bis Ende Marz 2017 auf 575
DirektberaterInnen, was einem Plus
in der Héhe von 3 % entspricht.

Jedes neue Mitglied mit einer
aktiven Gewerbeberechtigung
bekommt vom Landesgremium
Direktvertrieb Burgenland die soge-
nannte ,Golden Card“ (siehe

Elisabeth Musterfrau
Mitgliedsnummer: 01234567

gultig bis: 12/2019

mobil. modern. menschlich.
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Direkt aus dem Landesgremium
BURGENLAND
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Abbildung). Sie ist das Erkennungs-
merkmal der Branche. Deren
Benutzer bekennt sich zum Leitbild
des Direktvertriebs.

Erfolgreiche Direktberaterinnen

In den nachsten Ausgaben von direktvertrieb.biz werden erfolgreiche
Direktberaterinnen und Direktberater gebeten zu erzahlen, was die
Faszination Direktvertrieb ausmacht und warum sie sich gerade fur
diesen Berufszweig entschieden haben.

Heute: Ingrid de Monte aus Riedlingsdorf

Warum haben Sie sich ent-
schlossen, Direktberaterin zu
werden?

Fir mich war und ist es nach wie
vor entscheidend, meine Kunden
gut und vor allem richtig zu be-
raten. Viele Leute bendtigen Hilfe
und vertrauen herkdmmlichen
Produkten nicht mehr. Daher sehe
ich es auch als meinen Anspruch,
meinen Kunden die Chance zu
geben, sich selbst zu helfen.

Was ist das spannende
am Direktvertrieb?

Man hat mit vielen verschiedenen

Menschen tagtaglich zu tun. Dies
bendtigt eine gehdrige Portion
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Fingerspitzengefihl. Da keine
Person der anderen gleicht, muss
man sich auch auf die unterschied-
lichen Charaktere einstellen kon-
nen. Es ist einfach so, dass soziale
Kompetenz immer wichtiger wird,
besonders im Direktvertrieb. Ich
versuche einfach, jeden Wunsch
meiner Kunden zu erfillen.

Wiirden Sie die Tatigkeit als
Direktberaterin weiterempfehlen?

Auf jeden Fall! Die Produktberatung
macht mir extrem viel SpaB. Der
Direktvertrieb ist ein interessantes
Aufgabenfeld, indem man viele
Menschen kennenlernt und sich
selbst verwirklichen kann!

Immer mehr Konsumenten fragen nach der
,Golden Card”. Diese ,Legitimation* erhélt
Jedes Mitglied mit einer aufrechten Gewerbe-
berechtigung vom jeweiligen Landesgremium.

erzahlen

Ingrid de Monte ist leidenschaftliche
Direktberaterin ... und dort liegen vermutlich
auch die Wurzeln ihres Erfolgs.



Kostenlose Workshops
fur Ein-Personen-Unternehmen

Direkt aus dem Landesgremium

Ein-Personen-Unternehmen und Kleinbetriebe leisten GroRBartiges.
Die Wirtschaftskammer Burgenland ist dabei ein starker Partner.

w orkshops
Juni bis Sept. 2017

Die Kunst, alles unter einen Hut
zu bekommen
Vortragender: Konrad Stuparits

Wirtschaftskammer Oberwart

22. Juni 2017
18:30 - 20:30 Uhr

Nachbericht:

Erfolgsfaktoren fiir EPU
Vortragender: Hans Lackner

Wirtschaftskammer Oberwart
20. Juni 2017
09:00 - 11:00 Uhr

Die Kunden im Fokus und die
Zahlen im Griff!
Vortragender: Konrad Stuparits

Wirtschaftskammer Oberwart
28. September 2017
18:30 - 20:30 Uhr

Was ICH will, schaffe ich!
Vortragende: Doris Kastovsky

Wirtschaftskammer Eisenstadt
26. September 2017
18:30 - 20:30 Uhr

Nitzen Sie das Angebot der kosten-
losen Workshops fiir Ein-Personen-
Unternehmen, bauen Sie lhre
Kompetenz aus und erweitern Sie
ihr Netzwerk.

Mehr Info beim Landesgremium.

Gipfeltreffen 25 Jahre Direktvertrieb

Das burgenlandische Landes-
gremium Direktvertrieb hat
gemeinsam mit allen anderen
Landesgremien die Veranstaltung
25 Jahre Gipfeltreffen des oster-
reichischen Direktvertriebs am
29. April in der Salzburg-Arena
unterstitzt.

Vom Landesgremium Burgenland
wurde ein Sammelbus der Firma

Komet Reisen organisiert.
Zahlreiche burgenléndische Direkt-
beraterlnnen sowie auch die Obfrau
der Sparte Handel im Burgenland,
Frau KommR Andrea Gottweis MSc
haben diese Moglichkeit genutzt
und gemeinsam das Gipfeltreffen
in Salzburg besucht.

Mit folgendem QR-Code kommen
Sie direkt zum Video des
Gipfeltreffens:

WK Burgenland on Tour - Betriebsbesuche

In den Monaten Marz und April fanden wieder die WK-Besuchs-
offensiven in den Bezirken Oberpullendorf und Oberwart statt.

D as Ziel der Besuchsoffensive
ist es, Services und Dienst-
leistungen der Wirtschaftskammer
Burgenland bekannt zu machen und
aktuelle Zukunftsthemen fir eine
wachsende Wirtschaft zu bespre-
chen. ,Seit letztem Jahr haben wir
Direktberaterinnen und Direktbe-
rater in allen Bezirken im Burgen-
land besucht. Unsere Besuche sol-
len jedoch nicht nur Informations-
und Servicecharakter haben, son-
dern es besteht seitens der

Mitglieder auch der Wunsch, (ber
Branchengeschehnisse zu plaudern
und sich im persénlichen Gespréch
auszutauschen”, o) Obmann
KommR Johannes Bauer.

Im Rahmen des Besuches wird auch
ein  Service-Package der WK
Burgenland verteilt, das alle rele-
vanten Informationen zur Branche
und den angebotenen Service-
leistungen enthalt.
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BURGENLAND
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WIRTSCHAFTSKAMMER BURGENLAND

Robert-Graf-Platz 1
7000 Eisenstadt

Tel: 05 90 907/3320
Fax: 05 90 907/3315
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Sonia
Sagmeister
Landesgremialobfrau
Salzburg

WIRTSCHAFTSKAMMER SALZBURG

Der Direktvertrieb
AFTSKAMA

Julius-Raab-Platz 1
5027 Salzburg

Tel: 0662/88 88/259
Fax: 0662/88 88/583

Die Salzburg-Highlights
beim Gipfeltreffen

Direkt aus dem
Landesgremium
SALZBURG

Goldene Ehrennadel des Direktvertriebs fur LGO Sonia Sagmeister
2.000 Euro Spende an den Verein Selbstbewusst

B eim Jubilaumsevent ,25
Jahre Direktvertrieb” in der
Salzburgarena wurde Obfrau Sonia
Sagmeister die Goldene Ehrennadel
fir besondere Verdienste um den
Direktvertrieb verliehen. Wir gratu-
lieren ihr herzlich zu dieser beson-
deren Auszeichnung!

BGO KommR Peter Krasser (r) und
Obmann-Stv. KommR Herbert Lackner (1)
liberreichen Landesgremialobfrau Sonia
Sagmeister die Goldene Ehrennadel

flir besondere Verdienste

um den Direktvertrieb.

Foto: cityfoto.at

Ebenfalls beim Jubilaumsevent
konnten mit Unterstitzung des
Landesgremiums Salzburg insge-
samt 2.000,- Euro fiir den Verein
Selbstbewusst, der sich gegen
sexuellen Kindesmissbrauch ein-
setzt, gesammelt werden.

Mit Unterstiitzung des
Landesgremiums Salzburg
konnte ein Scheck lber
2.000 Euro dem Verein
Selbstbewusst tiberreicht
werden. Herzlichen Dank an
alle Spender.

Vinr: Claudia Zaic, Gunda
Spiluttini, Julia Peham-Zver,
Waltraud Riesner, Martina
Ruemer, Sonia Sagmeister,
Georg Kirchgasser

Foto: WKS/Peter Sagmeister

Landesgremium Salzburg
jetzt auch auf Facebook!

D as LG Salzburg hat jetzt
eine eigene Facebook-
Seite. Auf dieser Seite werden Sie
tber Veranstaltungen, neue
Entwicklungen im Direktvertrieb

und wichtige Informationen auf
dem Laufenden gehalten.
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Unter www.facebook.com/direkt-
vertriebsalzburg kdnnen Sie direkt
auf "Gefallt mir" klicken um immer
auf dem aktuellen Stand zu sein.

www.facebook.com/direktvertriebsalzburg



Das Landesgremium Karnten
mit Mitgliedern auf dem Weg nach Salzburg
zur Jubilaumsveranstaltung

N ein, es waren nicht die WAC-
Spieler des RZ Pellets WAC
aus Wolfsberg die die Jubilaums-
feier in Salzburg unterstitzten, son-
dern das Landesgremium des
Direktvertriebs Kérnten. Der Bus
war bis auf den letzten Platz ausge-
bucht! Ein herzliches Dankeschén
an Leopold Busreisen fiir die per-

Der Direktvertrieb hat sich weltweit
auch in wirtschaftlich unsicheren
Zeiten hervorragend weiterent-
wickelt und gibt heute iiber hundert
Millionen Menschen Arbeit und
Einkommen, so Obmann Theuer-
mann.

Wirtschaftsexperten bescheinigen
dem Direktvertrieb weiterhin unge-
brochenes Wachstum: ,,Zum einen
sind Globalisierung, Digitalisierung
und Personalisierung, die die

fekt organisierte Reise nicht zuletzt
dank der Chauffeurqualitaten des
Herrn Leopold.

Das Superevent - 25 Jahre
Direktvertrieb — wurde in Salzburg
gebihrend gefeiert. Neben zahl-
reichen Vertretern der Politik, wich-
tigen Kooperationspartnern des

Entwicklung des Handels in der
Zukunft pragen werden, im
Direktvertrieb bereits sehr gut
erfillt. Zum anderen sind immer
mehr Menschen auf der Suche nach
neuen Wegen, Selbstverwirklichung
und finanzieller Sicherheit und
finden diese in den verschiedenen
Formen des Direktvertriebs”, meint
Franz Theuermann.

Interessen-
Wirtschafts-

Eine gut aufgestellte
vertretung in der

Direkt aus dem Landesgremium KARNTEN

Direktvertriebs und hochrangigen
Spitzenfunktionaren aus der Wirt-
schaft war natlrlich auch unser
Obmann KommR Franz Theuer-
mann vor Ort.

Ein voll besetzter Bus am Weg zur
Jubildumsveranstaltung nach Salzburg.
Organisiert vom Landegremium Kérnten,
seinem Obmann KommR Franz Theuermann
und seinem Team.

kammer sorgt flr verbesserte
gesetzliche Rahmenbedingungen,
gibt Hilfestellung auf dem Weg in
die Selbststandigkeit und begleitet
mit wertvollen Serviceleistungen die
Direktberater auf ihrem Erfolgsweg.

Haben Sie Fragen, Winsche,
Anregungen — wir sind fir Sie da!
Kontaktieren Sie uns einfach.

Ihr Franz Theuermann

Obmann des Landesgremiums
Direktvertrieb Karnten

DER DIREKTVERTRIEB - Zukunftschancen in einem Wachstumsmarkt

Auszug aus dem 6sterreichischen BRANCHENREPORT 2017

32 Seiten mit vielen Grafiken und Analysen
Jetzt bestellen unter: www.derdirektvertrieb.at

5 Exemplare:
Druckkostenbeitrag EUR 8,-

KommR Franz
Theuermann
Landesgremialobmann
Karnten
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,Der Direktvertrieb
ist mein Leben und /4
meine Kunden
profitieren davon!” §





