Mehr Wissen. Mehr Business. Winter 2023

Mobil. Modern. Menschlich.
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dank Erfolgsstimmung m
Direktvertrieb

Das Fachmagazin fiir Direktvertrieb. MLM. Partyvertrieb. derdirektvertrieb.at/wien

EIN FACHMAGAZIN VON DIE 8 MEDIA GROUP

Hier geht’s
zum Digi-Smile




e like a

o Modemmaorei “smile together.
Ich bin Direktberater

und bereit flir das

next level 2024!"

forslote o U)o

*Die Zufriedenheit meines Kunden zaubert uns beiden ein Lacheln ins Gesicht”

DIGICOM:-Lehrgang:

Digitale Kommunikation fur Direktberater

ONLINE

Termine

30.11.2023 bis
31.12 2024

FORDERUNG: 100% durch das Gremium Direktvertrieb!




TOBIAS BECK | 19.2.2024

Das Event ist bereits seit August ausgebucht, daher

bieten wir dieses ,,public viewing home service® an.

Der Zugang ist gratis ab 8. Janner 2024 uber diesen link!




4 FACTS & FIGURES

LIlotte Sohlen®
haben 1300 Euro

fur die mowe ertanzt!

Unter dem Motto , Tanz mit mir” orga-
nisierte unsere NO-Kollegin Helga Hu-
ber, Obmann-Stv. des Gremium Direkt-
vertrieb in der WKNO am 30. Septem-
ber einen Charity-Tanzabend in der
Stadthalle Ybbs. Und siehe da, nicht

‘ nur die Sohlen gliihten zu den Rhyth-
men der Primavera-Tanzband, sondern auch das Spendenkonto gliiht.
’ Mit dem ertanzten Betrag von € 1.300,-- soll ein weiterer Priven-
5 /' 2 tions-Workshop zur Verhinderung von Gewalt und sexuellem

Missbrauch an Kindern finanziert werden.

Ihre Stimme macht Stimmung
im ,Weihnachtsdorf“ am 15.
Dezember ab 17 Uhr

Das Gremium Direktvertrieb 1ddt zu ei-
nem besinnlichen Jahresausklang bei
Glithwein, Punsch, Maroni und Bratkar-
toffeln herzlich ein. Erleben Sie ein Stim-
mungsbild vieler Branchen direkt vor
der Wirtschaftskammer am Praterstern.
Wir starten ab 17 Uhr (bis 21 Uhr).

Die Verpflegung vor Ort ist fiir Mit-
glieder des Gremiums kostenlos.
Anmeldung: direktvertrieb@wkw.at

... betm Mitgliederfrihstick im Daniel!

Am Montag, dem 9. Oktober trafen sich wieder Mitglieder des Wiener DV-
Gremiums im Hotel Daniel zum Mitgliederfrihstuck.

Dabei wurden die aktuellen Angebote des Gremiums vorgestellt. Speziell das Thema
Sichtbarkeit der Direktberater stand dabei im Vordergrund. Die vom Gremium ge-
forderte Kampagne erfreut sich grofer Beliebtheit und stellt die Direktberater und die
DV-Branche in den Mittelpunkt. Elisabeth Buttura, die Obfrau, sowie ihre beiden Stell-
vertreter Sylvia Moser und Roman Buttura, sowie der Geschéftsfiihrer des Gremiums
Wien, Andreas Gurghianu, standen live auch diesmal wieder fur Fragen und Antworten
den Mitgliedern zur Verfigung. Die Mitglieder nutzten die Gelegenheit, Fragen aus vielen
Bereichen anzusprechen und Neuigkeiten tiber geplante Workshops aus erster Hand zu erfah-
ren. Wenn Sie noch nicht dabei waren, freuen wir uns, Sie personlich begrufien zu kénnen.

Save the date: 30. Janner 2024 im Hotel Daniel. Jetzt anmelden: direktvertrieb@wkw:.:




WIFI-Kurs Direktvertrieb:
Ausgezeichnete
Qualitatssicherung

Wissen ist Macht. Und zertifizier-
tes Wissen macht wettbewerbs-
fahiger. Ausgezeichnet!

Das ist das Alleinstellungsmerkmal
fiir alle Neueinsteiger und erfahre-
ne best practicer, die sich mit die-
sen 4 Modulen optimal vorbereiten
oder ihre Kenntnisse und personli-
chen Skills mit aktuellen Lerninhal-
ten auf den neuesten Stand bringen
wollen. Mit dem berufsbegleitenden
Kurs , Direktvertrieb - Chance fiir
die Zukunft“ legen Sie jetzt den
Grundstein fiir [hren erfolgreichen
Start in die Selbststdndigkeit. Ler-
nen Sie von den Besten, wie Sie
rechtlich vorsorgen, Steuern spa-
ren, Forderungen ausschopfen und
im direkten Kundenkontakt tiber-
zeugen konnen!

Mehr auf Seite 8

17. Janner 2024
Stimmgewaltig

Mit Angela Kiemayer
Nahere Infos Seite 13

15. Dezember 2024
Weihnachtsdorf

Direkt vor der WKW
am Praterstern

Anmeldung ab sofort méglich!

POSITION

EDITORIAL

Elisabeth Buttura
Obfrau des Gremiums
Direktvertrieb in der
Wirtschaftskammer
Wien

Wenn etwas soweit ist, dann ist
es eben soweit. Es ist an der Zeit,

dass Direktvertrieb als Handelsform in Fiihrung geht.

Schon wieder ist das Jahr 2023 fast voriiber. Sorglos gehen wir mitunter mit unserer
Zeit um, sie ist einfach da, sie scheint grenzenlos zu sein. Niemand hat Einfluss auf sie,
niemand kann sie aufhalten oder anhalten. Und so sind wir schnell versucht, be-
stimmte Vorhaben auf den nachsten Tag oder die nachste Woche zu verschieben.

Was Sie keinesfalls verschieben sollten:

2023 haben wir verstarkt den Fokus auf das Angebot an Workshops bzw. Tages-
trainings fiir die personliche und berufliche Weiterentwicklung fiir Sie gelegt.
Diese Erfolgsserie an Wissensinput fithren wir 2024 fort - siehe Seite 13 -,

100% Forderung:
WIFI-Lehrgang ,,Digitale

Kommunikation®

Der WIFI-Lehrgang ,,Digitale Kommuni-
kation fiir Direktberater wird auch im
nachsten Jahr fortgefiihrt. Ziel des
Lehrgangs ist es, die Mitglieder mit den
neuesten Entwicklungen im Bereich
der Digitalisierung nicht nur vertraut zu
machen, sondern ihnen ganz konkrete
Tools, Tipps & Tricks als auch Hand-
lungsanleitungen fiir ihr tagliches Bu-
siness in die Hand zu geben. Die Lehr-
gangskosten in Hohe von € 470,--
werden fiir Wiener Mitglieder zu 100%
gefordert.

Siehe Kolumne Seite 8

direktvertrieb@wkw.at

15. Februar 2024
Canva & Instagram

Mit Barbara Holler
N&ahere Infos Seite 13

ebenso den Lehrgang Digitale Kommunikation®.
Die ,Sichtbarkeitswochen” - Seite 9 - im Zeit-
raum September bis November waren ein wei-
terer Schwerpunkt in Kooperation mit der Wie-
ner Bezirkszeitung, um Direktberatern eine ko-
stenlose Werbung und damit plakative Sicht-
barkeit in jedem Wiener Haushalt zu bieten.
Am 15. Dezember laden wir Sie herzlich zu un-
serem Stand beim Weihnachtsdorf zum Aus-
klang des heurigen Jahres bei Glithwein,
Punsch, Maroni und Bratkartoffeln direkt vor
der WKW am Praterstern ein.

2024 starten wir mit einer fulminanten Im-
pulsshow von Tobias Beck am 19. Februar
2024 im Haus der Digitalisierung in Tulln ge-
meinsam mit dem Landesgremium Niedero-
sterreich. Der Vertriebs- und Network-Marke-
ting-Profi kennt wie kein anderer die Branche
des Direktvertriebs.

Ich wiinsche Thnen gute Geschéfte in der Vor-
weihnachtszeit, ein gesegnetes Fest, einen
guten Rutsch und hoffe auf viele personliche
Begegnungen im nachsten Jahr,

herzlichst Ihre

Elisabeth Buttura

1.-2. Marz 2024

fiir die Zukunft*
Infos Seite 8!

WIFI - Kurs Amstetten
,Direktvertrieb - Chance



Silicon Valley gilt als die Wiege des globalen Erfolgs und als der beste Ort, um sich zu
vernetzen. Und Direktvertrieb? Das ist regionales Wachstum dank fester Seilschaft in einem
sicheren Netzwerk. Der Erfolg ist eine Frage von unsichtbar oder sichtbar in den bunten

Kommunikationskanalen. Welche Maske tragen Sie?, fragt Mag. Helga Huber.

Das ,,Anklopfen®
in unserer Branche
hat sich verandert.
Hat man fruher die
Klinke geputzt, so
wird heute das

P()sting genutzt.

ie Zukunft ist

jetzt. Die Digitali-

sierung spielt im Di-
rektvertrieb bereits jetzt eine
entscheidende Rolle und wird
dies in Zukunft noch viel mehr
tun.
Das Wissen, wie man diese
Entwicklung fiir sein Direkt-
vertriebsgeschaft optimal nut-
zen kann, wird fir den zukiinf-
tigen Erfolg entscheidend sein.
Wohin geht es konkret und
welche Trends zeichnen sich
heute schon ab?
Hier sind die fiinf wichtig-
sten Punkte zur Zukunft der
Digitalisierung im Direkt-
vertrieb, es geht um Sicht-
barkeit und sichtbaren Er-
folg im Verkauf:

1. Social selling:
Der Einfluss von sozialen Me-
dien im Direktvertrieb wird

weiterwachsen. Direktberater
werden Social-Selling-Strategi-
en nutzen, um Kundenbezie-
hungen aufzubauen und Pro-
dukte tUber Plattformen wie
Facebook, Instagram und Lin-
kedin zu bewerben.

2. E-Commerce und
eigene Online-Shops
Online-Vertriebskanédle wer-
den weiterhin stark wachsen.
Direktvertriebsunternehmen
werden die Prasenz der Onli-
ne-Shops ihrer Berater aus-
bauen, ihren Beratern Apps
und spezielle Tools bereitstel-
len, um Produkte und Dienst-
leistungen optimal digital an-
bieten zu konnen.

3. Datenanalyse und
Personalisierung:

Die Nutzung von Datenanalyse
und kiinstlicher Intelligenz

wird im Direktvertrieb zuneh-
men. Unternehmen werden
Kundendaten nutzen, um per-
sonalisierte Empfehlungen
und mafigeschneiderte Ange-
bote bereitzustellen, was die
Kundenbindung und den Um-
satz steigern wird.

4. Mobile Anwendun-
gen und Vertriebs-
unterstiitzungstools:
Mobile Apps und Vertriebsun-
terstilitzungstools werden eine
immer grofiere Rolle spielen,
um Direktberatern die Arbeit
zu erleichtern.

Diese Anwendungen werden
es thnen erméglichen, Produk-
te zu prasentieren, Bestellun-
gen aufzugeben und Kunden-
beziehungen zu verwalten.
Und das immer noch face to fa-
ce, personlich, aber eben doch
anders.



DIGITALISIERUNG

STEUER
QUICK-TIPP

Mag. Sabine
Kosterski
Steuer- und Unter-
nehmensberaterin,
Eingetragene
Mediatorin

5. Online-Schulungen und
Schulungsplattformen:

Die Schulung und Weiterbildung von
Direktberatern wird digitaler werden.
Unternehmen und Fihrungskrafte
werden vermehrt auf Online-Schulun-
gen und digitale Schulungsplattfor-
men setzen, um sicherzustellen, dass
ihre Teams iiber die neuesten Ver-
triebs- und Produktkenntnisse verfii-
gen.

Digitaler Flihrungstanz,
das soll der Anspruch je-
des Direktberaters sein

Die Digitalisierung wird den Direkt-
vertrieb weiterhin transformieren.
Jeder, DV-Unternehmern und Direkt-
berater, die sich an diese Entwicklun-
gen anpassen und die Vorteile der Di-
gitalisierung nutzen, werden in der
Zukunft im Direktvertrieb erfolgreich
sein.

Wer es versteht, die Vorteile der Digi-
talisierung zu nutzen, der wird mit
seinen Planen, Traumen und Erfol-
gen in Zukunft ganz woanders sein.
In einer Welt, in der alle von KI re-
den, transformiert sich unsere Bran-
che bereits.

»+Kommunikative Intelligenz“ zu
beherrschen, ist unser innovativer
Fihrungsanspruch als hybride Wa-
renvermittler. Digitale Kommunikati-
on kann man sehr persénlich, charis-
matisch, serviceorientiert und Kkrea-
tiv in Text und Bild gestalten.

Mein Tipp dazu auf Seite 8!

DIGICOM:-Lehrgang:

Digitale Kommunikation fiir
Direktberater: ,,Bildwerkstatt“

Termin: 30.11-31.12 2024 Ort: ONLINE

FORDERUNG: 100% durch das Gremium Direktvertrieb

Anmeldung: direktvertrieb@wknoe.at

Tipps und Infos zur Jahreswende 2023

Vor dem Jahreswechsel ist die Arbeitsbelastung bei jedem sehr grof3. Vieles muss un-
bedingt noch vor dem 31.12. erledigt werden. Trotzdem sollte man sich ausreichend
Zeit nehmen, um seine Steuersituation nochmals zu iiberdenken, gegebenenfalls zu
optimieren:

1. Vorziehen von 2024 geplanten Ausgaben

Bei Einnahmen-Ausgaben-Rechnern gilt (mit Ausnahmen) das Zufluss-Abfluss-Prinzip.
Dabei ist darauf zu achten, dass grundsatzlich nur Zahlungen ergebniswirksam sind (den
Gewinn verandern) und nicht der Zeitpunkt des Entstehens der Forderung oder Verbind-
lichkeit, wie dies bei der doppelten Buchhaltung (= Bilanzierung) der Fall ist.

Beim Zufluss-Abfluss-Prinzip sind insbesondere fiir regelméaflig wiederkehrende Einnah-
men und Ausgaben die Regelungen zur fiinfzehntdgigen Zurechnungsfrist zu beachten.

2. Erwerb von geringwertigen Wirtschaftsgiitern

Wirtschaftsgliter mit Anschaffungskosten bis €1.000,00 kdnnen im Jahr der Anschaffung
voll abgeschrieben werden. Daher sollten Sie diese noch bis zum Jahresende anschaffen,
wenn eine Anschaffung fiir (Anfang) 2024 ohnehin geplant ist.

3. Gewinnfreibetrag bei Einzelunternehmen und betrieblicher
Mitunternehmerschaft

Der Gewinnfreibetrag besteht aus zwei Teilfreibetragen. Das sind der Grundfreibetrag und
der investitionsbedingte Freibetrag. Wird nicht investiert, so steht natiirlichen Personen
(mit betrieblichen Einkiinften) fiir 2023 jedenfalls der Grundfreibetrag in Hohe von 15 %
des Gewinns, hochstens aber bis zu einem Gewinn in Hohe von € 30.000,00 zu
(maximaler Freibetrag € 4.500,00).

Ubersteigt der Gewinn € 30.000,00, kann ein investitionsbedingter Gewinnfreibetrag hinzu-
kommen, der davon abhéngt, in welchem Umfang der tibersteigende Freibetrag durch be-
stimmte Investitionen im jeweiligen Betrieb gedeckt ist. (zB. bis € 175.000,00 Gewinn:

13 % Gewinnfreibetrag)

4. Geringfiigigkeitsgrenze 2024 bei 518,44/6.221,28 im Jahr

Vor allem viele neuen Unternehmer, Jungunternehmer, Kleinunternehmer und Kleinstun-
ternehmer, das sind Ein-Personen-Unternehmen (kurz EPU), haben in der Startphase ihres
Unternehmens auch unselbststandige Einkiinfte - oft in Form einer Nebentatigkeit mit ei-
nem geringfiigigen Nebeneinkommen zu den unternehmerischen Einkiinften.

Auch fiir diese Unternehmer spielt die Geringfiigigkeitsgrenze eine wichtige Rolle, weil sie
damit lohnsteuerfreies Zusatzeinkommen lukrieren kénnen.

Wenn die Geringfiigigkeitsgrenze sowie die Umsatzgrenze nicht iiberschritten werden, kann
sich der Kleinunternehmer von der Voll-Versicherung befreien lassen. Dadurch miissen nur
die Beitrage zur Unfallversicherung bezahlt werden. (Quelle: kosterski.at/Angaben ohne Gewzhr)
Néhere Infos und Beratungstermin unter www.kosterski.at

Das Buch Digital Game Changer ist mafdge-

Mit relevantem Hintergrundwissen und vielen
Beispielen aus dem Buch werden auch Sie zum
Digital Game Changer. Alle Checklisten und Ar-
beitsvorlagen als kostenfreier Download auf
www.martingiesswein.com

schneiderte Digitalkompetenz fiir Fiihrungskrafte.



Mag. Helga Huber
Obmann-Stv. im
Gremium Direkt-
vertrieb

BILDUNG

Weiterbildung ist ein essentieller Schlussel fiir den Erfolg.

Wissen ist Macht, wenn man weils, wie man Wissen einsetzt.

Digitalisierung
1st jetzt!

Du spiirst den Druck, up-to-date zu
bleiben, aber weifdt nicht wie? Fiirch-
test du, wichtige Entwicklungen zu
verpassen? Ich sage Dir: Deine Angst
ist unberechtigt dank unserem Lehr-
gang ,Digitale Kommunikaton fiir
Direktberater”

Die Digitalisierung wird den Direktver-
trieb weiterhin transformieren. Auf den
Seiten 5 und 6 findest du die fiinf wich-
tigsten Punkte zur Zukunft der Digita-
lisierung im Direktvertrieb.

Daher ist es essenziell fiir jeden Direktbe-
rater, sich JETZT die erforderlichen
Fahigkeiten im Umgang mit den sozialen
Medien anzueignen. Genau dafiir ist die-
ser Lehrgang konzipiert.

Fiir jeden Direktberater ist diese ,neue
Nédhe zum Kunden“ die grofste Chance,
Reichweite und Akzeptanz zu erlangen.
Egal, ob du erst startest und am Anfang
deiner Arbeit mit Social Media stehst,
oder schon Erfahrung hast - du findest
alle Level im Lehrgang und zusatzlich
auch wichtige Module zur rechtlichen Sei-
te dieser neuartigen Arbeitsweise.

Denn auch hier gilt: Facebook & Co sind
kein rechtsfreier Raum, und Verstofde
oder Nichtwissen kann hier teuer wer-
den.

Der Einstieg in den Lehrgang ist jeder-
zeit moglich, im kommenden Zyklus
begeben wir uns in die ,Bildwerk-
statt”. Der Lehrgang wird zu 100% vom
Gremium Direktvertrieb gefordert.

WIFI-Zertifikats- Kurs:

»,Direktvertrieb - Chance fur
eine ausgezeichnete Zukunft*

Termin: 1. - 2. Marz 2024 Ort: WIFI Amstetten

FORDERUNG: 50% durch das Gremium Direktvertrieb Wien

Anmeldung siehe QR-Code. Fordereinreichung: direktvertrieb@wkw.at

»~Ausgezeichnete” Zukunft dank
Zertifikats-Kurs mit Bonus

Der WIFI-Kurs ,,Direktvertrieb - Chance fur die Zukunft®
ist die beste practice-Schmiede. Sichern Sie sich jetzt bereits
die Teilnahme am 1. und 2. Marz 2024 im WIFI Amstetten.

Als Direktberater erzielen Sie ein leistungsgerechtes Einkommen und sind Ihr eige-
ner Chef. Und als solcher tragen Sie Verantwortung, Geschéftspartner und Kun-

den vertrauen auf hr Know-how. Der Kurs richtet sich an Neueinsteiger und ebenso an

erfahrene Direktberater, die sich optimal vorbereiten oder ihre Kenntnisse und person-

lichen Skills mit aktuellen Lerninhalten auf den neuesten Stand bringen wollen.

Mit der Absolvierung des 2-tdgigen Kurses erlangen Sie nicht nur das unternehmerische

Riistzeug, sondern erhalten auch das Zertifikat ,Ausgezeichneter Direktberater*.

An 2 Tagen holen Sie sich in Modulen best practice Know-how

= Modul 1: Direktvertrieb - eine Vertriebsform mit Zukunft

= Modul 2: Alles, was Recht ist - der Direktberater als Gewerbetreibender

= Modul 3: Gut geriistet fiir den Sozialversicherungs- und Steuerdschungel

= Modul 4: Souverdn auftreten - Businessetikette fiir [hren Auftritt

Sie lernen die Arten des Direktvertriebs kennen und Wichtiges rund um das Thema
Werbung, Grundlagen des Steuer- und Gewerberechts und Tipps fiir [hren personlichen
Auftritt. Wiener Direktberater erhalten eine Féorderung in Hohe von 50% der Kurs-
kosten erstattet. Einreichung der Férderung nach Vorlage des bezahlten Kursbei-
trages unter direktvertrieb@wkw.at

DIGICOM:-Lehrgang:

Digitale Kommunikation fur
Direktberater: ,,Bildwerkstatt“
Termin: 30.11-31.12 2024 Ort: ONLINE

FORDERUNG: 100% durch das Gremium Direktvertrieb Wien
Anmeldung siehe QR-Code.




Beatrix Groger
Selbststandige

AMWAY
Direktheraterin
066473615808
beatrix groeger@aon.at
Home-Tipp: Umwg}tscho-
nende Produkte fiirzu Hause!

dass die Amway-Haus-
onzentra-
rt, arbeits-

e

Wissen Sie, !
haltsprodukte durchihre K¢
tion platzsparend, preiswe!

stoffe

ohne Kompromisse!

Wissen Sie,

zen,und gesunf_ie_
Nihrstoffe ben6tigt?

Regina Arnold
~Regina Arnold

dass pflanzliche lnhhalts-

; schiit-
Haut erneuern unq N
s Haut die richtigen

issen Sie, |
‘I'_‘:)‘nngovid oder Covid-Impf-

nebenwirkungen haben?

seleNat - Wirkstoff

Philipp Braunbock

Selbststandige Se|b§t‘s,t‘|a'i1(dége)r(
¢ -
A A‘Y irektberater
Direktberat(’e;ra 0663!“;10 4226
0664 257 4 226
regina.amu\d@annm - dhe-‘ts o@spl e-
i sun -Tipp: .
[ e Hautpflege l:\munsystem braucht Hilfe

wie viele Menschen

Kristina Bauer
Selbststa'nd,'ge

Direktberateri
0699 1599 084>

Rafaela Vostatek Wolfgang Thell
Selbststéndige Selbststandiger
HYLA EMMI-ULTRASONIC
Direktberaterin Direktberater

0660 322 27 01 06991767 4000

rafaela.vostatek@hyla-austria.at
Home-Tipp: Die Reinigung,
die Spafl macht!

Wissen Sie, wie Sie den Staubkreis-
lauf unterbrechen?

Hyla - der Allrounder,
mit 30 Anwendungsgebieten, mit
dem Sie saugen, wischen, abstauben
und Luft reinigen kénnen.
Zeitsparend, nachhaltig und ohne
Folgekosten reinigen. Jetzt unver-
bindlich testen!

Smile-Aktion: Nassreinigung im

wolfgang@thell.at

Gesundheits-Tipp: Verwenden
Sie 100% Ultraschall!

Wissen Sie: Emmi-dent ist die ultima-

tive Ultraschall-Zahnreinigung fiir zu
Hause. Diese revolutiondre Methode
geht weit tiber Schallzahnbiirste hin-

aus.
Echter Ultraschall
Emmi-dent generiert den Ultraschall
mit seinem direkt in den Biirsten inte-
grierten Ultraschall-Mikrochip. Ein
weltweit einzigartiges Patent. Dieser

Sylvia Moser

Christine Schuster

Selbststandige
THERMOMIX

Direktberaterin

06609213 110

info@sylviamoser.at

Genuss-Tipp: Die Unlustzum  J§ Gesundheits-Tipp: Gezielte
Kochen in Freude wandeln! Gesundheit dank Moringa

Wissen Sie, wieviel mehr Leichtigkeit,
Begeisterung, Spal8 und Abwechslung
im Kochalltag maglich ist?

Thermomix your life
Showkochen zum Kennenlernen, Start-
hilfe & Beratung nach Bestellung fiir
die Vielseitigkeit der kleinsten Kiche
der Welt! NEU als Option: plus TM
Friend im Set bestellbar!

Selbststandige
ISAGENIX

___ Direktberaterin
06765757859

tini@fotoschuster.com

Wissen Sie, dass Sie mit Moringa, der
indischen Superfood-Pflanze, die
,Kunst des Wohlbefindens” erleben?

Inner Beauty fiir Charisma
Strahlendes Aussehen durch reine
Inhaltsstoffe im Collagen Elixier, wir-
kungsvolle Ernghrungslésung durch
saubere Nahrstoffe heben Ihren
Fitness-Level auf die néchste Stufe.

8.-23. Nov.

Jetzt personliche

Chip schafft bis zu 96 Millionen Ultra-  smile-Aktion: € 1.528,-- Die Produkte sind Klinisch
o 3 c€1. getestet.
)ﬁ‘ﬂ;ﬁ?,};.?:}sfeif.’.ﬂ;! o tg‘sm‘,!:ﬁ,ﬁ!‘eﬁ,m schall-Impulse pro Minute. inkl Garantieverkingerung bzw. laufende Angebote sichem | 100% natiiriche Inhaksstoffe. Chefberatung
Hier geht’s zur Produktinformation: www.ultraschallzahnbuerste.at o 1
sichern!

ot Priv (P}, Sl Prcdky

Fotos: Diederike WeitDomiric Erschen ;

Direktberater ist unsere Berufung. Beratung unser Handeln. Von Allem das Beste. Lokal & digital in Ihrer Nahe.

Kl

»Ihre Zufriedenheit
zaubert uns beiden
ein Ldcheln ins Gesicht.”

We like a smile together!

BEZAHLTE ANZEIGE

100% Zustimmung und Forderung!

[n Kooperation mit der Wiener Bezirkszeitung wurden im Zeitraum September bis November

in 7 Ausgaben 326 Inserate platziert, kostenfrei und personalisiert fur Direktberater.

E rkléartes Ziel war es, die
Leistungen der Wiener
Direktberater und damit na-
tirlich das Berufsbild mog-
lichst vielen Menschen sicht-
bar zu machen, Direktvertrieb
als Marke in den Kopfen der
Konsumenten positiv zu ver-
ankern und natirlich, gerade
in der herbstlich-winterlichen
Festtagszeit, den teilnehmen-
den Direktberatern Umsaitze
Zu generieren.

Mit dem Regionalmedienver-
lag und dessen Bezirkszeitung
wurde der ideale Medienpart-
ner gefunden, flexibel bei
Flaichen- und Termingestal-
tung, leistbar und reichweiten-
stark. Entgegen der weitldufi-
gen Meinung, Print sei tot, er-
freut sich das alteingesessene
Regionalmedium einer treuen
Leserschaft. Und das Konzept
fiir den Auftritt wurde von den

teilnehmenden Direktberatern
sehr positiv aufgenommen:

Bunt auffallen, serios

aufklaren und service-
freundlich ankommen!
Ein charismatisches Portréatfo-
to, ein Expertentipp mit Pro-
blemldsung, ein Qualititspro-
dukt seiner Vertriebsfirma
und ein nachvollziehbares Lei-
stungsangebot, und fertig ist
der Spitzenumsatz. Von we-

gen. Natiirlich, man muf3 nicht
viel Geld fiir Werbung ausge-
ben, sondern nur genug auf die
richtige Art und Weise, und
dennoch lasst der Riicklauf, die
erste Kontaktaufnahme oft
langer auf sich warten, als ei-
nem lieb ist. Das hiangt von vie-
len Befindlichkeitsfaktoren des
Lesers ab, Reaktonszeiten kon-
nen sich tliber eine Zeitspann-
ne von mehreren Monaten
hinauszogern.

Fazit: Ein Erfolg
Personlichkeiten des Direkt-
vertriebs konnten die vielfalti-
ge Produktpalette aus dem Di-
rektvertriebssortiment plaka-
tiv prasentieren. Unser Dank
gilt den teilnehmenden Direkt-
beratern fiir deren professio-
nelle Datenbereitstellung und
natiirlich dem bZ-Verlag fiir
deren unkomplizierte und fle-
xible Abwicklung.

Smile together!

Die Entscheidung fiir das
Wiener Printmedium Be-
zirkszeitung war richtig,
denn die aktuelle offizielle
Reichweitenanalyse zeigt die
Bezirkszeitung mit 21,1% in
Fiihrung im Vergleich zu
Tageszeitungen in Wien.
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Prof. Dr. Michael

Zacharias
Mastermind ,Zacharias

Akademie”, ehemals
Professor an der Hoch-
schule Worms, Buch-
und Studienautor,
Speaker

BEST PRACTICE

Na, Plane aufgegangen,
Ziele erreicht? Macht
nichts, nachstes Jahr wird
alles besser, oder?

U berprufen Sie [hr Mind-
set, jetzt!

E in positives Mindset kann Sie dazu
motivieren, Thre Ziele anzugehen

und sich fiir Verdnderungen zu 6ffnen.

Die grofite Entscheidung lhres Lebens
liegt darin, dass Sie hr Leben dndern kon-
nen, indem sich lhre Geisteshaltung &an-
dert, sagte einst Albert Schweitzer.

Jeder Mensch hat bestimmte Denkweisen,
die grundlegend fiir seine Sichtweise auf
alles sind. Manche glauben, sie miissen
einfach perfekt sein. Niemand aber ist
perfekt.

Erfolgsfalle Perfektionismus
Perfektionisten denken, dass sie niemals
gut genug sind und streben daher stin-
dig nach Wertschatzung. Sie haben Angst
vor Verianderungen oder Uberraschun-
gen, da sie hier keine Kontrolle mehr ha-
ben. Perfektionisten haben zwar oftmals
grof3e Ziele, werden aber meist auf dem
Weg dorthin von anderen tiberholt.
Uberholt von Menschen, die lieber fehler-
haft beginnen anzufangen, statt wie Per-

fektionisten perfekt zu zoégern. Perfektio-
nisten erzeugen Druck, Druck bei Ge-
schaftspartnern, Kunden und Druck auf
sich selbst.

Starke Fuhrung braucht kei-
nen Druck, sie erzeugt Sog

Mit Druck zu fihren ist keine Kunst, ab-
gesehen davon, dass es Menschen auf
Dauer fertig macht. Die Kunst ist es aber,
darauf zu achten, dass Talente richtig
eingesetzt werden, die unternehmeri-
schen Themen spannend zu gestalten und
dafiir zu sorgen, dass sich die richtigen
Menschen hinter diese Themen stellen.
Wachstum geschieht durch Sog, wie Fas-

notwendige Bedingung: Interesse.

Mindset iiberpriift, Anderung
notwendig?
Wer ein Growth (Wachstums) Mindset

hat, ist liberzeugt, seine Fahigkeiten wei-
terentwickeln zu koénnen, lernt, Dinge
besser zu verstehen, sieht Fehler als
Moglichkeit, etwas Neues auszuprobie-
ren. Im Gegensatz zum Fixed (statischen)
Mindset sollten Sie sich eine Denkweise
aneignen, die einen Misserfolg in einen
Erfolg verwandeln kann.

Und besonders Neueinsteiger sollten
tiberpriifen, ob sie fiir das Network-Mar-
keting geeignet sind.

Ich biete Thnen gerne Hilfestellung mit
meinem ,Spiegel-Check®, der fiir Sie zum
Download bereitsteht.
zacharias-akademie.com/bonus

zination und Begeisterung. Und diese : Prof. Dr. Michael Zacharias
8 & i ,Ich habe fast 30 Jahre lang an der Hochschule

Werte entstehen durch Entdecken, Er- Worms als Professor die Fcher Direktvertrieb und
kennen, Entwickeln und Erleben. Die i
arbeit (iber die Branche betrieben und zahlreiche

i Studien und Publikationen verdéffentlicht.

i Mich hat jeher fasziniert, dass Menschen - egal
welcher Herkunft und Ausbildung - die M6glichkeit
haben, mit Network-Marketing ein eigenes Geschdft
i zustarten.” www.zacharias-akademie.com

Network-Marketing gelehrt, intensive Forschungs-

Foto: pixabay.com

Noch keine Geschenksidee?

Das Buch Mind-Changer hilft Ihnen, das richtige Mindset, die Prinzipien des Network-Marketings und praktische
Tools fiir den erfolgreichen Aufbau Ihres personlichen Geschafts zu finden. Entfachen Sie die volle Kraft des Net-
work-Marketings, indem Sie proaktiv handeln, das Endziel im Blick behalten, Prioritdten setzen, eine Win-Win-
Mentalitat entwickeln, empathisch zuhoren, Synergien schaffen und stets an Ihrer personlichen Weiterentwick-
lung arbeiten. Limitierte Auflage. Order unter www.zacharias-akademie.com
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Querdenker landen ganz woanders. Weil sie tiber den Tellerrand

hinausschauen, an die Grenze gehen, Vordenker sind fir das grofse Ganze.

Ganz einfach:
,Grinden“ Sie
lhre Zukunft
ganz entspannt!

Der Einstieg ins Unterneh-
mertum als EPU-Direktbera-
ter ist risikolos und ohne
grof3e Hiirden machbar:

Die Online Griindungsberatun-
gen finden in NO bei den zu-
standigen Bezirksstellen statt,
in Wien in der Wirtschaftskam-
mer direkt.

Im Sinne eines , one stop-shop-
Prinzips“ werden alle fiir die
Griindung wichtigen Informa-
tionen dort kommuniziert. In
erster Linie betrifft dies die
Themen Sozialversicherung
(auch der Antrag fiir Kleinun-
ternehmer wird erklart und bei
Zutreffen gemeinsam befiillt)
und Steuer. Fiir Neugriinder ist
natiirlich wichtig, wie viele Ko-
sten effektiv auf sie zukommen
(Kleinunternehmer = nur Un-
fallversicherung SVS und Grun-
dumlage an das Gremium DV)
Auch das NeuF6G und viele an-
dere Dinge werden erklart.

So geht’s in NO:

Zur Buchung einer Onlinebera-
tung kommt man immer, wenn
man zuvor auf die konkrete Be-
zirksstelle und dann auf ,fiir ei-
ne personliche Beratung" geht.
VereinbarenSie bitte einen Ter-
min online.

So geht’s in Wien:
Termin beim Griinderservice
unter +43 1 514 50 1050

Einfach aus der Rethe tanzen und
die Welt auf den Kopf stellen!

Mit guten Vorsatzen 2024:

Einfach einmal Nein sagen!

Zu viel Routine, zu viel Alltagstrott, zu wenig
Ich und zu wenig Lebensfreude? Was dir
héufig im Wege steht, um deine Work-Life-
Balance zu sichern, tragt den Namen Empa-
thie. Das ist zwar per se eine positiv besetzte,
menschliche Eigenschaft, und deren Mangel
wird oft beklagt - aber wenn sie dich zu sehr
einschrankt, wird es Zeit, sie im Zaum zu hal-
ten. Der Gedanke, die Work-Life-Balance mit
unorthodoxen Mitteln und Wegen auf den
Kopf zu stellen, schlummert dennoch in den
meisten Menschen. Deshalb ist das dein er-
ster Schritt: Sag das ,Zauberwort" nein. Sag
einfach einmal nein, wenn sich die Gefallen
hiufen, wenn du das Gefiihl hast, von ande-
ren bestimmt zu werden. Nimm deinen
Alltag wieder selbst in die Hand.

Kannst du verzeihen?

Tanz dich ins Gliick ...

Die Bewegung kann auch durchaus heilsam
sein, denn der korperliche Ausdruck im Tanz
ist mehr als nur einfache Bewegung. Musik
und Bewegung regen uns dazu an, auch un-
sere Emotionen in die Bewegung zu ver-
packen und dadurch besser verarbeiten zu
konnen. Beim Tanzen werden Endorphine -
unsere Gliickshormone - freigesetzt.

Tipps aus dem Ballkalender:

Hauptstadtball St. Pélten - 13.1.2024, VAZ
NO-Bauernbundball -13.1. 2024, AC-Wien
Tirolerball - 3. Feb. 2024, Wiener Rathaus
Boogieball - 23. Marz 2024, Stockerau

Man muss verzeihen kénnen. Das Leben eines Menschen ist zu kurz, als dass er es mit Nachtragen
und Rachsucht hinbringen kdnnte. Wie wir alle, wurdest auch du sicher schon einmal verletzt,
oder? In einer solchen Situation hast du zwei Moglichkeiten. Entweder ist dir diese Person egal
und du méchtest keinen weiteren Kontakt - dann lass von diesen Menschen los. Oder dir liegt et-
was an dieser Person, dann musst du verzeihen. Wenn du verzeihst, ist dies gut fiir dich und auch
fiir den anderen. Negative Emotionen kosten beidseitig Energie und Nerven.

Dies ist sicher nicht immer einfach, aber hier einige Tipps:

Entscheide dich bewusst fiirs Verzeihen! Es funktioniert nur, wenn du es auch wirklich willst.
Versetze dich in andere Menschen hinein! Welche Griinde hatte deren Verhalten? Hast du viel-

leicht sogar dazu beigetragen?

Lass los! Hake das Thema endgiiltig ab, nachdem du jemandem verziehen hast.

Fir das Engagement von 8.000 Direktberatern ...
Fur tber 100.000 Euro an Spendengeldern ...
Fiir 57 Praventivworkshops an Volksschulen ...

BERICHTE DAZU FINDEN SIE AUF DEN SEITEN 3, 9, 13 und 15




Inspiration

ine sich massiv und rasch ver-

andernde  Handelslandschaft

mit wechselnden Rahmenbedin-
gungen und die Sehnsucht der Menschen
nach einer zufriedenstellenden Work-Li-
fe-Balance befliigelt immer mehr Umstei-
ger (vom Angestellten zum Selbststindi-
gen) Vollzeit oder nebenberuflich in den
Direktvertrieb einzusteigen, um zum Auf-
steiger zu werden.

Das Gremium Direktvertrieb ist
der Turbo zum Erfolg

Die Mitgliedschaft im WKW-Gremium Di-
rektvertrieb ist der ultimative Hebel zur
Erfolgsmaximierung. Die Weiterbildungs-
offensive des Gremiums verbessert das
Image des Berufsstandes und sichert die
unternehmerische Qualitidt der Direktbe-
rater. Direktberater haben das Zeug zu
Fithrungspersonlichkeiten.

Die Macht der Stimme, sie ist
Ihr Werkzeug zum Erfolg
Fithrungspersonlichkeiten wissen, dass al-
les miteinander zusammenhangt, und dass
die Stimme die akustische Visitenkarte ist.
Die beriihmten Redner der Antike hielten
sich an das Motto: "Ein zweitklassiger In-
halt in einer erstklassigen Verpackung er-
zeugt beim Zuhérer mehr Wirkung als ein
erstklassiger Inhalt zweitklassig verpackt.”
Die Stimme des Menschen hat Macht: Un-
sere Wirkung auf andere hdngt zu nahezu
40 Prozent vom Klang der Stimme ab und
nur zu sieben Prozent vom Wortinhalt.
Die Stimme offenbart die Personlichkeit,
sie verrat das tatsdchliche Befinden, Ge-
fithle und Stimmungen. Der Ton lasst
héren, ob man nur Lippenbekenntnisse
abgibt oder innerlich zu seinen Anliegen
steht. Eine trainierte Stimme, freies und
ausdrucksvolles Sprechen, sind somit
auch die besten Voraussetzung fiir ein
liberzeugendes Auftreten.

Wer es versteht, seine Stimme
gezielt einzusetzen, hat die
Zuhorer auf seiner Seite.
Unserem wichtigsten Kommunikationsin-
strument begegnen wir jedoch oft mit ei-
ner erstaunlichen Achtlosigkeit - oder gar
Verachtung. Viele Menschen ignorieren
einfach, wie sie klingen. Anders als die Far-

be der Augen oder die Form der Nase ist
die Stimme wandelbar. Training und die
richtige Technik kdnnen sie wohlklingen-
der und leistungsfahiger machen.

Wie unserem Outfit oder unserer Korper-
sprache sollten wir uns vermehrt um un-
ser ,akustisches Erscheinungsbild“ kiim-
mern.

Nur 60 Millisekunden braucht unser Ge-
hor, das denkbar feinste Messinstrument
flir Zwischentone, um die Gefiihlsbotschaf-
ten zu dechiffrieren, die in der Stimme
mitschwingen.

Ein ,Hallo“ eines vertrauten Menschen am
Telefon reicht uns, um zu erspiiren, wie es
ihm geht. Selbst dann, wenn er versucht,
uns gute Laune vorzuspielen. Das Ohr, sagt
ein franzdsisches Sprichwort, ist der Weg
zum Herzen.
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Work-Life-Balance ist ein Tanz zwischen Effektivitat und Erfullung.
Der Besuch eines Workshops kann beruhigend wirken, denn Wissen

gibt Sicherheit. Und damit ist alles in Balance.

Nachlese:
Sichtbarer Erfolg
mit Mag. Klaudia Wurzer

Das Wiener Landesgremium setzte im
Jahr 2023 verstarkt den Fokus auf das
Angebot an Workshops bzw.
Tagestrainings fiir die personliche und
berufliche Weiterentwicklung der
Direktberater.

Die Themen der Workshops waren
»Kraft ihrer Personlichkeit zum Erfolg“
| »Ihr digitaler Auftritt: So prasentieren
Sie sich online” | ,,Mehr Kunden durch
Empfehlung“ | ,,Face Communication”
»Authentisch erfolgreich verkaufen® |
Tagestrainings ,,Sichtbarkeitsbooster*
mit praktischen Tools zum Aufbau von
Wohistand und der Schéarfung des
Blicks auf ein selbstbestimmtes Leben
nach den eigenen Werten, MaRstiaben
und Zielen.

Wegen Erfolges
wiederholt am 22.11:

Der Workshop "Sichtbarkeitsbooster I"
am 11. Oktober mit Frau Mag. Klaudia
Wurzer ist wieder erfolgreich gestartet,
und so freuen wir uns, dass wir wieder
unsere Mitglieder des Direktvertriebs
zu mehr Sichtbarkeit in Ihrem Tun un-
terstiitzen und fordern konnen.

Der 22. November war wieder dicht ge-
packt mit Inspirationen, Ubungen fiir
die Bearbeitung bzw. Auflésung so
manch innerer Verhinderer! Die Moti-
vation zur Veranderung war grof und
wir gratulieren den Teilnehmerinnen zu
ihrem JA und wiinschen viel Erfolg bei
mehr Sichtbarkeit!

Die Stimme
1st Werkzeug
des Erfolgs

ie beiden Masterminds hinter den

Weiterbildungsinitiativen des Gre-
miums Direktvertrieb Wien (siehe Foto
rechts) scouten immer Top-Speaker zu
aktuellen Themen und sind unisono der
Meinung: ,Viele Menschen haben Angst
davor, dass es Thnen beim Sprechen in
der Offentlichkeit wortwértlich die Spra-
che verschlagt, die Stimme einfach nicht
mehr so tut, wie man das selbst will.

Wenn Sie Ihren Atemtyp kennen und sich

Ihre Stimme trainiert und gefestigt hat,
wird nie wieder Thre Stimme versagen.
Genau dieses Thema ist auch fiir den Di-
rektvertrieb interessant.”

Spontanes Engagement einer
gefragten Top-Speakerin

Die Vortragende Frau MMag. Angela Kie-
mayer, Top100 Trainerin, TopCoach bei
Germanys next Speakerstar, Sprechtrai-
nerin, Sdngerin und Autorin, ist eine

Am Foto rechts vinr: .: Obfrau Elisabeth
Buttura, Sprechtrainerin MMag. Angela Kiemay-
er, Sylvia Moser, Obfrau-Stv. im Gremium
Direktvertrieb in der Wirtschaftskammer Wien

Epertin, wenn es um Stimme und Auftritt
geht. Die Stimme offenbart die Person-
lichkeit, sie verrat das tatsiachliche Befin-
den, Gefithle und Stimmungen. Der Ton
lasst horen, ob man nur Lippenbekennt-
nisse abgibt oder innerlich zu seinen An-
liegen steht. Eine trainierte Stimme, frei-
es und ausdrucksvolles Sprechen, sind
somit auch die beste Voraussetzung fiir
ein iiberzeugendes Auftreten.

Workshop 17. Janner 2024, 19h
Exclusiv fiir Direktberater findet dieser
Workshop in der WKW statt.
Anmeldung: direktberater@wkw.at

15. Februar 2024: Mehr Sichtbarkeit im
Direktvertrieb - Workshop Teil 1 mit

Praxistipps fur Instagram & Canva

Da Teil 1 dieses Workshops am 27.11.2023 bereits ausgebucht ist, wiederholen
wir Teil 1 am 15.2.2024. Um 19.00 Uhr erfahren Sie, wie Sie Ihre eigene Marke auf-
bauen und positionieren kdnnen. Wir geben [hnen wertvolle Tipps zur Kommunikati-
on im Direktvertrieb. Erleben Sie Live-Praxis- tipps fiir Instagram und Canva und erfah-
ren Sie, wie Sie einen Account erstellen, und worauf Sie dabei achten sollten. Die Vortra-
gende Barbara Héller, eine Expertin fur Markenaufbau, Sichtbarkeit und Social Media, ist
selbst Unternehmerin. Sie wird zum Thema ,Marketing fiir Einsteiger: Praktische Tipps
zur Steigerung lhrer Sichtbarkeit” einen Impulsvortrag mit anschliefender Praxisanlei-
tung halten.

Barbara Héller verfiigt tiber langjdhrige Erfahrung in renommierten Werbeagenturen und hat
ihr Kénnen in der Entwicklung umfassender Markenidentitdten unter Beweis gestellt. Von der
Konzeption bis zur finalen Umsetzung konzipiert sie durchdachte visuelle Kommunikationsstra-
tegien und kreiert kreative und innovative Marken, die von ihrer Strategie bis zu ihrer Umset-
zung MafSstdbe setzen.



WORK-LIFE BALANCE

Smokings und Ballkleider
werden wieder aus dem
Kasten geholt, die Ballsaison

steht vor Tur.

E s ist so wie im Direktvertrieb: Tan-
zen verfithrt Menschen und verbin-
det sie miteinander.

Viele Menschen haben Angst, sich beim
Tanzen vor anderen zu blamieren. Dabei
ist uns das Rhythmusgefiihl bereits in die
Wiege gelegt. Sich im Takt der Musik zu
bewegen, trdgt zur Regeneration und
Fitness von Koérper und Psyche bei. So
hebt es beispielsweise die Stimmung und

Erfolgsmodell!

Das UP&GO-Angebot entspricht den Be-
diirfnissen von Kunden, die ein neues
Fahrzeug kaufen mochten, das sehr gut
ausgestattet ist (UP) und schnell gelie-
fert werden kann (GO). :
In Osterreich sind folgende UP&GO Mo- :
delle mit einem Preisvorteil von bis zu
Euro 500 verfiigbar: :
o Duster Journey+ mit Blue dCi 115 4x4
ab Euro 25.090.- :
e Sandero Stepway Extreme+ mit TCe

90 (6-Gang Schaltgetriebe)

ab Euro 18.190.- :
* Jogger Extreme+ mit TCe 110 (6-Gang :
Schaltgetriebe) ab Euro 22.290.- :

Darf

hilft beim Stressabbau und macht gute
Laune und verleiht Selbstbewusstsein.

Tanzen fordert das Selbst-
bewusstsein

Es geht um Dich und deinen einzigarti-
gen Ausdruck! Du bist in Ordnung so wie
du bist. Du kannst selbstbewusst deinen
Impulsen von Innen nach Aussen folgen.
Das freie Tanzen verbindet dich auf spie-

lerische Weise mit deinem Korper, dei-
nen Gefiihlen, deiner Intuition.

Unsere Gesellschaft belohnt oft das ratio-
nale Handeln und stellt das Emotionale
in den Schatten.Intuitive Menschen ha-
ben eine starke innere Stimme, das ist ei-
ne Starke vieler Menschen, die im Direkt-
vertrieb tatig sind. Weil Fithrungsperson-
lichkeiten das tun, was ihnen am Herzen
liegt, sie lieben , Fiihrungstanz”.

MOBILTAT

Die Suzuki ,,Edition
Snowfox“ feiert Welt-
premiere

Die erste konsequent um-
gesetzte Sondermodell-Rei-
he ist mit schneeweifen

Kunstfell-Applikationen auf der gesamten Karossiere und im Innenraum

ausgestattet.

,Gerade in Zeiten, in denen moderne Autos immer weniger erkennen lassen, aus wel-
cher Designfeder sie stammen, ist es umso wichtiger, endlich wieder positiv heraus-
zustechen, ein Zeichen zu setzen, das jeden Suzuki Snowfox auf den ersten Blick er-
kennbar macht. Dabei sollen unsere Schneefiichse auch Sammler anziehen, die sie
vielleicht sogar zu Kultobjekten kiiren. Jede Menge Kunstfell ist dabei nur einer von
vielen Vorteilen, die ab heuer kiinftig jeden Winter Programm sind. Denn in jedem
Modell stecken modernste Technologien, die seiner auffalligen Erscheinung um nichts
nachstehen®, so Roland Pfeiffenberger MBA, Managing Director SUZUKI AUSTRIA.
www.suzuki.at

Wir danken unseren Sponsoren fiir die Unterstiitzung
zur Durchfiihrung des Charity-Tanzabends, bei dem 1.300 Euro zu Gunsten des Gewaltpraventionsprojekts

von die méwe ertanzt wurden.

tischlerei-edelmann.at gasthof-mang.at

apollo21.at margotholzapfel.at



Uber 10 Jahre Direktberater - Engagement.
Mehr als 100.000 Euro Spendengelder.

57 Praventivworkshops

an Volksschulen durchgefuhrt

Und jetzt erst Recht!

., Irau dich!*

Spendenkonto Wien:
IBAN: AT27 2011 1800 8090 0002

Spendenkonto Niederosterreich:
IBAN: AT54 2011 18008090 0001
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fazin an alle WKW-Mitglieder des Germium Direktvertrieb.

Empfanger / Mitglied:

Das Gremium Direktvertrieb ist Partner von tUber

8.000 Direktberatern in NO und Wien und schafft wettbe-
werbsfahige Rahmenbedingungen in der groften
Handelsform Direktvertrieb.

Gewerbeschein
und Golden Card
kostenlos!

Start up ohne Risiko
mit EPU-Service

Mit der kostenfreien Gewer-
beberechtigung nach unbiiro-
kratischer Griindung nutzen
Sie das grofie Potenzial des
Wachstumsmarktes Direktver-
trieb, und mit der Golden-Card
die WKO-Servicewelt inkl. Ein-
trag im gréfiten Firmenportal

4 WIFI-Kurs- Lehrgang

Module mit zu 100%

50% Bonus! gefordert!
WIFI-Kurs Lehrgang ,Digitale
mit Zertifizierung Kommunikation”
Der 4-modulige Lehrgang 2022 haben wir den Lehr-

»Direktvertrieb-Chance fiir
die Zukunft” ist das Riistzeug
fiir erfolgreiches Business
und zertifiziert zu ausgezeich-
neten Direktberatern.

Weitere kostenlose Seminare
oder Webinare fordern die

gang ,Digitale Kommunikati-
on fiir Direktberater:innen“
entwickelt und sehr erfolg-
reich gestartet.

Die Kosten in Hohe von €470,--
werden zur Gdnze durch das
Gremium gefordert.

Event-
Teilnahme
kostenlos!

Einladungen zu
Events & Meetings

Motivations-Events wie Kick-
off-Fachtagungen mit Top-
Speakern aus allen Genres
sind gut fiir Ihre Auftritt beim
Kunden. Themenspezifische
Workshops und Netzwerktref-
fen sind Garant fiir Thr unter-
nehmerisches Wachstum durch

WKO Firmen A-Z. Kompetenz als Direktberater. Rechtzeitig anmelden! aktuelle Impulse und Wissen.

Unsere klugen Kopfe. Die Ausschussmitglieder im Gremium

Fragen Sie unsere
best practice Experten

Wenn sich 16 Direktberater ehrenamtlich, neben ihrem persénlichen Geschaftsauf-
bau fur die Branche engagieren, dann kann dies nur einen Beweggrund haben:
Direktberatern hohen unternehmerischen Nutzwert stiften sowie
Image und Berufsbild positiv verankern.
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Tel. +43 1 51450-3251 derdirektvertrieb.at/wien

direktvertrieb@wkw.at




